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INTEREST RATES, EMPLOYMENT 
AND CHANGES IN POPULATION 


In the discussion of the heavy unemployment during the thirties and the 
severe labour scarcity prevalent in all non-authoritarian countries after 
the war, population trends have played a considerable rdle. 

In the thirties the situation was roughly this: Total population rose 
considerably although at a decreasing rate, but owing to a high birth 
rate of earlier days there was in most countries an increasing rate of in- 
crease in the productive age groups. At the same time there was a sharp 
decrease in the birth rate so that in a not too distant future a diminishing 
rate of increase in the productive sector and later a decline in total as 


well as in productive population can be foreseen. 

Simultaneously a structural change in population movements occurred. 
The check on immigration to the new countries, especially, the United 
States and Canada, enhanced the rate of increase in the population of 
working age in the former emigration countries and lowered the rate of 


increase in the former immigration countries. 

The popular view on the effect of these changes on the employment 
percentage is that the larger the increase in numbers of working age 
the more difficult it would be to maintain a high degree of employment. 
The immigration policy of the new countries therefore eased conditions 
in these countries and aggravated them in the old countries. 

After the war population trends have been reversed and the scarcity 
of labour prevalent in all countries is largely to be explained by this fact. 
There were fewer additional people to be employed, hence the relative 
scarcity of labour so widely experienced. 

Technological changes were interpreted in a similar manner. Ratio- 
nalization set labour free; thus demand for labour decreased and the 
employment problem was aggravated to that extent. In the post war 
period we witness a cry for rationalization in order to mitigate the 
scarcity of labour. When labour productivity is increased by say 10% a 
similar proportion of the workers, it is argued, are set free to fill vacant 
jobs. 
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Economists, of course, have never accepted these popular views. Some 
of them have pointed out that when a newcomer is employed the earnings 
connected with his employment constitute purchasing power sufficient 
to buy the value of the additional production. Demand for labour there- 
fore may be increased pari passu with supply. Conversely when a man 
leaves the working population, say dies or emigrates, he takes his pur- 
chasing power with him and there is at least a theoretical possibility that 
demand for labour is reduced i.. .€ proportion as supply. 

A similar argument may be applied to technological changes. When 
labour productivity rises, prices will decline. People can buy a propor- 
tionally greater quantity either of this or other goods and there is no 
logical necessity for any change in the labour market as a whole. There- 
fore you cannot ease the labour market by rationalization. You get a 
higher national real income, but it does not necessarily effect employ- 
ment.(1) 

Other economists, although not disputing the truth of the above state- 
ment, maintain that this does not mean that changes in the population 
structure have no relation to the employment problem. They claim that 
the higher the rate of increase of total population the shorter are the 
periods of depression; for entrepreneurs know from experience that tem- 
porarly redundant plant will speedily be required for the supply of the 
increasing numbers. Conversely when the increase is slow and especially 
when there is a decrease in population, the system will be more sensitive 
to deflationary shocks and depressions grow longer because redundant 
capital equipment has to wear out before additional construction be- 
comes necessary. Knowing that future demand will be lower the entre- 
preneurs will be more reluctant to enter upon new adventures. You are, 
therefore, not only liable to get prolonged depressions, which in them- 
selves raise the average rate of unemployment, but you may even get 
an unemployment on top of the cyclical fluctuations in economic activity 
as was actually the case in most western European countries during the 
interwar period and in the United States in the thirties. 

As the population trends which have produced these effects during the 
interwar period will continue at least for a number of years after the 


(1) Even if prices are not reduced when technical improvement occurs, un- 
employment need not necessarily result. Entrepreneurs profits will and theo- 
retically they may increase consumption and employ the workers set free in the 
rationalized firms. 
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war it must be expected that the employment problem after the recon- 
struction period will re-emerge in an aggravated form if strong counter 
measures are not introduced. 

It is not overlooked that a change in the population structure towards 
the higher age groups will cause a reduction in total net saving, because 
it is the old generation that consumes and the young generation that 
saves, so that the gap to be bridged by investment in order to maintain 
employment is diminished. The higher real income per head due to the 
more plentiful capital equipment inherited from the past may cause a 
shift of demand towards the services of durable goods such as houses but 
comparatively soon the very durability of these things will result in a 
saturation of this demand. Thus, it is concluded, even if total savings are 
very low, full employment may be maintained only with considerable 
difficulties in the coming years unless steps to the contrary are taken. 

I do not intend here to enter into a discussion of these propositions; 
most of them are based on psychological assumptions and it would be 
difficult either to prove or disprove them. On the contrary, the object of 
this note is only to deal with one aspect of the effect of population trends 
on a fully employed economic system based on free interprise. 

In speaking of population trends I want to limit my considerations 
to the population in working age say from 15-65 years. I shall not deny 
that a change in the number of children or of people above 65 years 
effects the economic system, ut so does fashion, advertising and many 
other social facts. And these influences should be made the object of 
particular studies; here they will be covered by the general ceteris paribus 
clause. 

First I shall consider mainly an increase in the number of people in 
the working ages. 

I presented above the argument that when the additional employment 
of one man at existent conditions of employment gives rise to a total in- 
come of say $ 75 per week; that income is sufficient to buy product for 
$75 a week and the inclusion of this man in the productive population 
therefore does not necessarily affect the labour market. The word necessa- 
rly should be underlined; for if those who have obtained income in 
connection with his employment do not use the $ 75 per week then, of 
course, stocks will be increased (or prices will be reduced and unem- 
ployment will result. 

The opposite may happen with a decrease in the number of labourers 
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of working age. A man leaves employment. Income is thereby reduced 
by his earnings and the profit connected with his employment. But he 
may have a pension, and the employer, who loses his profit, may never- 
theless keep up his consumption wholly or in part; and demand for 
labour, therefore, may not be reduced as much as supply. 

Now there is undoubtedly a very great probability that these things 
will happen and even apart from other considerations this circumstance 
alone will therefore lead to the result that an increase in the number of 
people of working age will make the maintenance of full employment 
more difficult and a decreasing number will make for a certain scarcity 
of labour. It is the saving and dissaving connected with the increase and 
decrease respectivly that is responsible for this result. 

We also see that, although the popular view on these questions is very 
superficial in that it takes no account of the effect on the demand side, 
the tendency on the labour market actually, although for other reasons, 
goes in the direction supposed by this view. 

There is, however, one problem which neither the man in the street 
nor the economist seems to have considered: the problem how a new- 
comer can in fact be incorporated in the productive group and earn an 
income. 

It is sometimes explained that when population increases demand for 
goods and services increases and this increase in demand makes it pos- 
sible to absorb the newcomers. But that is, of course, a very superficial 
view. The fact that a man becomes 15 years old and offers his services on 
the labour market does not increase demand for anything. If he could go 
to some public institution and draw normal weekly wages from the day 
at which he wanted employment, demand would really be increased so 
that he could be employed, but such a procedure has never been applied. 
In most countries in modern times we have unemployment benefit, but 
as a rule a worker is only eligible for benefit when he already has been 
in employment and furthermore the benefit has never exeeded a fraction 
of normal earnings. The actual incorporation therefore, of an increasing 
number of workers in the industrial process cannot be explained in that 
way. 

In fact, both population and the number of employed have increased 
greatly from the eighteenth to the twentieth century. This seems to raise 
the theoretical problem how this incorporation of additional workers into 


the economic process was achieved. 
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EMPLOYMENT AND CHANGES IN POPULATION 5 


It might be argued that the same problem exists in an economy which 
has deteriorated into a slump. For here, too, the mere existence of the 
unemployed does not seem to create any demand for commodities which 
may revive the demand for labour. 

Much has been written on this problem and various answers have 
been given. Let us look at some of these explanations and see how much 
there is that applies to the incorporation of additional numbers into the 
system. 

First it has been held that, assuming a relatively free labour market, 
the unemployed compete for jobs, wages will fall and everybody will 
gradually be re-employed. It is clear that this argument also applies to 
the absorbtion of growing numbers, for if workers may be re-employed 
by the cutting of wages there can be no reason why people who have 
never been employed before should not find employment by the same 
mechanism. 

The weakness of this argument lies in the circumstance that it could 
not explain how in a closed system a reduction in wages can produce an 
additional demand for labour. Other explanations, therefore, had to be 
looked for. 

One of these is that when wages are lowered the demand for cash is 
reduced. This causes interest rates to fall, and investment will increase. 

If this were correct it would have to be explained how a depression 
ever could develop. For, the very unemployment which is its essence 
must cause a reduction in the demand for cash and if a reduction in wages 
had the power through its effect on the demand for cash to reduce in- 
terest rates sufficiently to revive demand for labour, why should not the 
reduction due to unemployment have this effect? 

Some will probably answer that cyclical unemployment is due to frict- 
ion in the system and that gradually the reduction in the demand for 
cash associated with unemployment will depress interest rates to such a 
level that investment and the demand for labour increase and absorb the 
unemployed. If wages however are reduced this process will be accelerat- 
ed. It may also be argued that the upper turning point of the employment 
cycle may have been brought about by too high wages, the supply of cash 
beeing limited by the quantity of gold or other restrictions. In that case, 
of course, a reduction of wages is a prerequisite for re-employment. 

This second explanation does apply to the absorbtion into employment 
of increasing numbers only with certain modifications. A wage reduction 
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will not increase employment until it has been large enough to lower 
actual monetary income, for not until then does the relative supply of 
cash increase which may cause the fall in interest rate necessary to stimul- 
ate employment. 

There are hardly many economists nowadays who would subscribe to 
any of the above mentioned explanations of the revival from the depress- 
ion or the absorption of increasing population. It will probably not be 
denied that a prolonged depression will automatically lead to a fall in 
interest rates, but only in extrenie cases is the depression associated with 
a reduction of wages, and wages are never reduced simply because the 
number of workers of working ages is increased; thus it could not in any 
case serve as an explanation as to how these people are absorbed into 
employment. And very few economists, if any, would consider interest 
rates sufficiently elastic with respect to changes in cash as to serve as the 
sole instrument to produce a revival. 

Other factors are brought into the explanations of the revival. 

An important factor is the presumed rise in the relation between con- 
sumption and income with diminishing income. This means that the gap 
that has to be filled between consumption and the income at which the 
fall in employment is either halted or reversed grows smaller and smaller 
the larger the fall in income and employment. 

Concurrently yet another factor is working to stop the downward pro- 
cess. Surplus stocks of circulating capital are gradually exhausted, orders 
go to the producers for the maintenance of current consumption. Some 
renewal of fixed capital becomes necessary and these two factors combin- 
ed with the fall in the rate of interest and the rise in the rate of consumpt- 
ion should always be sufficient to stop the fall in employment and reverse 
it at some level. 

But these last mentioned factors do not apply at all when the problem 
is not a reversal of a fall in employment but, an absorbtion of additional 
numbers of workers into the system. 

The conclusion is, therefore, that if a reduction of wage rates and con- 
sequently its effect on interest rates can be neglected no solution to the 
problem how increased numbers may be absorbed into the system can be 
found in the theory of revival from a depression. The problem, therefore, 
still remains. I suggest the following explanation: 


In periods of stagnation and of contraction, the increase in the popu- 
lation of working age is wholly added to the already existing unemploy- 
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ment; the increase by itself never engenders forces facilitating the em- 
ployment of the newcomers. Neither does the increase in the population 
of working age develop any forces calling forth a turning point or acce- 
lerating the expansion process. 

Whether and to what extent absorption actually does take place de- 
pends on the level of employment at which the expansive and contractive 
forces at work during the expansion process balance each other. 

When speaking of balancing forces in this connection I am excluding 
measures planned to regulate employment such as planned deficits or 
surpluses of the State budget or planned changes in interest rates. I am 
assuming an automatic system the mechanism of which is determined 
only by the legal or general sociological framework of the society in 
question. 

Much theorizing has been done as to how an expansive process is ter- 
minated. Recently the decreasing rate of consumption has been pointed 
out as the villain of the piece. This theory, however, does not conform to 
the historical fact that all known expansion processes up to the period of in- 
terventionism in the thirties have been associated with rising interest rates. 

This of course does not constitute a proof that an expansion cannot ter- 
minate for other reasons; it only says that under a system of non-inter- 
ventionism it has never so far happened. 

The reason why historically no attempt has ever been made to con- 
tinue the expansion by lowering interest rates has generally been scarcity 
of cash. To the individual country this has mainly been due to the effect 
on the balance of payment of an expansion of activity generally accom- 
panied by an increase in wages and the level of money income in so far as 
it exceeded the rate of the similar expansions in other countries. In cre- 
ditor countries the scarcity of cash normally was due either to the various 
restrictions on the supply of cash such as gold cover for the note issue and 
in more recent times the fear of inflation. 

If these restrictions came into force before employment had reached 
its previous peak the increasing numbers failed to be absorbed with the 
result that a margin of unemployment was left at the peak of prosperity. 
In the period during which the quantity of gold was the ultimate re- 
strictive factor it would seem a matter of mere chance whether the in- 
creasing population would be absorbed. 

In studying of economic development of the gold standard era up to 
the outbreak of world war I we cannot, however, find any certain evidence 
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of such unemployment at the peak of the boom. Is that due to mere good 
luck or has there nevertheless been some force which secured that the 
expansion process was not broken off until all available labour had been 
employed? 

I must admit that I cannot detect any such force. I think that it is 
mainly due to certain lucky circumstances of an incidential nature that 
permanent unemployment did not appear during that period. 

Which were these circumstances? In the first place it must be remem- 
bered that the effects of the golden fetters will not so easely make them- 
selves felt when the expansion is fairly uniform in the various countries, 
and owing to the liberalism prevailing there was, in fact, a fair degree of 
uniformity during this period. 

If the uniformity of the expansion movement prevents the outflow of 
gold to check the movement, the rules of note cover may be effective, but 
this seems scarcely to have been a factor during the period in question. 
In the eighties the rapid development of payment by check permits a 
great economy in the use of coin or notes, and later on an increase in gold 
production came to the rescue. 

After world war I much was spoken of a scarcity of gold but a closer 
scrutiny of the facts indicates that the failure to reach full employment 
experienced in most Western countries could not be charged to lack of 
gold. For leading countries such as USA. and France always had plenty 
of gold, and would have been able to expand, thus easing conditions for 
the debtor countries. The real villain of the piece of this period was the 
fear of inflation in combination with the overvaluation of the currency in 
a number of countries. 

Thus we see that there are no forces inherent in an increase in the 
population of working age which secure that the additional numbers are 
absorbed into the productive system; the actual absorption of a huge 
increase during the period up to world war I is solely due to certain inci- 
dental circumstances of the period. Such circumstances were not at hand 
to a sufficient degree in the interwar period and increase in population, 
therefore, was during that period a factor in the large permanent un- 
employment. Gradually it dawned upon the mind of the authorities that 
active steps had to be taken if a continuation of such a state of affairs 


should be prevented. 
Let us see, in conclusion, how the trend of population of working age 
influences the measures necessary to secure a given degree ofemployment. 
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EMPLOYMENT AND CHANGES IN POPULATION 9 
We shall make the following assumptions: 


(1) The scale of consumers preferences is given. 

(2) The psychological outlook of entrepreneurs is given. 

(3) The consumption-income relation is given. 

(4) The fiscal structure (1) is given. 

(5) There is no rationing of consumption goods or labour and no invest- 
ment control. 

Under these assumptions the rate of interest consistent with the fixed 
degree of employment will be a function of the state of the budget. The 
larger the surplus the lower must be the rate of interest. There is, of 
course, also a functional relationship between the expansiveness of the 
fiscal structure and the rate of interest. If taxes are largely collected from 
the higher income brackets the fiscal structure is more expansive than if 
taxes to a larger degree fall on the lower income brackets and thus to a 
higher degree serve to reduce consumption. The structure of expenditure, 
too, affects the degree of expansiveness of the fiscal structure. For instance, 
the larger that part of expenditure that goes to servicing the national debt 
the less expansive the fiscal structure will be. 

If we plot the rate of interest on the vertical and the budget surplus 
on the horizontal scale in a rectangular system of coordinates we obtain 
a curve for each degree of expansiveness of the fiscal structure as illu- 


L// 








Deficit Surplus 


Fic. I 


(1) By fiscal structure is meant the contractive and expansive effect of the 
existing tax and expenditure structure respectively. The financial structure may 
be said to be neutral if taxes collected decrease consumption by the same amount 
as public expenditure increase it. If the structure is such that taxes collected 
decreases consumption less than expenditures increases it the tax structure is said 
to have an expansive bias, and if the opposite is the case it has a contractive bias. 
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strated, where the upward shifting of the curve signifies a rising degree 
of expansiveness of the fiscal structure. We can read from the diagram 
that if taxes are shifted from lower to higher income brackets and in- 
terest rates are to be maintained unchanged, the budget surplus must 
be increased. 

As it is probably impossible to find an index of the degree of expansi- 
veness we shall, as stated above, consider it as constant but keep in 
mind that it affects the relationship between the rate of interest and the 
budget surplus. 

Now let us draw into the picture the rate of increase in the population 
of working age. 

Generally it holds true that employment of additional numbers can 
only be brought about when at the existing level of employment the 
internal marginal rate of interest (the marginal efficiency of capital in 
Keynes and the natural rate of interest in Wicksell’s terminology) is 
higher than the market rate of interest. 

Furthermore, we have seen that when we deal with the question of 
re-employment, the very existence of unemployed exerts a pressure on 
interest rates because of the surplus cash associated with a fall in em- 
ploymertt. But we have also seen that this stimulating effect is absent if 
unemployment is due to increasing numbers. 

We have also seen that an increased deficit (or a reduced surplus) on 
the budget serves as a substitute for a reduction of interest rates because 
it absorbs labour for additional consumption or (and) increases the mar- 
ginal internal rate of interest and thus brings about the difference bet- 
ween the internal rate of interest and the market rate of interest necessary 
for the absorption of additional workers into the system. In this respect, 
too, there is some automatic effect of a fall in employment because the 
unemployed in most countries draw a certain amount of public benefit 
and if taxes are not increased this is likely to produce a deficit on the 
budget. The automatic fall in tax receipt due to the fall in income associ- 
ated with unemployment works in the same direction. 

None of these automatic forces are at work when the unemployment 
is due to growth of population and the gap between the internal and the 
market rate necessary for the absorption of the additional workers must 
therefore be brought about by an act of policy. 

Again we have the two alternatives: budget deficit and lowering of 
the rate of interest. In the latter case the authorities must create addi- 
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tional cash to such an extent that necessary level of interest rates is pro- 


duced. 
If we consider each of the two alternatives in isolation keeping the 


other constant we get something like the following relationship, i being 
the rate of interest. 


- 6] 
Fic. II 








a Ad 


Rate of increase in population 


The higher the rate of increase in the population of working age, the 
lower the rate of interest required in order that the additional numbers 
may be absorbed (ceteris paribus). Or, to put it differently: As long as 
there are additional numbers to be employed there must be a margin 
between the internal and the market rate of interest; the larger the ad- 
ditional number to be absorbed annually the larger that margin has to be; 
hence the necessity for lower interest rate structures the larger the in- 
crease in population. 

This result is contrary to the conclusions of most textbooks. Their argu- 
ment generally is that an increasing population requires more capital 
and therefore causes interest rates to rise; they overlook among other 
things that the demand for capital can not rise until the newcomers have 
been employed and receive an income, and that they cannot be em- 
ployed unless there is a sufficient defference between the internal and the 
market rate of interest. 

It has been objected to the above explanation that it is not a solution 
of the problem, even if it were granted that additional numbers can be 
absorbed into the system by lowering interest rates. For, in each succes- 
sive period a given and constant increase in population will require a 
further drop in interest rates and therefore, sooner or later interest rates 
will reach the critical level (whatever that may be) below which they 
cannot be reduced any further, no matter how small or large the annual 


and constant increaseis. 





12 JORGEN PEDERSEN: INTEREST RATES, 




















\ 
\ 
> 
N 
N 
\ 
tt ° 
P \ 
i, in Sabo 
. | aN 
l, _* 
- 
d3 J 
Fic. III 


This objection if I have understood it correctly may be thus illustrated: 
i, is the position of the rate of interest at a certain date. In order to call 
forth sufficient investment to absorb the increase in population of the 
next period the rate of interest must be reduced to 7,; a similar reduction 
is necessary to absorb the same number in the succeeding period; but 
at a certain level of interest rates that cannot be done because the rate of 
interest has already reached its minimum. 

As far as I can see this view overlooks the fact, that when the additional 
number has by means of an investment been absorbed and has received 
an income ké7, the marginal efficiency curve is shifted to the right as 
indicated by the stippled curve. The marginal efficiency of capital as 
indicated by the stippled curve is therefore still (7,—7,) above the market 
rate. If a larger annual increase has to be absorbed, the difference bet- 
ween the two rates of interest has to be larger, but again; the demand 
exercised by the additionally employed will cause a sufficient shifting 
of the curve to retain the gap necessary for continual absorption of the 
annual increase in number. 

We may perhaps arrive at the same conclusion by the following very 
simple consideration. Since the rate of interest can have no other raison 
d’étre than to prevent inflation by preventing the demand for labour to 
exceed the supply, a continual increase in supply allows a lower interest 
rate than a constant supply. Thus, the larger the increase in the supply, 
the lower is the interest rate necessary to prevent inflation. 

What has been said so far pertains only to an increasing population. 
Now the question arises if the same kind of functional relationship bet- 


ween population and interest rates exists when the population is de- 
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creasing so that we get a continuous downward sloping curve from nega- 
tive to positive rates of growth. 

The explanation just given was that a certain gap between the mar- 
ginal internal rate of interest and the market rate was necessary to call 
forth an additional demand for labour in order to cause the absorption 
of the additional supply. Is a similar but negative gap necessary to damp 
down demand corresponding to the decrease in supply? 

I argued above that when the population of working age declines the 
people leaving lose their earnings. Consequently there is at least theore- 
tically a possibility that demand for labour is reduced pari passu with 
supply. Now this theoretical possibility is hardly ever realized; there is 
almost always some saving connected with these earnings and therefore 
demand will not decrease to the same extent as supply. For these reasons 
we may safely assume that during a period of decreasing influx of young 
generations into the labour market demand for labour is not reduced as 
much as supply. Consequently there will be a tendency to a scarcity of 
labour which has either to be reduced by keeping the market rate of 
interest somewhat above the internal rate or alternatively to be compen- 
sated by a budget surplus. 

The conclusion seems to be, therefore, that the curve has no derivative 
at zero, cfr. fig.11, p.11 where the relationship between population 
growth and interest rates are represented by the stippled line for nega- 
tive and the fully drawn line for positive rates of growth. 

Suppose there is a rate of interest and a fiscal structure at which the 
budget with zero growth of population is balanced. Then other things 
being equal, there must be a budget deficit if population increases and 
full employment is to be maintained and the deficit must be the larger, 
the larger the rate of population growth. For the newcomers cannot be 
absorbed unless additional demand for labour is created, and that can 
only happen if either the state or private entrepreneurs increase their 
expenditures. The latter will however do so only if interest rates are 
lowered. 

If on the contrary population decreases labour will, for the reason 
given above, tend to be scarce. This tendency has to be checked by in- 
creasing taxation i.e. by the accumulation of a budget surplus. 

Thus we have seen that ceteris paribus there are three ways in which the 
labour market could be kept in equilibrium at full employment with a 
changing supply of labour: 1) by changing the proportion between public 
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expenditures and taxation, 2) by altering the rate of interest 3) by any 
combination of 1 and 2. 
This may be illustrated by the diagram below: 
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A budget surplus is measured horisontally to the right, a deficit to the 
left of o. The rate of interest is measured vertically. The straight line 
6p, gives the relationship between the interest rate and the budget posi- 
tion with zero population growth, 6p+1 and 6f+1 pictures the same 
relation for a positive or negative rate of growth respectively. 

Suppose the rate of growth is zero, then 7, is the rate of interest com- 
patible with budget equilibrium. If there is a population decline of 6p+1, 
the corresponding rate of interest is i, and if there is an increase at the 
rate of 6p+1 the interest rate must be 7._,. But if the authorities in the 
former case do not want to raise the rate of interest to 7,, equilibrium on 
the labour market can be maintained by collecting additional taxes to 
the amount S,. If equilibrium is to be maintained by a rise in the rate of 
interest e.g. to i, this can be done by collecting taxes to the amount S,. 

Similarly if population is increasing at the rate 6p +1 we have the alter- 
natives of depressing the rate of interest down to 7~, or running into a 
budget deficit d, or any compromise between the two e.g. i_, and d,. 

It is, of course, a purely political matter which of the infinite combi- 
nations of interest rates and budget measures should be selected. 

The argument may be summed up as follows: 
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The popular view of the relationship between population growth and 
the degree of employment is confirmed as to its tendency but not as to 
the mechanism by which the tendency is brought about. An increase in 
the population of working age does cause unemployment if steps are not 
taken to prevent it. The reason is that the additional numbers could not 
be absorbed into employment, unless demand for labour is increased, and 
there is no mechanism connected with the increase that produces such 
additional demand. 

Decrease in population does cause a greater scarcity of labour, not as 
is popularly believed because the supply on the labour market decreases, 
but because the existence of savings prevents demand to decrease pari 
passu with supply. 

We thus see that the cases of an increase and a decrease of population 
are not symmetrical. In the former case there is no adapting force in- 
herent in the change at all; the whole adaptation must be done by some 
exogenous force; in the latter case, on the contrary, there is an automatic 
force viz: the reduction in demand due to the fall in income connected 
with the withdrawal of labour from the market, but owing to the saving 
connected with that income the force is not strong enough to secure equi- 
librium on the labour market. 

Ifrationing of commodities and labour is excluded and the fiscal struc- 
ture is given in both cases there are two instruments available to maintain 
equilibrium on the labour market viz: change in the rate of interest or 
(and) in the budget situation. Within certain limits any combination of 
the two will do the work. 

In the period between the wars, there was in almost all countries a 
very strong increase in the population of working age. As the even balance 
of the budget was at the same period considered vital, this would call 
for very low interest rates. Nevertheless interest rates were in fact rather ex- 
ceptionally high; this was especially true up to 1929. After that there was 
a great fall in short term rates but as far as loans for private long term 
investment is concerned only a moderate fall took place and this was the 
case in spite of the fall in investment demand due to the cyclical depression. 

It is no wonder, therefore, that unemployment persisted. Even the 
moderate experiments with a budget deficit carried out mainly in U.S.A. 
could not secure full employment. Interest rates for private long term 
investment ought during this whole period to have been very low if the 
increase in population should have been absorbed. 
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In the period immediately before us the situation has changed radi- 
cally at least in Western and Northern Europe. The increase in popula- 
tion of working age is either very small or has turned into a decrease. 

This means that the rate of interest permanently must either be above 
the internal or natural rate of interest or current consumption must be 
cut by means of a large budget surplus. 

As the propensity to save and consequently the natural rate of interest 
for obvious reasons must be extremely low, at least in European coun- 
tries the prospect seems to be either relatively high rates of interest or a 
permanent budget surplus in order to prevent inflation. 

In general there is at present a great aversion against a rise in interest 
rates while a budget surplus is at least in theory looked upon more favo- 
rably. In choosing between these alternatives it should be considered that 
the heavy resort to budget surplus means a forced reduction of consump- 
tion to the benefit of future generations whereas the other expedient 
means a damping down of demand for durable goods and their services. 
The latter is the milder course from the view point of the present gene- 
ration. 

The electorate in the various countries will hardly be enthusiastic 
about any of these means and will perhaps not adopt them in sufficient 
doses, but it should be emphasized that the only alternative is the dispen- 
sation with a free choice of consumption and employment. 


University of Aarhus (Denmark) JORGEN PEDERSEN 
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DIE METHODE 
DER GESAMTGROSSENBETRACHTUNG 


I.DIE ENTWICKLUNG 
DER MODERNEN GESAMTBETRACHTUNG 


Die Erfahrangen der Weltkrise der dreiBiger Jahre brachten fiir die Ge- 
samtbetrachtung und Konjunkturtheorie wichtige neue Impulse. Die 
sich ergebende gewaltige Schrumpfung der Gesamtnachfrage bei wenig 
veranderter Geldmenge stand mit der These von der konstanten Um- 
laufsgeschwindigkeit in eklatantem Widerspruch. Damit erhielten die 
schon friiher formulierten Kritiken an der Quantitatstheorie vermehrtes 
Gewicht. Hier mu vor allem Nogaro genannt werden, der den Cassel- 
schen Versuch, die These von der konstanten Umlaufsgeschwindigkeit 
empirisch zu begriinden, scharfsinnig zerpfliickt hat. In den letzten Jah- 
ren hat James Angell die leichter kontrollierbare Kreislaufsgeschwindig- 
keit untersucht, deren Wert sich ja aus dem Verhaltnis des nominellen 
Volkseinkommens zur gesamten Geldmenge leicht ermitteln la8t. Hier 
ergab sich als Resultat, daB diese Kreislaufsgeschwindigkeit von 1900 bis 
1929 erstaunliche Stabilitat aufgewiesen hat, daf aber die Weltkrise dar- 
in zu starken Veranderungen fihrte. 

Miissen wir nun aber die These von der relativen Stabilitat der Um- 
laufsgeschwindigkeit aufgeben, so verliert die Geldtheorie den groBten 
Teil ihrer Verwendbarkeit fiir die Zwecke der Gesamtanalyse. Hangt 
die Umlaufsgeschwindigkeit von der Konjunkturentwicklung, von den 
Marktdispositionen, Geschaftsplanen der Subjekte ab, so kann die Ge- 
samtnachfrage nicht mehr als Funktion der Geldfaktoren, der Geld- 
menge und der fixen, zum voraus gegebenen Umlaufsgeschwindigkeit 
begriffen werden. Ist die Umlaufsgeschwindigkeit veranderlich, so kén- 
nen wir nicht mehr aus den geldtheoretischen Faktoren die Auswirkungen 
einer zusatzlich in den Kreislauf gespritzten Geldmenge vorausschatzen. 

Kann man nun aber die Veranderungen der Gesamtnachfrage nicht 
mehr aus den durch das Spiel des Kreditmechanismus bedingten Expan- 
sionen und Kontraktionen der Geldmenge verstehen, so mute man 
eben versuchen, die Gesamtentwicklung in gleicher Weise wie die Ver- 
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anderungen auf den einzelnen Markten aus den Marktdispositionen der 
Subjekte zu erklaren. Man muBte versuchen, in gleicher Weise Regeln 
fiir das Verhalten der Gesamtheit oder des Durchschnittes der Marktteil- 
nehmer zu finden, wie man das fiir die einzelnen gefunden. Bis Keynes 
blieben aber diese Versuche unsystematisch und kamen nicht iiber das 
hinaus, was man schon friiher in der iiberlieferten Konjunkturtheorie ge- 
tan hatte. Man hatte ja auch schon friiher die Verhaltungsweise des 
durchschnittlichen Subjektes, seine Reaktion auf Gewinne im Unterneh- 
men oder auf Einkommensveranderungen als Konsument, als wichtiges 
Glied in der Erklarungskette eingeschoben. Aber das hatte sich nicht zu 
exakten systematisch begriindeten Zusammenhangen entwickelt. 

Deshalb wollen wir sofort zu einer Darstellung der Grundlinien des Key- 
nes’schen Systems iibergehen. 

In seinem Hauptwerk, The General Theory of Employment, Interest and 
Money, tritt uns die neue Methode schon in gereifter, allerdings nicht 
iiberall geklarter Form entgegen. Das Jahrzehnt, das seit dem Erscheinen 
dieses Buches verstrichen ist, hat aber aufBer der Anwendung der neuen 
Instrumente fiir dynamische Aufgaben keine grundsatzlichen Erweite- 
rungen oder Fortbildungen derselben gebracht, so daf die Untersu- 
chung des Keynes’schen Gedankenganges uns immer noch ein Bild dieser 
Methode verschafft, wie es auch jetzt noch giiltig ist. Um nun aber die 
wesentlichen gedanklichen Bauelemente seines Systems erfassen zu k6n- 
nen, gehen wir am besten von der im dritten Kapitel dargelegten einlei- 
tenden Formulierung seines Gedankenganges aus, weil hier die Aus- 
gangspunkte und Grundlagen seiner Uberlegungen deutlicher sichtbar 
sind als in der endgiiltigen und raffinierteren Darstellung im 18. Kapitel. 
Im letztern verschwinden die urspriinglichen Gedankenelemente viel- 
fach hinter mancherlei Verhiillungen, wie das ja bei der sehr impliziten 
Denkweise Keynes’ sehr haufig der Fall ist. 

Keynes geht nun in der Begriindung seiner Methode der Gesamtbe- 
trachtung in entschiedener Weise vom Verhalten des einzelnen Subjektes 
aus, sei es des einzelnen Unternehmers oder des einzelnen Konsumenten. 
Wir wollen kurz seinen Gedankenweg skizzieren. 

Jeder Unternehmer richtet sein Angebotvolumen nach den erwarteten 
Absatzméglichkeiten. Bei einer eindeutig bestimmten Nachfragesituation 
wird er entsprechend der Kostenstruktur seines Betriebes auch ein ganz 
bestimmtes Angebotsvolumen als vorteilhaft empfinden und zu realisie- 
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Der Unternehmer strebt ja nach der Gewinnmaximierung, und im Be- 
folgen dieser Richtlinie wird er immer nach dem Gleichgewicht von 
Grenzkosten und Grenzerlésen tendieren. 

Sind nun die Nachfragesituation, anders formuliert, die Nachfrage- 
funktion, ebenso wie die Kostenverhiltnisse, bezichungsweise die Kosten- 
funktionen, seines Betriebes gegeben, so wird er bei genauer Kenntnis so- 
wohl der Markt- wie der Kostensituation einen ganz genau bestimmten 
Angebotsumfang erstreben. (Das gilt allerdings fiir bestimmte Marktfor- 
men wie das Oligopol nicht.) Wir kénnen also mit den erwahnten Aus- 
nahmen immer eine eindeutige Funktion zwischen der Nachfragesitua- 
tion und dem optimalen Angebot des Betriebes finden. 

Was nun fir den einzelnen Betrieb gilt, gilt auch fiir die Gesamtheit 
der Betriebe. Auch hier kénnen wir zwischen der Entwicklung der Ge- 
samtnachfrage, welche wir als Gesamtfunktion aller einzelnen Nachfrage- 
funktionen auffassen kénnen, und der Entwicklung des optimalen Ge- 
samtangebotes eine eindeutige Funktion herausfinden, bei gegebener Ko- 
stenstruktur aller Betriebe und konkret bestimmter Verteilung der Nach- 
frage. Dabei ist sich Keynes eben bewuft, daf diese eindeutige Relation 
unbedingt nur bei bestimmter konkreter Struktur von Angebot und Nach- 
frage gilt. 

Steigt die Gesamtnachfrage, so wird — in gleicher Weise wie beim ein- 
zelnen Unternehmer bei Rechtsverschiebung der Nachfragekurve das 
Einzelangebot ausgeweitet wird — hier das Gesamtangebot nach einem 
hdheren Umfange streben. Wir kénnen also zwischen Gesamtangebot 
und Gesamtnachfrage eine Funktion aufstellen, welche die Punkte wach- 
sender Nachfrage mit den dazugeh6érigen Punkten optimalen Angebotes 
verbindet. (Wir beschranken uns auf eine Paraphrase der Keynes’schen 
Gedanken. ) 

Dabei handelt es sich bei dieser Betrachtung in erster Linie um Geld- 
groBen, sowohl fiir den einzelnen Betrieb wie fiir die Gesamtheit der Be- 
triebe, fiir Gesamtnachfrage und Gesamtangebot. Die Gesamtnachfrage 
ist hier in gleicher Weise wie die Einzelnachfrage bei der tiblichen Be- 
trachtung als ex ante-Gréfe, als Disposition, zu bestimmten Preisen be- 
stimmten Mengen zu kaufen, aufzufassen; Keynes schlieBt also faktisch, wie 
das Lawrence Klein in der Econometrica 1946 betont, von der Problema- 
tik des einzelnen Betriebes auf die Probleme der Gesamtheit der Betriebe. 

Natiirlich lassen sich diese Zusammenhiange, funktionalen Relationen 
nur im Modell exakt konstruieren. In der Wirklichkeit sind alle diese sti- 
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pulierten eindeutigen Relationen nicht eindeutig bestimmt, sondern stel- 
len eher mehrdeutige Flachenfunktionen dar. Die Antizipationen der Un- 


ternehmer, welche ihren Angebotsplanen zugrundeliegen, sind ja faktisch 


meist mehrdeutig, schwanken zwischen verschiedenen Werten. 

In gleicher Weise sucht nun Keynes auch die Regeln fiir das Verhal- 
ten der Konsumenten zur Grundlage fiir das Verstandnis des Gesamt- 
konsums zu verwenden. Der einzelne Konsument will sein Einkommen 
in bestimmter Weise zwischen Gegenwarts- und Zukunftsgiitern auftei- 
len, sofern eben der lebenswichtige Bedarf gesattigt ist. Steigt das Ein- 
kommen — wobei eben eher an das preiskorrigierte Geldeinkommen als 
an das nackte Geldeinkommen zu denken ist — so werden sowohl Spar- 
bildung wie Konsumausgaben vergréBert werden. Nach Keynes’ Auffas- 
sung vergr6@ert sich dabei die Sparquote mit steigendem Einkommen. 

Wir kénnen hier gleichfalls eine Kurve der gesamten Konsumgiter- 
ausgaben als Funktion des Einkommens aufstellen, welche die wach- 
sendem Einkommen entsprechenden Ausgabenbetrage fiir Verbrauchs- 
giiter darstellt. Hansen hat ja in Fiscal Policy and Business Cycle solche Kon- 
sumfunktionen dargestellt und ausfiihrlich diskutiert. In bezug auf den 
Teil der Gesamtnachfrage, der von Unternehmern ausgeiibt wird, der 
Investition (wir beziehen uns auf die Nettoinvestition, den Wertumfang 
des Realkapitalzuganges), beschranken wir uns auf den Hinweis, daf 
diese Keynes in iiblicher Weise vom Verhaltnis der Grenzproduktivitat 
des Kapitals zum Geldzins oder Schuldzins abhangig sein laBt. Natiirlich 
handelt es sich auch hier um die antizipierte Grenzproduktivitat des Ka- 
pitals. 

Aus diesen dargelegten funktionalen Beziehungen zwischen Erlés oder 
Absatzerwartungen der Unternehmer und dem Angebotsumfang einer- 
seits und den Einkommen und dem Konsum anderseits lat sich nun der 
Kern der Keynes’schen Beschaftigungstheorie ableiten. 

Gleichgewicht zwischen Gesamtangebot und Gesamtnachfrage herrscht 
dann, wenn eben fiir die Gesamtheit der Betriebe die optimale Relation 
zwischen Angebot und Nachfrage erreicht wird, das heiBt, wenn die effek- 
tive Gesamtnachfrage den bei dem durchgefiihrten Angebotsumfang sich 
ergebenden Erléserwartungen gleichkommt. Dann miissen die Konsum- 


ausgaben zusammen mit der Investition gerade so gro®B sein wie dic 
Summe der Erléserwartungen der Unternehmer. 

Wird nun, ausgehend von einer solchen Gleichgewichtslage, bei unver- 
anderter Investition die Produktion ausgeweitet, so werden die Konsu- | 
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menten nur einen Teil des zusatzlichen Einkommens, das sie als Unter- 
nehmer von der Angebotserweiterung in Form von Gewinn erwarten 
oder das sie schon vorneweg als Entgelt fiir zusatzliche Produktionslei- 
stungen ausbezahlt erhalten, verbrauchen wollen. 

Das gesamte zusatzliche Einkommen, das noch erwartet wird oder 
schon zusatzlich ausbezahlt ist, entspricht nun gerade den zusatzlichen 
Erléserwartungen der Unternehmer, insofern diese durch Konsum oder 
Nettoinvestition gedeckt werden miissen, alles unter der Voraussetzung, 
daB die zusatzliche Produktion keinen Kapitalverzehr bringt. 

Die zusatzlichen Erléserwartungen aller Betriebe setzen sich ja zusam- 
men aus denjenigen Gewinnerwartungen der Unternehmer, welche ge- 
deckt sein miissen, wenn die letzteren die Produktionsausweitung renta- 
bel finden sollen, aus den Kostenaufwendungen oder Einkommenszah- 
lungen fiir die zusatzlichen Produktionsfaktoren und den Aufwendungen 
fir die zwischenbetrieblichen Kaufe, welche fiir die zusatzliche Produk- 
tion erforderlich sind, wenn sich kein Kapitalverzehr ergeben soll. 

Die zwischenbetrieblichen Kaufe stellen nun fiir die Gesamtheit der 
Unternehmungen sowohl Kosten wie Erlése dar, weil ja immer ein Be- 
trieb verkauft und der andere kauft. 

Diese Kostenbetrage finden also in einem geschlossenen Marktsystem 
fiir die Gesamtheit der Betriebe automatisch ihre Deckung, so da wir sie 
von der gesamten erwarteten Erléssumme abziehen miissen, wenn wir 
den Erlésumfang erhalten wollen, der durch Konsum oder Nettoinvesti- 
tion gedeckt sein muf. 

Die zusatzlichen Erléserwartungen der Unternehmer, welche nicht 
durch die zwischenbetrieblichen Kaufe gedeckt werden, belaufen sich 
also unter der Voraussetzung, daf kein Kapitalverzehr bei der zusatzli- 
chen Produktion stattfindet, auf die zusatzlichen Gewinnerwartungen 
der Unternehmer und zusatzlichen Einkommensausschiittungen an die 
Produktionsfaktoren, was nichts anderes heif st, als da sie den zusatz- 
lich erwarteten oder schon ausbezahlten Einkommensbetragen gleich- 
kommen. 

Die Vergr68erung des Konsums wird nun aber wegen des Sparwillens 
notwendigerweise kleiner sein als die Summe dieser teils erwarteten, teils 
schon ausbezahlten Einkommen. Die Unternehmer wollen einen Teil des 
erwarteten Gewinns, die Konsumenten einen Teil des erhaltenen zusatz- 
lichen Einkommens sparen. Die Produktionsausdehnung wird also bei 
unveranderter Investition nicht rentabel sein, weil der Konsum weniger 
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zunehmen wird als die Erléserwartungen der Unternehmer. Nur wenn 
die Investition auch vergréBert wird, kann die Expansion sich bezahlt 
machen. 

Ist nun aber die Konsumfunktion der Konsumenten gegeben, das heift, 
ist bestimmt, wieviel von einem bestimmten Einkommen gespart wird, 
und der Investitionsumfang zugleich gegeben, so wird sich nur bei einem 
ganz bestimmten Produktionsvolumen ein Gesamtgleichgewicht bilden 
kénnen. Gleichgewicht wird ja dann bestehen, wenn die sich ergebenden 
Konsumausgaben zusammen mit der Investitionsgiiternachfrage gerade 
ausreichen, um die Erléserwartungen der Unternehmer zu befriedigen. 
In diesem Falle verzehren die Konsumenten von dem teils noch erwarte- 
ten, teils schon ausbezahlten Einkommen gerade soviel nicht, als ausreicht, 
um die Investitionsgiiternachfrage zu kompensieren, als dem Wertum- 
fang der Investition entspricht. 

Wird die Produktion ausgeweitet, so steigt die Nachfrage bei unver- 
anderter Investition weniger stark als die Erléserwartungen; wird die 
Produktion aber eingeschrankt, so sinkt der Konsum weniger stark als 
die Erléserwartungen, weil auch die Sparbildung verringert werden wird, 
so da® sich bei Expansion ein Nachfragemanko gegeniiber den Erlis- 
erwartungen, bei Kontraktion ein Nachfrageiiberschu® iiber die Erlés- 
erwartungen ergeben muB. 

Diese Zusammenhange werden nun am einfachsten anhand eines Dia- 
gramms in allen Einzelheiten verstandlich. 

Wir zeichnen Gesamtangebot und Gesamtnachfrage in der Weise in 
das Koordinatensystem ein, daf wir auf der Abszisse das Angebotsvolu- 
men, die Angebotsmenge, und auf der Ordinate die diesen Angebotsvo- 
lumina entsprechenden Angebotswerte und Nachfragewerte eintragen. 
Dabei handelt es sich selbstverstandlich um Gesamtgr68en, Gesamtnach- 
frage und Gesamtangebot. Wir wollen die exakte Bedeutung dieser Kur- 
ven noch genauer erlautern. Die Kurve des Gesamtangebots verbindet 
die einem wachsenden Produktions- oder Angebotsvolumen entsprechen- 
den wachsenden erwarteten Erléssummen. Jedem Punkt der Abszisse ent- 
spricht ein Angebotsvolumen, zu dem eine bestimmte Erléssumme ge- 
hért, bei welcher die Unternehmer diesen Angebotsumfang rentabel fin- 
den. 

Der geometrische Ort aller erwarteten Erléssummen bei den verschie- 
denen méglichen Angebotsvolumina ist die Angebotskurve. Diese erwar- 


teten Erléssummen sind immer gleich der Summe der Erléserwartungen 


' 
§ 
E 











wenn 
zahlt 


eiBt, 


wird, 
inem 
iden 
nden 
rade 
igen. 
arte- 
icht, 
tum- 


ver- 
| die 
x als 
vird, 
rlés- 


rlés- 


hie- 
yare 
gen 





DIE METHODE DER GESAMTGROSSENBETRACH TUNG 23 


der einzelnen Betriebe minus die sich ergebenden zwischenbetrieblichen 
Kaufe. Da wir fixes Investitionsvolumen voraussetzen bei jedem Ange- 
botswert, sind die jedem Produktionsvolumen entsprechenden zwischen- 
betrieblichen Kaufe bestimmt. 

Wie sollen wir nun aber das Produktionsvolumen messen? Das bietet 
an sich Schwierigkeiten, da wir eine aus vielerlei verschiedenen Produk- 
ten zusammengesetzte Menge von Giitern nicht direkt in einem einheit- 
lichen Mafstab ausdriicken kénnen. Wenn hier Keynes zum Hilfsmittel 
der Verwendung von Arbeitseinheiten greift als Ma8stab sowohl fiir die 
realen wie die nominellen Gréfen, so hilft das nichts, da wir ja eben ver- 
schiedene Produkte gar nicht einheitlich auf Arbeitseinheiten zuriickfiih- 
ren konnen. Wir nehmen einfach irgendwelchen der Produktionsstruktur 
sinngemaB angepaften Produktionsindex als Mafstab des Volumens. Die 
sich daraus ergebende Problematik werden wir spater hervorheben. 

Auch wenn wir solchermafen einen bestimmten Produktionsindex als 
MaBstab fiir das Volumen verwenden, kénnen wir dasselbe immer noch 
auf zwei verschiedene Arten verstehen. Einesteils konnen wir uns das Vo- 
lumen in ganz bestimmter, eindeutiger und konkreter Weise zusammen- 
gesetzt denken, also aus soviel bestimmten Kleidern, Schuhen, den und 
den Nahrungsmitteln, Maschinen usw. Das Wachsen des Volumens 
wiirde dann bedeuten, da zum vorherigen konkreten Bestand und Um- 
fang der Produktion neue Produktion bestimmter konkreter Art hinzu- 
kommt. In diesem Falle ist natiirlich die Kurve ganz eindeutig bestimmt. 

Wir kénnen aber auch dieser Kurve generelle Bedeutung unterlegen in 
der Weise, daB wir darin eben nur die im Produktionsindex generell de- 
finierte Menge verstehen. Gleiches Produktionsvolumen wiirde hier nur 
heifBen, gleichen Stand des Produktionsindex, nicht aber gleiche konkrete 
Produktion. In diesem Fall erscheint es als schwierig, das Volumen ein- 
deutig zu bestimmen, wie wir oben schon andeuteten, da ja der Verlauf 
des Produktionsindex von der gewahlten Basis abhangen wird. 

Wie nun Keynes seine Kurve des Gesamtangebotes auffaBt, scheint 
nicht eindeutig festzustehen. Im einleitenden dritten Kapitel ware eher 
an die erstere konkrete Konzeption zu denken. Von den Ausfiihrungen 
im 18.Kapitel mit der endgiiltigen Formulierung seines Systems ware 
eher auf die generelle Bedeutung zu schlieBen. Dort redet er zwar nicht 
von der Kurve eines Gesamtangebotes, aber diese ist in seinen dortigen 
Thesen impliziert, wie wir sehen werden. Die Gesamtnachfrage stellt nun 
die jedem Produktionsvolumen oder jeder erwarteten Erléssumme ent- 





24 HANS BOHI 


sprechenden Werte der Gesamtnachfrage dar (1). Diese Gesamtnach- 
frage ist als die bei diesem Angebotswert zu erwartende gesamte Ausga- 
bensumme aller Nachfragenden zu verstehen. Diese Nachfrage muB na- 
tiirlich, damit sie eindeutig ist, auf ein bestimmtes Preisniveau bezogen 
werden, namlich auf die Preise, die implizite in der Angebotskurve vor- 
ausgesetzt werden, was die Kosten deckenden Preise bedeutet. Wir setzen 
also hier voraus, daf die Gesamtnachfrage eine Funktion der Produk- 
tionsmenge oder der erwarteten Erldése ist. Diese Voraussetzung ist fak- 
tisch auch in der reifen Formulierung des Keynes’schen Systems enthal- 
ten, wie wir sehen werden. Welchen Verlauf werden nun diese Kurven 
nehmen? 

Nach den gemachten Voraussetzungen wird die Kurve des Gesamtan- 
gebotes stetig steigen. Der Verlauf der Kurve wird von den Grenzkosten- 
kurven aller beteiligten Betriebe abhangen. Wir nehmen der Einfachheit 
halber eine Gerade, was horizontale Grenzkostenkurven voraussetzen 
wiirde. Natiirlich lieBe sich das Diagramm ebenso gut mit andern Kur- 
ven zeichnen, wiirde aber dadurch uniibersichtlicher. 

Die Kurve der Gesamtnachfrage steigt bis zum Punkte, der dem Um- 
fange der Investitionsgiiterproduktion entspricht, viel steiler als die An- 
gebotskurve, weil sich ja bis zu diesem Produktionsvolumen Investitions- 
giiternachfrage und Konsumgiiternachfrage kumulieren. Die Investitions- 
giiternachfrage wird, wie wir annehmen, ungefahr dem Angebotswert 
entsprechen. Diese Investitionsgiiterproduktion wird aber zugleich Kon- 
sumgiiternachfrage auslésen, weil die damit verbundenen Einkommens- 
ausschiittungen und Einkommenserwartungen Konsumausgaben bewir- 
ken. Von dem Punkte an aber, wo die Konsumgiiterproduktion beginnt, 
wird die Nachfragekurve langsamer steigen als die Angebotskurve, weil 
hier ja voraussetzungsgem46 nur ein Teil des zusatzlichen erwarteten 
oder schon erhaltenen Einkommens konsumiert werden wird. 

Beim Punkte H, der auf der Abszisse liegt und dem Produktionsvolu- 
men der Nettoinvestition entspricht, liegt die Nachfragekurve bei M stark 
iiber dem Angebotswert, aus den oben angegebenen Griinden. Der In- 
vestitionsgiiterproduktion entspricht eine Investitionsgiiternachfrage vom 
Angebotswert, also von HI, wozu zusatzlich Konsumgiiternachfrage vom 


(1) Wenn in unserem Diagramm die Gesamtnachfrage nicht vom Nullpunkt, 
sondern von einem bestimmten Minimalwert beginnt, so hat das seinen Grund 
darin, da8 unabhangig vom Angebot die Nachfrage aus Ersparnissen finanziert 
werden kann. 
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Werte IM kommt, so daf die Gesamtnachfrage HM ausmacht. Von die- 
sem Punkte an steigt aber die Nachfragekurve viel langsamer als die An- 
gebotskurve, so daf sie die letztere schneiden mu, was bedeutet, da8 ein 
stabiles Gesamtsystem besteht. 

Das Verhiltnis der Steigung der Nachfragekurve zur Steigung der An- 
gebotskurve driickt aus, wieviel vom erwarteten Erlés oder Einkommen 
aus Konsumgiiterproduktion verbraucht werden soll. Steigen beide Kur- 
ven gleich stark, wiirde das bedeuten, da® alles erwartete Einkommen 
konsumiert wird. 

Wird die Investition vermindert, auf den Umfang OW, dann sinkt die 
Nachfragekurve auf AYZ und der Gleichgewichtspunkt auf P2. Sinkt 
die Konsumneigung, das heiSt, wird die Nachfragekurve flacher, weil ein 
kleinerer Teil des zusatzlichen Einkommens verbraucht wird, so sinkt 
das rentable Produktionsvolumen auf Pr. Steigt die Konsumneigung, 
beziehungsweise wird die Nachfragekurve steiler oder vergr6Bert sich die 
Investition, so mu das rentable Produktionsvolumen gréfer werden. 
Wir sehen also wie der Umfang der sinnvollen Produktion und damit die 
Gesamtbeschaftigung vom Umfange der Investition einesteils und von der 
Neigung der Konsumfunktion, der Konsumneigung oder Willen, vom 
Einkommen einen bestimmten Teil zu verbrauchen, andernteils abhangt. 

Um nun diesen Zusammenhang mit den iiblichen Darstellungen des 
Keynes’schen Systems in Form algebraischer Gleichungen herzustellen, 
wollen wir unser Diagramm auch solcherart umformulieren. 

Wir haben in unserem System an Unbekannten das Gesamtangebot 
und die Gesamtnachfrage, Konsum, Investition, Sparen, als geplantes 
Sparen. Da die Investition teils vom Zins abhangig ist, wir aber die Be- 
stimmungsgriinde des Zinses noch nicht erértert haben, nehmen wir ein- 
fach an, da® die Investition eine Funktion der Gesamtnachfrage sei. 
Oder besser des Gesamtangebotes, der Erléserwartungen. Zwischen die- 
sen GréBen bestehen folgende Beziehungen: 


Gesamtangebot = Gesamtnachfrage 

Gesamtnachfrage = Investition plus Konsum 

Gesamtangebot = das erwartete oder schon ausbezahlte Einkommen, 
also gleich Konsum plus geplantes Sparen 

Konsum = Funktion der Erléserwartungen oder des erwarteten 
Einkommens 


Investition = Funktion des Gesamtangebotes 
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Da wir fiinf Gleichungen fiir die fiinf Unbekannten haben, ist das System 
bestimmt. Darin sind nun aber andere 6konomische Relationen enthal- 
ten, als sie Keynes in der endgiiltigen Formulierung seiner Thesen gibt. 
Wir miissen deshalb noch kurz zeigen, daf die Keynes’schen Relationen 
implizite auch die unsern Gleichungen entsprechenden Beziehungen um- 
fassen. Dabei verwenden wir die Langeschen Formulierungen des Key- 
nes’schen Gedankenganges, weil diese ja allgemein Anklang gefunden ha- 
ben und von Keynes selber approbiert wurden. 

Lassen wir nun bei Lange die Probleme und Beziehungen zur Zins- 
theorie weg, so ergeben sich noch drei Gleichungen mit drei Unbekannten: 


Gesamteinkommen = Konsum plus Investition = total expenditures 
Investition = eine Funktion des Konsums 
Konsum = eine Funktion des Einkommens 


Die drei Unbekannten Konsum, Investition und Gesamteinkommen sind 
also bestimmt durch die drei Gleichungen. 

Um nun aber den é6konomischen Sinn zu erfassen, der hinter diesen 
Formeln liegt, miissen wir sie naher betrachten. Hier ist vor allem die 
Konsumfunktion von Bedeutung. Sie sagt aus, da die Konsumenten 
wahrend der Betrachtungsperiode von einem bestimmten Einkommen, 
das sie schon erhalten oder erwarten, einen bestimmten Teil verbrauchen 
wollen. Diese Konsumfunktion stellt also grundsatzlich eine Planfunktion 
dar; sie driickt die Plane der Einkommensverwendung in der Betrach- 
tungsperiode aus. 

Andererseits stellt aber das Einkommen in der Keynes-Langeschen 
Formulierung eine ex post-Gréfe dar. Es stellt das in einer Periode, oder 
besser nach Abschlu8 der Periode realisierte Einkommen dar, das gleich 
dem Marktwert der Nettoproduktion oder gleich der Gesamtnachfrage, 
den total expenditures, ist. Nach der Konsumfunktion muB sich also die 
Konsumplanung der betrachteten Periode auf dieses am Schlu® der Pe- 
riode erst realisierte Einkommen beziehen. Das Einkommen, das die un- 
abhangige Variable der Konsumfunktion bildet, wird ja gleich dem rea- 
lisierten Einkommen gesetzt. Das ist aber ein logischer Widersinn. Das 
Einkommen ex post, Konsum plus Investition, ist ja erst nach AbschluB 
der Betrachtungsperiode bestimmt und vorhanden und wird in deren 
Verlauf erst aus den sich sukzessive ergebenden Nachfragewerten gebil- 
det. Also kann dieses Einkommen nicht zugleich schon fiir die Plane der 
Einkommensverwendung in der Periode zur Verfiigung stehen. Das glei- 
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che Einkommen kann nicht die Grundlage der Ausgabenplane bilden 
und zugleich das Resultat dieser Ausgabenplane darstellen. 

Wollen wir aber den Langeschen Gleichungen einen 6konomischen 
Sinn unterlegen, so mu8 das Einkommen, das der Konsumfunktion zu- 
grundeliegt, entweder im Robertsonschen Sinne das Einkommen der Vor- 
periode sein oder dann das antizipierte Einkommen sein. Die letztere Vor- 
aussetzung fiigt sich besser in den Rahmen des Keynes’schen Systems, wes- 
halb wir von ihr ausgehen. 

Haberlers Einwand gegen die Keynes-Langeschen Gedankengange, 
da es psychologisch unwahrscheinlich sei, daB die Perioden der Einkom- 
mensverwendung und Einkommensgewinnung zusammenfallen, ist zu 
milde. In den Langeschen Gleichungen liegt ein Widersinn. Man kann 
hier auch nicht einwenden, daf bei der Betrachtung langer Zeitperioden 
sich die Differenz zwischen dem Einkommen, das den Konsumenten 
schon wahrend ihres Verlaufes zur Verfiigung steht, gegeniiber dem am 
Schlusse realisierten Einkommen sehr klein sei und vernachlassigt wer- 
den diirfe. Die hier in Betracht kommenden Zeitabschnitte entsprechen 
den Reaktionsperioden der Konsumenten oder Unternehmer, sind also 
kurz. 

Gehen wir nun davon aus, daf} der Konsum auf das antizipierte Ein- 
kommen bezogen ist, so miissen wir den dargelegten Gleichungen eine 
neue hinzufiigen, weil wir nun eine neue Unbekannte haben, eben das 
antizipierte Einkommen. Diese Gleichung muf die Identitat des antizi- 
pierten und des realisierten Einkommens postulieren. In diesem Falle 
decken sich die geplante und die realisierte Einkommensverwendung, 
weil eben das erreichte Einkommen dem erwarteten entspricht. 

Selbstverstandlich ist unter der Voraussetzung, da sich der Konsum 
nach den erwarteten Erlésen richtet, die Gleichheit dieser Einkommen 
eine wesentliche Gleichgewichtsbedingung. Sind beide Einkommen ex 
ante und ex post nicht gleich, so werden die Subjekte sehr wahrscheinlich 
nachher ihre Ausgaben andern, dem realisierten Einkommen anpassen, 
so das sich die Gesamtnachfrage Andert. 

Die dargelegten Gleichungen, eben das Langesche Gleichungssystem 
zusammen mit der Gleichung iiber die Identitat des antizipierten und des 
realisierten Einkommens, erlauben nun, die vier Unbekannten zu bestim- 
men. Das System ist also vollstandig. 

Geniigen nun aber die dargelegten Relationen, um das ékonomische 
Gleichgewicht zu sichern? Zu diesem 6konomischen Gleichgewicht ge- 
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hort das Gleichgewicht von Giiterangebotswert und Giiternachfragewert, 
und dieses ist in den formulierten Relationen nicht direkt enthalten. Wir 
konnen aber diese Gleichheit aus der Gleichheit von Einkommen ex post 
und ex ante herauslésen. Sind diese Einkommen gleich, so sind auch die 
erwarteten und die realisierten Erlése gleich. Wir sehen also, daB die 
Langeschen Gleichungen sich in unsere iiberfiihren lassen, wenn wir den 
erstern einen Gkonomischen Sinn unterlegen. 

Zum Schlusse dieser Darstellung des Kernstiickes der Keynes’schen Ge- 
samtgr6Benrelationen miissen wir noch ein Wort iiber die den verwende- 
ten Gesamtgr6fSen zugrunde liegenden Mafeinheiten beifiigen. Das Ba- 
sieren der Methode auf Geldwerten liegt nahe, weil wir von den Subjek- 
ten ausgehen und diese ja mit Geld und Geldwerten umgehen. 


IIL.DIE BAUELEMENTE DER KEYNES’SCHEN METHODE 


Welche Gedankenelemente kénnen wir nun aus der kurz geschilderten 
Skizze des Keynes’schen Systems herauslesen? 

Keynes geht davon aus, da die Gesamtheit der Unternehmer und die 
Gesamtheit der Konsumenten, oder anders ausgedriickt, daf der durch- 
schnittliche Unternehmer und Konsument, sich in ihren geschaftlichen 
Dispositionen, in ihren Kaufs- und Verkaufsplanen immer in eindeutiger 
Weise auf die vorhandenen Gesamtgréfen einrichten, beziehungsweise in 
eindeutiger Weise auf deren Veranderungen reagieren. Dieses durch- 
schnittliche Verhalten der Subjekte leitet er von der Reaktionsweise der 
einzelnen Subjekte ab. 

Wie der einzelne Konsument bei einem bestimmten Einkommen eine 
bestimmte Verteilung desselben auf Konsum und Sparen erstrebt und 
deshalb bei Einkommensanderungen immer in ganz bestimmter Weise 
reagiert, so gilt das gleiche fiir den Durchschnittskonsumenten in bezug 
auf das Gesamteinkommen und dessen Veranderungen. Wie der einzelne 
Unternehmer bei bestimmtem Absatz sein Angebot in eindeutiger Weise 
darauf einspielt und bei Absatzanderungen entsprechend sein Angebot 
vergréBert oder verkleinert, so wird die Gesamtheit der Unternehmer bei 
bestimmtem Umfange der Gesamtnachfrage sich in eindeutiger Weise auf 
die letztere einspielen und bei Anderungen desselben gleichermafen in 
eindeutiger Weise ihr Angebot vergréSern oder verkleinern. 

Wir kénnen also sowohl bei einzelnen Konsumenten wie bei der Ge- 
samtheit eine eindeutige funktionale Bezichung zwischen Einkommen, 
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beziehungsweise Gesamteinkommen, und Konsum, beziehungsweise Ge- 
samtkonsum vorfinden. 

Das gleiche gilt fiir die Unternehmerwirtschaft. Wie eine eindeutige 
funktionale Relation zwischen der Nachfrage und dem sinnvollen Ange- 
bot fiir den einzelnen Betrieb besteht, so finden wir eine funktionelle Be- 
ziehung zwischen Gesamtnachfrage und rentablem Gesamtangebot. Neh- 
men wir nun an, daf sich alles in ein augenblickliches Gleichgewicht zwi- 
schen Konsum und Einkommen, Nachfrage und Angebot eingespielt hat, 
so kénnen wir unter den oben beschriebenen Voraussetzungen der Key- 
nes’schen Methode die Reaktionen der Konsumenten und Unternehmer 
auf Einkommensanderungen und Nachfrageanderungen in genereller 
Weise vorausschatzen, entsprechend den postulierten Regeln des Verhal- 
tens der Gesamtheit von Subjekten. Da nun aber andererseits die kiinf- 
tigen Gesamtgréfen ihrerseits sich natiirlich als das Resultat dieser kol- 
lektiven Verhaltungsweisen der Subjekte ergeben — ihre Gréfe stellt ja 
die Addition der Kaufhandlungen der einzelnen dar —, so k6nnen wir aus 
den geschatzten Reaktionen der Gesamtheit der Subjekte eben auf den 
Umfang dieser neuen Gesamtgr6éfBen schlieBen, den Gesamtgréfen des fol- 
genden Zeitabschnittes. Diese im Proze® in der beschriebenen Art gebil- 
deten Gesamtgr6fen ihrerseits werden wiederum neue, nach den Verhal- 
tensregeln vorausschatzbare Reaktionen auslésen, so daf wir auf diese 
Weise den Mechanismus des Gesamtprozesses Schritt fiir Schritt darstel- 
len kénnen. 

Wir sehen also, da sich die neue Methode in letzter Linie in ahnlicher 
Weise wie die Werttheorie auf das Verhalten der Subjekte stiitzt. Aller- 
dings wird bei dieser Gesamtbetrachtung ein Sprung von den Regeln der 
Verhaltungsweise des Einzelnen auf die Verhaltungsweisen der Kollekti- 
vitaten von Einzelnen gemacht. 

In diesem Sprunge konzentriert sich die Problematik der neuen Me- 
thode. Aus den individuellen Nachfrage- und Angebotsfunktionen aller 
Subjekte eines Marktsystems ergibt sich bei eindeutig bestimmten Aus- 
gangsdaten immer eine ganz bestimmte funktionelle Relation der Ge- 
samtgr6Ben, wie das schon aus Walras herauszulesen ist. Allerdings hat 
uns die moderne Markttheorie gelehrt, daB sich aus diesen Grundelemen- 
ten nicht bei allen Marktformen ein eindeutiges Gleichgewicht entwickeln 
wird. Unsere obige Feststellung muB also mit gewissen Einschrankungen 
verstanden werden. Keynes geht bei der Konstruktion seiner funktiona- 
len Relationen erst von der Voraussetzung bestimmter konkreter Wirt- 
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schaftsverhaltnisse aus, schreitet dann aber zu genereller Verwendung der 
erhaltenen Relationen. 

Hier liegt nun die entscheidende Frage der neuen Methode. Kénnen 
wir diesen unter konkreten Verhiltnissen zu findenden funktionalen Rela- 
tionen zwischen Gesamtkonsum und Gesamteinkommen oder zwischen 
Investition und Gesamtnachfrage oder zwischen Gesamtangebot und Ge- 
samtnachfrage nun auch eine generelle, iiber den individuellen Fall hin- 
ausreichende Bedeutung zuschreiben, wie wir das in unserer kurzen Skiz- 
zierung der Methode voraussetzten, wo wir von generellen Verhaltungs- 
weisen der Subjekte sprachen. Es fragt sich also, ob wir beispielsweise 
eine ganz bestimmte Konsumfunktion, die wir unter bestimmten konkre- 
ten Verhaltnissen voraussetzen diirfen, als auch geltend fiir langeren Zeit- 
raum, fiir andere VerhAltnisse verstehen diirfen. Oder es fragt sich, ob 
wir nur gewisse Struktureigentiimlichkeiten dieser Funktion, wie daB mit 
steigendem Einkommen immer auch der Konsum zunimmt, als generell 
giltig auffassen diirfen. K6nnen wir in gleicher Weise der Funktion, die 
wir zwischen Gesamtkonsum oder Gesamtnachfrage und Investition auf- 
stellten und unter bestimmten konkreten Verhaltnissen als giiltig anneh- 
men kénnen, allgemeine Giiltigkeit in dem Sinne zusprechen, da sich 
immer zwischen der Bewegung der erwahnten Gesamtgréfen, Gesamt- 
konsum oder Gesamtnachfrage, und der Bewegung der Investition eine 
eindeutige Korrelation finden laBt. Diese neue Methode geht von solchen 
Voraussetzungen aus. 

Selbstverstandlich sind sich die Anhanger der neuen Methode dabei 
bewuBt, daB die generelle Bedeutung dieser funktionalen Relationen nur 
in extensiv und intensiv beschranktem Sinne verstanden werden kann. 
DaB eben meist nur gewisse Strukturelemente, selten die zahlenmaBigen 
Relationen der Funktionen generelle Bedeutung haben werden. Meist 
wird man nur behaupten, dai zwischen abhangiger und unabhangiger 
Variabler der postulierten Funktion eine eindeutige Korrelation irgend 
welcher Art gefunden werden kénne. 

Die zahlenmaBig bestimmte Konsumfunktion, die statistisch fiir be- 
stimmte Lander ermittelt wurde, gilt nur fiir diese Lander und hier nur 
fir einen beschrankten Zeitraum. Gewisse Strukturelemente dieser Kon- 
sumfunktion, wie da8 Konsum und Einkommen sich parallel verandern, 
werden dagegen universellere Giltigkeit haben. Die generelle Giiltigkeit 
dieser postulierten Funktionen wird wesentlich davon abhangen, ob die 
postulierten Relationen zwischen unabhangiger und abhangiger Varia- 
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bler wirklich den entscheidenden Bestimmungsgriinden der als abhangige 


Variable gedachten Gréf8e entsprechen. Die Giiltigkeit der Struktur der | 


Konsumfunktion wird davon abhangen, ob wirklich das Geldeinkommen, 


vielleicht das preiskorrigierte Geldeinkommen, die entscheidende Plan- | 


grundlage fiir den Konsum bildet. Die Geltung der Investitionsfunktion 
wird davon abhangen, ob die Bewegung der Gesamtgréfen den entschei- 
denden Bestimmungsgrund der Investition bildet. 

Die Frage und Problematik dieser generellen Bedeutung dieser Funk- 
tionen soll im folgenden kurz betrachtet werden. Diese zentrale Frage 
hat relativ wenig Interesse gefunden. Erich Schneider in Schmollers Jahr- 
biichern 1943 und Lawrence Klein in Econometrica 1946 haben sich na- 
her damit beschaftigt. 


III. VERGLEICH DES MARKTBILDES 


DER MARKT- UND PREISTHEORIE MIT DEM SCHEMA 


DER GESAMTWIRTSCHAFT DER GESAMTGROSSEN 


Um nun aber die Problematik dieser neuen Methode klarer zu sehen, 
miissen wir weiter ausgreifen und erst das Schema der Gesamtwirtschaft, 
wie es uns durch die Gesamtgr6BSen vermittelt wird, mit dem vollstandi- 
gen Bilde des wirtschaftswissenschaftlichen Marktsystems konfrontieren, 
wie es uns durch die Preistheorie gegeben wurde. Wir wollen dabei unter- 
suchen, welche Faktoren und Elemente dieses vollstandigen Marktsy- 
stems im vereinfachten Modell der Gesamtwirtschaft, das die Gesamt- 
gr6Ben verschaffen, unter den Tisch gefallen sind. 

Das vollstandige Marktbild der Wirtschaftstheorie, wie es uns beispiels- 


weise in den Gleichungssystemen der mathematischen Schule entgegen- | 


tritt, stellt natiirlich selber schon eine Abstraktion gegeniiber der voll- 


standigen Wirklichkeit des wirtschaftlichen Lebens dar. Hier hat man | 
diejenigen Faktoren aus dem Bilde der Wirklichkeit herausgehoben, wel- | 


che fiir die Wirtschaftstheorie von Interesse sind, das hei t man betrach- 
tet die Subjekte als homines oeconomici und untersucht nur solche 
Relationen derselben, welche sich aus rein 6konomischem Verhalten 
ergeben. 

Dieses Marktbild der Wirtschaftstheorie oder Preistheorie umfaSt nun 
alle konkreten Angebots- und Nachfragefunktionen oder -dispositionen 
aller einzelnen Subjekte. Diese Nachfrage- und Angebotsdispositionen er- 
geben sich aus den Praferenzskalen der Subjekte und den ihnen zur Ver- 
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fiigung stehenden wirtschaftlichen Hilfsmitteln. Sie basieren auf den na- 
tur- oder kulturgegebenen Bediirfnissen der Menschen und den natur- 
gegebenen Eigenschaften der Dinge. 

In diesem Bilde als einem System der Geldwirtschaft sind aber auch 
rechenmafige Relationen von Bedeutung. Das Verhaltnis der Geldkosten 
in jedem Betriebe zur Summe der Gelderlése, das Verhaltnis der Geld- 
einkommen der Subjekte zu deren Verbrauchsausgaben ist fiir dessen 
Funktionieren von entscheidender Bedeutung. 

Dieses komplizierte Gesamtbild, das sowohl qualitative wie rein quan- 
titative Momente umfa®t, wird nun in der Methode der GesamtgréSen 
entscheidend vereinfacht. Da die Gesamtgr6fen natiirlich nur in einheit- 
lichem Wertmafstab ausgedriickt werden kénnen, wobei Geldwerte am 
nachsten liegen, kann diese neue Methode nur die Bewegung von Geld- 
wertgréBen oder generellen Wertgr6fen widerspiegeln, finden dagegen 
die qualitativen Momente keinen Platz. Das qualitative Moment der Be- 
diirfnisse und Giiter verschwindet hier, und es verbleibt nur ein System 
von Geldwert- oder Wertgr6Ben und von Wert- oder GeldwertgréBen- 
beziehungen iibrig. Wir kénnen uns zum besseren Verstandnis den Auf- 
bau dieser Methode in zwei Schritten vollzogen denken. Erst wird vom 
gesamten, qualitativ und quantitativ bestimmten Bild der Gesamtwirt- 
schaft nur das herausgehoben, was sich in den Wirtschaftsberechnungen 
der einzelnen Subjekte spiegelt, in den Betriebsrechnungen und Haushalts- 
rechnungen. Hier reduziert sich der WirtschaftsprozeB auf ein System 
von Wirtschaftsrechnungen, von Bewegungen von GeldgréSen oder ein- 
heitlichen Wertgr68en, von Geldkostenaufwand, Gelderlésen, Geldein- 
kommen, Geldausgaben. Diese einzelnen Rechnungen werden dann 
zusammengefaBt in Gesamtrechnungen, einer Gesamtrechnung aller Be- 
triebe, einer der Haushaltungen. Das Schema der Gesamtgréfen un- 
terscheidet sich also vom vollen Marktbilde dadurch, daB es alles auf 
GeldgréBen oder einheitliche Wertgréfen reduziert, und da diese Gré- 
fen zu Gesamtgr68en zusammengefaBt werden. 

Die grundlegende Gesetzlichkeit dieses Marktprozesses liegt nun in der 
in allen Teilen derselben wirksamen, fortdauernden Tendenz nach einem 
Gleichgewicht, welche sich daraus ergibt, daB alle Subjekte dauernd nach 
einem Zustande optimaler Verwendung ihrer Hilfsmittel, dem Zustande 
des Grenznutzmaximums streben. Alle Bewegungskrafte endogener Na- 
tur in der Marktwirtschaft, alle Tendenzen zum Andern der Kaufs- und 
Verkaufsdispositionen ergeben sich aus diesem Bemiihen der Subjekte 
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nach einem subjektiven Gleichgewichte. Dabei fragt sich natiirlich, ob 
sich aus dem Zusammenspiel aller dieser individuellen Gleichgewichts- 
tendenzen auch ein Gesamtgleichgewicht herstellen kann, was keines- 
wegs von vorneherein feststeht. Das Erkennen dieser Gleichgewichtskrafte 
erlaubt nun, vielfach die Reaktionen des Marktsystems oder der einzel- 
nen Teilmarkte auf Anderungen der grundlegenden Krafte, Eingriffe von 
auBen, vorauszuschatzen. 

Nun fragt es sich, ob sich diese Gleichgewichtstendenzen der Indivi- 
duen und der Markte und des Ganzen in den Beziehungen der Gesamt- 
gréBen widerspiegeln. Nur in diesem Falle wird sich ja etwas von der 
Gesetzlichkeit des Wirtschaftsprozesses in den Bewegungen der Gesamt- 
gréBen ausdriicken oder spiegeln. Die Reaktionen der Subjekte, welche 
Keynes im Aufbau seines Systems als Ausgangsbasis benutzte, stellen nun 
solche Gleichgewichtstendenzen dar. Keynes sucht ja das Konsumenten- 
verhalten aus dem Streben nach der optimalen Verteilung der Hilfsmit- 
tel, das Verhalten der Unternehmer aus dem Willen zur Gewinnmaximie- 
rung zu erklaren. Diese Reaktionstendenzen sollen nun aber auch fiir die 
Kollektivitaten, die Gesamtheit der Unternehmer und die Gesamtheit 
der Konsumenten gelten. 

Wir wollen nun kurz die Beziehungen zwischen der Reaktion der Kollek- 
tivitaten und den Reaktionen der Einzelnen untersuchen. Dabei gliedern 
wir unsere Betrachtung in zwei Teile, entsprechend dem zweifachen 
Schritt, den die Methode der Gesamtgr6f8en in ihrer Vereinfachung des 
volistandigen Marktbildes macht. Erst untersuchen wir, inwiefern sich 
die Gleichgewichtstendenzen der Subjekte auch in ihrem Verhalten ge- 
geniiber ihrer individuellen Wirtschaftsrechnung widerspiegeln, inwie- 
fern sie auch in der Disposition der Geldausgaben nach einem Gleichge- 
wicht streben. Nachher untersuchen wir, inwieweit sich die Gleichge- 
wichtstendenz der einzelnen Subjekte in dem Verhalten der Kollektivi- 


taten spiegelt. 


IV.DIE EINZELNEN SUBJEKTE UND 
DIE ENTWICKLUNG IHRER WIRTSCHAFTSRECHNUNG 
Die Konsumenten 
Die Lehre vom Verhalten des Konsumenten zeigt uns, da®B jedes Subjekt 
in der Verteilung seines Einkommens auf die verschiedenen Ausgaben- 


zwecke, natiirlich auch in der Verteilung zwischen Gegenwartsgiitern 
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und Zukunftsgiitern, nach einem optimalen Zustande strebt. In jeder 
konkreten Situation wird der Konsument seine Konsumausgaben und 
der Umfang der geplanten Sparbildung gegeneinander abwagen und so 
aufeinander ausrichten, daf$ Grenznutzengleichgewicht in der Verwen- 
dung aller Geldstiicke erreicht wird. 

Bei der Betrachtung dieser Theorien miissen wir aber im Auge behal- 
ten, daB diese immer von der konkreten Marktsituation des vollstandigen 
Marktbildes ausgehen, also von einer bestimmten Preislage, bestimmter 
Preisrelationen der einzelnen Giiter und von einem qualitativ eindeutig 
bestimmten Giiterangebot. Reduzieren wir nun aber das Marktbild eben 
auf das, was in den Wirtschaftsrechnungen der Subjekte sichtbar wird, 
so haben wir nur noch Geldgréfen vor uns. Hier fragt es sich nun, ob der 
Konsument nun auch bei einem bestimmten Geldeinkommen, besser ei- 
nem preiskorrigierten Geidcinkommen, nach einem ganz bestimmten 
Gleichgewicht in der Einkommensverteilung zwischen Gegenwarts- und 
Zukunftsgiitern strebt, gleichgiiltig, wie nun die qualitative Zusammen- 
setzung des Giiterangebots ist und wie sich auch die individuellen Preis- 
relationen der einzelnen Giiter bei dem festgelegten allgemeinen Preis- 
niveau verhalten. 

Es ist eigenartig, daf} dieser grundlegende Punkt in der Kritik von 
Keynes’ neuem Begriff der « propensity to consume» nicht hervorgehoben 
wurde. 

Wir kénnen uns aber hier nicht eingehender auf diese Probleme ein- 
lassen und miissen uns mit einigen Hinweisen begniigen. Wir wollen da- 
bei auf die Frage tiberhaupt nicht eintreten, ob die relativen Preise der 
Giiter bei unverandertem Gesamtpreisniveau einen Einflu8 auf die Ver- 
teilung des gegebenen Geldeinkommens auf Konsum und Sparen haben. 
Wichtiger ist das Problem des Einflusses der Qualitat des Giiterangebotes 
auf den nominellen Sparumfang. Sicher wird das durchschnittliche In- 
dividuum mehr Geld fiir Konsumgiiter ausgeben bei gleichen Einkom- 
men, wenn sehr verlockende Giiter angeboten werden, als wenn kein an- 
reizendes Angebot vorliegt. Man redet ja davon, den Leuten das Geld 
aus der Tasche zu locken. Wir finden im alten Obrigkeitsstaat Ma8nah- 
men gegen solche Verlockungen, um Verfiihrung der Leute zu verhin- 
dern, das Sparen zu steigern. 

Das Ausma® dieses Einflusses der Giiterqualitat auf die Verteilung des 
Einkommens, bezichungsweise auf den Sparumfang, wird gutenteils vom 
Charakter und den Wirtschaftsmaximen der Bevélkerung abhangen. 
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Leute mit rationaler planmaf®iger Wirtschaftsfihrung werden weniger 


beeinfluBbar sein als irrational eingestellte Menschen. In unseren west- 
lichen Landern stellen sich die meisten Menschen ein bestimmtes Plan- 
ziel der Geldersparnis; hier wird der EinfluB verlockender Giiter kleiner 
sein als bei weniger planmafigen Menschen. Hier ist also geringer Ein- 
flu8 der Qualitat des Giiterangebotes vorauszusetzen. 

Unsere Uberlegungen fiihren uns also zum Schlusse, da8 es fraglich er- 
scheint, ob wir fiir das einzelne durchschnittliche Subjekt eine einiger- 
maen eindeutige funktionale Relation zwischen Geldeinkommen und 
Konsum (preiskorrigiertem Geldeinkommen) finden konnen. Diese Funk- 
tion gilt natiirlich nur unter Voraussetzung unveranderter Praferenzska- 
len. Natiirlich miissen wir uns dabei auf das Durchschnittssubjekt bezie- 
hen, um den Einflu8 von Zufallsmomenten wie Krankheit auszuschalten, 
welche sich im ganzen kompensieren. Wohl streben die Individuen viel- 
fach nach einer gewissen Sparquote, einer gewissen planmafigen Vertei- 
lung des Einkommens auf Sparen und Konsum. Aber aufer den Zufalls- 
momenten, wie Krankheit, Unfall, welche sich im Durchschnitt kompen- 
sieren werden, sind auch andere Momente wie die konkrete Gestalt des 
Giiterangebotes auf den Ausgabenumfang von Einflu8B. Immerhin wird 
dieser Einflu8 in unseren westlichen Landern nicht betrachtlich sein, 
so da®B wir doch in grober Annaherung von der bestimmten Konsum- 
funktion des durchschnittlichen Konsumenten reden k6énnen. 

Wie reagieren die Subjekte auf Einkommensanderungen? Steigt das 
Einkommen, sinkt der Grenznutzenwert aller Einkommensteile, so daf 
die Ausgaben in allen Verwendungsrichtungen vergr6Bert werden, beim 


Sparen und beim Konsum. 


Der Betrieb 


In bezug auf den Betrieb stellt sich die Beantwortung unserer Frage ein- 
fach. Der Unternehmer strebt nach einem maximalen Geldgewinn und 
richtet seine Betriebspolitik nach der Entwicklung der Geldkosten und 
Gelderlése. Fir ihn ist die Gestaltung seiner Wirtschaftsrechnung der ent- 
scheidende Mafstab seiner Produktions- oder Angebotspolitik. Hier laft 
sich bei bestimmter Kosten- und Absatzlage und vollstandiger Kenntnisdie- 
ser Verhiltnisse durch den Betriebsleiter theoretisch eine eindeutige funk- 
tionale Relation zwischen Angebotsumfang und Absatzsituation finden. 

Bei der Betriebspolitik miissen wir aber zwischen kurzfristiger und 1an- 
gerfristiger Orientierung unterscheiden. Kurzfristig ist nur ein Teil der 
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Kostenelemente anpassungsfahig. Hier strebt der Betriebsleiter nach dem 
optimalen Verhaltnis im Aufwand der variablen Kostenelemente und der 
erreichbaren Erlése, welches beim Gleichgewicht von Grenzkosten und 
Grenzerlésen gesichert ist. 

Fiir die gegeniiber den fixen, oder genauer gesagt schwerer und nur 
langfristig beweglichen Kostenfaktoren einzuschlagende Betriebspolitik 
ist wesentlich, ob die Gesamterlése gréRer oder kleiner als die Gesamt- 
kosten sind. Werden Gewinne gemacht, so bedeutet das auf Konkurrenz- 
markten iiberoptimale Kapazitatsausniitzung. Dabei verstehen wir unter 
Gewinn natiirlich nur die iiber die Normalverzinsung des Eigenkapitals 
hinausgehende Gewinnsumme. Bei iiberoptimaler Kapazitatsausniitzung 
wird Anlageerweiterung vorteilhaft, weil sie im allgemeinen Kostensen- 
kung erlaubt. 

Im theoretischen Modell lassen sich diese besprochenen Relationen 
zwischen Konsum und Einkommen und Nachfrage und Angebot teil- 
weise in exakter Weise konstruieren. In der praktischen Wirklichkeit wird 
vor allem die Relation von Nachfrage und Angebot und Kostenaufwand 
nur sehr locker sein, weil die Unternehmer selten die Kostenlage und die 
Absatzlage richtig iibersehen. 

Wir haben also gefunden, da sich beim einzelnen durchschnittlichen 
Individuum wenigstens in unseren westlichen Landern in grober Anna- 
herung die fiir den Aufbau der Methode der Gesamtgréfen erforderliche 
funktionale Relation zwischen Einkommen und Konsum finden 1aBt. 
Beim Betrieb ist die Relation zwischen Angebot und Nachfrage theore- 
tisch eindeutig bestimmt. Nun fragt sich, wie sich diese Relationen zwi- 


schen den Gesamtgréfen gestalten. 


V. DIE REAKTIONEN DER GESAMTHEIT 
DER UNTERNEHMER UND KONSUMENTEN 


Die Konsumenten 


Die Reaktion der Gesamtheit der Konsumenten auf Einkommensande- 
rungen la®t sich auf zwei Wegen ermitteln. Da es sich um Massenerschei- 
nungen handelt, kann auf statistischem Wege untersucht werden, ob sich 
eine eindeutige funktionale Relation zwischen dem Einkommensumfang 
und dem Konsumumfang finden la8t. Da aber infolge der verwirrenden 
uniibersehbaren Fiille der mitspielenden Faktoren statistische Erhebun- 
gen in der Volkswirtschaft immer mit einem betrachtlichen Unsicher- 
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heitsgrad behaftet sind, ist es wertvoll, erganzend die Gesamtreaktion aus 
den beschriebenen GesetzmaBigkeiten der Einzelreaktionen herzuleiten 
zu versuchen. 

Statistisch scheinen verschiedene Untersuchungen iiber die Beziehun- 
gen zwischen Gesamteinkommen und Gesamtkonsum fiir England und 
die USA eine ziemlich eindeutige funktionale Relation zwischen den bei- 
den Gesamtgr6fen wenigstens fiir nicht sehr lange Zeitraume zu ergeben. 
Hier kann auf die Ausfiihrungen von Hansen in Fiscal Policy and Business 
Cycle verwiesen werden. Dr. LaRoche hat in seinem nun erscheinenden 
Buche Beschaftigungspolitik in der Demokratie gleiche Resultate erhalten. Er 
hat einen sehr hohen Korrelationskoeffizienten zwischen der Regressions- 
geraden und den urspriinglichen Daten gefunden. Dabei scheinen sich 
aber in den letzten Jahren Anderungen in der Konsumfunktion entwickelt 
zu haben, anscheinend unter dem Einflu8 der hohen Steuern und grofen 
Sozialaufwendungen. 

Weisen alle Einkommen die gleiche Sparquote auf, so wird der Ge- 
samtkonsum nicht durch die Einkommensverteilung beeinfluBt werden. 
Dann wird die Konsumfunktion bei Veranderungen der Einkommens- 
verteilung unverandert sein. 

Gehen wir dagegen davon aus, wie das Keynes tut, daf die Sparquote, 
der Prozentsatz der Sparbildung, sich bei steigendem Einkommen erhéht, 
bei héhern Einkommen im allgemeinen héher ist, so wird die Einkom- 
mensverteilung natiirlich von Einflu8 auf den Konsumumfang sein. Ist 
der Anteil der héheren Einkommen gréfer, beziehungsweise kleiner, so 
wird bei gleichem Gesamteinkommen der Konsum kleiner, beziehungs- 
weise gréBer sein (vergleiche Stahle, Review of Economic Statitics 1937). Han- 
sen meint dagegen, daf Keynes’ Auffassung nur fiir kurzfristige Einkom- 
mensanderungen Geltung habe. Nach seiner Auffassung werden die Ver- 
brauchsausgaben nur langsam einer Einkommensanderung angepafit, so 
daB sich erst nach langerer Zeit die neue optimale Verteilung herausstellt. 
Da sich die Lebensgewohnheiten nur langsam andern und man sich auch 
den neuen Verhiltnissen erst anpaBt, wenn man von ihrer Dauer iiberzeugt 
ist, auch erst, wenn man das Vermégen angepafst hat, so braucht es eben 
eine sehr lange Umstellungszeit, bis das neue Gleichgewicht in der Aus- 
gabenverteilung erreicht ist. Dann werde aber sehr wahrscheinlich bei 
niedrigem und hohem Einkommen kein sehr groSer Unterschied in der 
Sparquote bestehen (ahnlich Stigler in Theory of Prices). Die Hansensche 
Auffassung mag fiir amerikanische Verhiltnisse richtig sein. In unserem 
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Lande miissen wir mit einer dauernd héheren Sparquote der héhern Ein- 
kommen rechnen, weil bei uns dem Sparen immer noch ein moralisch- 
positiver Akzent zugelegt wird. 

Ist der Sparumfang vom Einkommen abhiangig, so wird die Konsum- 
entwicklung bei Veranderungen des Gesamteinkommens von der Ent- 
wicklung der Einkommensverteilung abhangen. Nimmt bei steigendem 
Gesamteinkommen der Anteil der hdheren Einkommen zu, wird der Kon- 
sumzuwachs kleiner sein, als wenn die Einkommen gleichmafig vergré- 
Bert werden. 

In diesem Falle kénnen wir also keine eindeutige Konsumfunktion er- 
warten, auBer wenn sich statistisch erweisen laBt, daB die Verteilung des 
Gesamteinkommens zwischen den obern und den untern Einkommens- 
schichten im Konjunkturverlauf unverandert bleibt oder wenn die Ver- 
anderungen derselben immer im gleichen Rhythmus erfolgen, so da der 
Einflu8 der Einkommensverschiebung immer in der gleichen Richtung 
wirkt. Hansen erklart sich die stabile Konsumfunktion der USA durch 
stabile Einkommensverteilung. 


VI.DIE BEZIEHUNGEN ZWISCHEN DER 
GESAMTNACHFRAGE UND DEM GESAMTANGEBOT UND 
ZWISCHEN DER GEWINNENTWICKLUNG IM GANZEN 

UND DER ANLAGE- ODER INVESTITIONSPOLITIK 
DER GESAMTHEIT DER UNTERNEHMUNGEN 


Wir betrachten also hier die Funktion des Gesamtangebotes und der Net- 
toinvestition. 

Erst wollen wir die kurzfristige Angebotspolitik der Unternehmungen 
in Zusammenhang mit der Entwicklung der Gesamtnachfrage betrach- 
ten. 

Da der Begriff der Gesamtnachfrage in der Literatur nicht so eindeutig 
ist wie der Begriff der Nachfrage auf Einzelmarkten, ja vielfach iiberhaupt 
keine exakte Definition desselben gegeben wird, miissen wir vorerst dar- 
liber etwas sagen. 

Wir kénnen die Gesamtnachfrage als die Gesamtheit der in einem Ge- 
samtsystem des Marktes gegeniiber der Nettoproduktion vorhandenen 
Nachfragedispositionen der einzelnen Subjekte oder der einzelnen Markte 
auffassen. Das kénnen wir symbolisch dadurch ausdriicken, da8 wir im 
Gleichungssystem der mathematischen Schule alle Nachfragefunktionen 
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des Giitermarktes in einer Gesamtfunktion integrieren. Ist diese Gesamt- 
funktion gegeben und sind zugleich die Angebots- oder Kostenfunktionen 
der Betriebe bestimmt, so wird sich unter Vernachlassigung der Zeitele- 
mente und bei Voraussetzung vollkommener Marktiibersicht auf jedem 
der Markte und damit auch im gesamten ein eindeutiges Gleichgewicht 
bilden. Allerdings beriicksichtigen wir dabei nicht den Einflu® der viel- 
deutigen Marktformen wie des Oligopols. Deshalb ergibt sich bei solch 
konkreter Bestimmtheit der Gesamtfunktionen keine Frage iiber die Be- 
stimmtheit der funktionalen Relationen. Setzen wir andere individuelle 
Teilfunktionen der integrierten Gesamtfunktionen voraus, ergibt sich ein 
anderes Gleichgewicht im Teil und im Ganzen. Meist wird aber der Be- 
griff der Gesamtnachfrage in anderer Weise verstanden, namlich als total 
expenditures, also als die gesamten effektiven nominellen Ausgaben aller 
Nachfragenden zum Kaufe des Nettoproduktes. Wir kénnen gleicher- 
mafen den Begriff der Bruttogesamtnachfrage bilden, wenn wir die Nach- 
frage fiir Zwischenprodukte hinzuzahlen. Diese Bruttonachfrage steht 
dem Bruttoprodukt gegeniiber. 

Fiir die Gesamtbetrachtung sind meist die Veranderungen der Gesamt- 
nachfrage von Bedeutung. Diese Veranderungen stellen die Zunahme 
oder Abnzhme der gesamten Ausgabensumme dar. So rechnet man bei- 
spielsweise beim Multiplikatorproze8 mit bestimmten Abnahme- oder 
Zunahmesummen der Gesamtnachfrage. 

Diese Summen kénnen bezogen werden auf eine eindeutige, bestimmte 
allgemeine Preislage, auf ein bestimmtes Preisniveau, sie kénnen aber 
auch losgelést von Preisbeziehungen verstanden werden. Fiir eine exakte 
Betrachtung mu8 man aber solche Gesamtgr6fe immer auf ein bestimm- 
tes Preisniveau beziehen, weil sich fragt, ob Anderungen des Preisstandes 
nun nicht eben deren Umfang beeinflussen. 

Wie verhilt sich nun das Gesamtangebot in bezug auf solche Anderung 
der Gesamtnachfrage? Ergibt sich aus der Zunahme oder Abnahme der 
Nachfrage im ganzen ein eindeutiges Gleichgewichtsvolumen des Ge- 
samtangebotes, wo das System von Gesamtangebot und Gesamtnachfrage 
voriibergehend ins Gleichgewicht kommt? Das heift, ist dieses Gleichge- 
wicht unabhangig davon, welcher Art die konkrete Zusammensetzung 
der Nachfrage und des Angebotes ist? Dann wiirden wir eben aus der 
Entwicklung der Gesamtnachfrage eindeutig auf das sich ergebende Vo- 
lumen des Gesamtprozesses schlieBen kénnen. 

Kann sich das Angebot ohne Preisanderung an die Gesamtnachfrage 





ant 
Gle 
ang 
voll 
alsc 
sam 
mel 
Key 


wir 
Ver 
Ang 
deri 
viel 
heil 
kost 
hor: 


die . 
bot 

Ang 
tige! 
der 

vers 
nah: 
Ang 
sche 
alle 
hier 


sche 
beeii 
fach 
der | 

D: 
Kon 
stisc] 
steig 


samt- 
ionen 
itele- 
edem 
wicht 
viel- 
solch 
e Be- 
luelle 
h ein 
r Be- 
total 
aller 
cher- 
Yach- 
steht 


jamt- 
ihme 
1 bei- 
oder 


nmte 

aber 
cakte 
mm- 
indes 





DIE METHODE DER GESAMTGROSSENBETRACHTUNG 41 


anpassen, SO wird natiirlich nachher Gleichgewicht — voriibergehendes 
Gleichgewicht des Ganzen — dann erreicht sein, wenn eben das Gesamt- 
angebot den gleichen Totalwert wie die Nachfrage erzielt. Hier wird eben 
vollkommene Elastizitat des Angebotes in allen Bezirken vorausgesetzt, 
also tiberall gleiche Elastizitat. Selbstverstandlich wird dabei dem Ge- 
samtangebot ein anderer Beschaftigungsstand entsprechen, je nachdem 
mehr arbeitsintensive oder kapitalintensive Giiter gefragt sind, worauf 
Keynes hinweist. 

Die Voraussetzung der Anpassung des Angebotes ohne Preisanderung 
wird vielfach bei der Darstellung der Multiplikatorprozesse gemacht. 
Verfiigt die Wirtschaft iiber groBe Reservekapazitaten, so wird meistens 
Angebotsanpassung innerhalb eines bestimmmten Bereiches ohne Preisan- 
derung erfolgen und erfolgen kénnen. Dann ist ja die Angebotskurve in 
vielen Betrieben in einem gewissen Bereiche fast unendlich elastisch, das 
heiBt fast horizontal, was damit zusammenhangt, da auch die Grenz- 
kostenkurve der modernen Industriebetriebe sehr haufig ein gutes Stiick 
horizontal verlauft. 

Wie stellt sich nun aber die Reaktion des Gesamtangebotes dar, wenn 
die Anpassung des letzteren eine Preisanderung erfordert, also das Ange- 
bot nur beschrankt elastisch ist? Hier miissen wir nun die verschiedene 
Angebotselastizitat in den verschiedenen Wirtschaftssektoren beriicksich- 
tigen. Gehen wir von einer solchen unterschiedlichen Angebotselastizitat 
der verschiedenen Produktionssektoren aus, so wird sich natiirlich eine 
verschiedene Preisanderung entwickeln, je nachdem die Nachfragezu- 
nahme vor allem Gebiete mit mehr elastischem oder mehr unelastischem 
Angebote betrifft. Steigt die Nachfrage vor allem in Gebieten mit elasti- 
schem Angebote, so wird die Preiserhéhung kleiner sein, als wenn sie vor 
allem in Gebieten mit unelastischem Angebot wachst. Wir beziehen uns 
hier immer auf ein generelles Preisniveau. 

Nun wird aber die Veranderung des Preisniveaus seinerseits sehr wahr- 
scheinlich den Umfang der effektiven Nachfrage, der Gesamtnachfrage, 
beeinflussen. Wir diirfen ja in bezug auf diese Gesamtnachfrage nicht ein- 
fach mit der Elastizitat eins rechnen, wie das bei der Gesamtbetrachtung 
der Einfachheit halber haufig getan wird. 

Die Investitionsgiiternachfrage reagiert auf Preisanderung je nach den 
Konjunkturerwartungen, der Konjunktursituation, elastisch oder unela- 
stich. Je nach den Konjunkturantizipationen wird eine generelle Preis- 
steigerung die Investitionsgiiternachfrage stimulieren oder lahmen. Auch 
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die Konsumausgaben werden durch die Veranderung des generellen 
Preisniveaus beeinfluBt, sei es auch nur, weil dadurch der Realwert des 
zur Verfiigung stehenden Einkommens verandert wird. 

Findet aber solche Einwirkung der Preisanderung auf den Umfang der 
Gesamtnachfrage statt, so wird das Ausmaf dieser Beeinflussung oder 
Veranderung der Gesamtnachfrage natiirlich vom Ausma® der Preisan- 
derung abhangig sein. Dieses letztere ist aber seinerseits abhangig von der 
individuellen Struktur von Nachfrage und Angebot. So wird also die aus 
einer primaren Anderung der Gesamtnachfrage sich ergebende Anpas- 
sung des Angebotes zu Preisinderung und Veranderung und Anpassung 
der beiden Gesamtgréfen Angebot und Nachfrage fiihren, wobei das 
Ausma8 der Anderungen von den konkreten Verhiltnissen der Wirt- 
schaft abhangt und nicht allein durch die funktionalen Relationen der 
Gesamtgréfen bedingt ist. 

Ein einfaches Zahlenexempel soll diesen etwas komplizierten Zusam- 
menhang leichter verstandlich machen. Wir denken uns, daf infolge von 
Investitionsausweitung die Konsumgiiternachfrage bei vorerst unveran- 
derten Preisen um 200 Millionen Franken zunimmt. Kann nun diese ver- 
gréBerte Nachfrage zu unveranderten Preisen durch Produktionsausdeb- 
nung auf die Dauer befriedigt werden, so wird sich eben ein neues Gleich- 
gewicht bei einem um 200 Millionen Franken vergréBerten Angebots- 


werte einstellen. Miissen aber die Preise fiir die erforderliche Angebots- | 
und Produktionsausweitung steigen, so wird natiirlich der Umfang dieser | 


Preisanderung von der Angebots- und Nachfragestruktur abhangig sein. 
Je nachdem mehr Giiter mit elastischem oder unelastischem Angebot zu- 
satzlich verlangt werden, werden die Preise mehr oder weniger stark stei- 
gen. Diese Preisanderung, bezichungsweise deren AusmaB wird nun aber 
seinerseits den Wertumfang der Gesamtnachfrage beeinflussen. Das heift 
aber nichts anderes, als da®B der sich endgiiltig ergebende Wertumfang 
der Gesamtnachfrage wie der Gleichgewichtswert des Gesamtvolumens 
in Angebot und Nachfrage von der individuellen Struktur der Markt- 
groBen abhangig ist. Die Gesamtbetrachtung geniigt also nicht, um die 
Entwicklung auch nur in einem konkret bestimmten Modell zu verstehen. 

Von dieser kurzen Beleuchtung der Gesamtbetrachtung aus k6nnen 
wir nun die Problematik unseres in der Darstellung des Kerns der Key- 
nes’schen Gedanken verwendeten Diagramms klarer verstehen. Es Iaft 
sich nun leicht zeigen, daf8 weder die Angebots- noch die Nachfragefunk- 
tion dort bei genereller Bedeutung immer eindeutig sein werden. 
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Nehmen wir bei der Angebotskurve eine eindeutige konkrete Zusam- 
mensetzung an, so wird natiirlich die Angebots- und die Nachfragefunk- 
tion eindeutig sein. Legen wir aber diesen beiden Funktionen generelle 
Bedeutung unter, im oben definierten Sinne, so verlieren diese Kurven 
ihre Eindeutigkeit. Je nach der Zusammensetzung des Produktionsvolu- 
mens, also bei gleichem Indexstand des Produktionsindex, kann sich in- 
folge der verschiedenen Angebotselastizitat der verschiedenen Teilgebiete 
der Produktion ein verschiedenes Preisniveau und damit auch ein ver- 
schiedener gesamter Angebotswert, eine verschiedene erwartete totale 
Erléssumme ergeben. Diesen verschiedenen Angebotswerten werden aber 
auch verschiedene Nachfragewerte entsprechen, da ja die Nachfrage vom 
Umfang der erwarteten Erlése abhangig ist. Das hei®St, einem bestimm- 
ten Produktionsvolumen, hier als gleicher Stand des Produktionsindex 
definiert, konnen je nach der konkreten Zusammensetzung von Angebot 
und Nachfrage verschiedene Angebots- und Nachfragewertsummen zu- 
geordnet sein. Dementsprechend werden sich auch verschiedene Gleich- 
gewichtswerte ergeben. Da diese Funktionen nicht eindeutig sind, kénnen 
wir aus der Gesamtbetrachtung kein eindeutiges Resultat iiber die Gleich- 
gewichtslage, die Gleichgewichtswerte der Gesamtgr6fen in unserm theo- 
retischen Modell erhalten. Zum Schlusse dieses Abschnittes wollen wir 
noch die Investitionsfunktion untersuchen, das heifSt wir fragen uns, ob 
sich bei verschiedener konkreter Zusammensetzung der GesamtgréBen 
immer eindeutige Relationen zwischen den GesamtgréBen Nachfrage 
oder Konsum und der Gesamtinvestition finden lassen, wobei wir die 
letztere als Brutto- oder Nettoinvestition verstehen kénnen. 

Alle Betrachtung der Bestimmungsgriinde der Investitionstatigkeit 
wird dadurch erschwert, daB sich die gesamte Investitionsgiiternachfrage, 
die Bruttoinvestition, aus verschiedenen Teilen zusammensetzt, welche 
nicht aus den gleichen Motiven oder Beweggriinden durchgefiihrt wer- 
den. 

Die Ersatzinvestition, die Anlageerweiterung und die Veranderung der 
Lagerkapitalien stellen die drei Komponenten der Bruttoinvestition dar. 

Die Ersatzinvestition ist allem Anschein nach zur Hauptsache von zwei 
Faktoren abhangig, namlich vom Alter der Anlagen und vom Gesamt- 
umsatz. Dazu kommt im Falle technischen Fortschrittes noch die tech- 
nische Veralterung der Anlagen. Wir wollen hier nicht naher auf diese 
Bestimmungsgriinde eingehen, sondern nur hervorheben, da®B der Um- 
fang der Ersatzinvestition gréGer oder kleiner als der Gesamtumlauf der 
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laufenden Abschreibungen der Gesamtheit der Betriebe sein kann. Die 
Entwicklung der Nettoinvestition ist also nicht allein davon abhangig, ob 
die Unternehmer ihre Anlagen erweitern, ihre Produktionskapazitaten 
vergr6Bern wollen oder nicht. 

Anlageexpansion wird dann geplant, wie wir oben ausfiihrten, wenn 
Gewinn gemacht wird, wobei das bei Monopolmarkten oder Oligopol- 
markten als gréBerer Gewinn als der Gleichgewichtsgewinn verstanden 
werden mu. Anlageerweiterung und Anlageersatz erfolgen also nicht 
aus den gleichen Motiven. 

Da nun der einzelne Betrieb seine Anlagen dann erweitern will, wenn 
er im oben definierten Sinne Gewinn macht, so liegt der Gedanke nahe, 
da8 die Gesamtheit der Unternehmungen dann eine Tendenz zur Anlage- 
erweiterung haben wird, wenn eben die Gesamtgewinnrechnung einen 
Gewinn aufweist. Vielfach wurde auch versucht und vorgeschlagen, die 
gesamte Bruttoinvestition als Funktion, sei es der Gesamtnachfrage oder 
des Konsums, zu verstehen (vergleiche Hansen, Oskar Lange). 

Wir wollen deshalb im folgenden kurz untersuchen, ob die Entwick- 
lung der verschiedenen Investitionstendenzen, der Wille zur Anlageer- 
weiterung und der Umfang der Ersatzinvestitionen allein von der Bewe- 
gung der Gesamtgr6fen abhangig ist oder ob dabei auch Veranderungen, 
Verschiebungen der Teilgréfen, eine entscheidende Rolle spielen. 

Da die Ersatzinvestition von dem, gleichgiiltig wie, definierten Alter 
der Anlagen abhangig ist, kann die erstere nicht allein von der Bewegung 
einer Gesamtgréfe her verstanden werden. Das ist selbstverstandlich be- 
kannt und wird in den verschiedenen Konjunkturmodellen meist nur der 
Bequemlichkeit halber vernachlassigt, zeigt aber doch die Problematik 
solcher zu stark generalisierter Modelle. 

Wir wenden uns der Frage nach den Bestimmungsgriinden der Ten- 
denz zur Anlageerweiterung zu. Haben wir gleichmaBige Gewinnvertei- 
lung in der gesamten Volkswirtschaft, so wird iiberall gleiche Anlagepo- 
litik getrieben werden. Bei positivem Gesamtgewinn wird dann iiberall 
Gewinn gemacht werden und also iiberall Expansionstendenz bestehen. 
Bei Gesamtverlust wird iiberall Tendenz zum Kapitalabbau bestehen, 
also nicht alle der falligen Ersatzinvestitionen durchgefihrt. In diesem 
Falle reprasentiert die Gesamtgewinnrechnung sicherlich die Gesamt- 
tendenz der Anlagepolitik. Wegen des Einflusses der Ersatzinvestitio- 
nen auf den Umfang der Bruttoinvestition kénnen wir aber aus der 


Richtung der Anlagepolitik allein nicht auf den Gesamtumfang der In- 
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vestitionsgiiternachfrage schlieBen. Bei groBer Ersatzinvestition wird Net- 
toinvestition resultieren, auch wenn nur geringe Tendenz zur Anlageer- 
weiterung besteht. 

Haben wir dagegen ungleichmafige Gewinnverteilung, so wird selbst- 
verstandlich die verschiedene Reaktion der verschiedenen Betriebe auf 
die gleiche Gewinnlage einen Einflu8 ausiiben. Machen kapitalintensive 
Betriebe Gewinne, so ist viel gréBere Investitionsgiiternachfrage zu erwar- 
ten, als wenn sehr arbeitsintensive Betriebe Gewinn machen. Haben wir 
teils Gewinnpositionen, teils Verlustpositionen in der Gesamtwirtschaft, 
so werden Expansions- und Kontraktionstendenzen nebeneinanderlaufen. 
Hier ist wesentlich, daB der augenblickliche Umfang solcher Expansions- 
investitionen dann im allgemeinen starker ins Gewicht fallen wird als der 
parallel laufende Anlageabbau. Das ergibt sich daraus, da$ bei Expansion 
ganze neue Anlagen in einem Anhieb aufgebaut werden, wahrenddem 
der Anlageabbau nur im Umfang der sich ergebenden laufenden Ab- 
niitzung und technischen Entwertung durchgefiihrt werden kann. Steigt 
die Nachfrage um 20 Prozent iiber die Kapazitat eines Betriebes, eines 
Wirtschaftszweiges hinaus, so werden neue Anlagen vom Umfang von 20 
Prozent der bisherigen Kapazitat zur Nachfragedeckung erforderlich 
sein. Stehen ausreichend Produktionsmittel zur Verfiigung, so werden 
diese Investitionen sehr wahrscheinlich bald gemacht werden. Sinkt da- 
gegen die Nachfrage in einem Betrieb oder Wirtschaftszweig um 20 Pro- 
zent unter die Kapazitatsgrenze, so wird ein Teil und im Ausnahmefall 
die Gesamtheit der falligen Ersatzinvestitionen unterlassen. Diese werden 
aber durchschnittlich entsprechend der durchschnittlichen Abschrei- 
bungsquoten fiir die gesamten Anlagen 10 Prozent nicht erreichen. 

Haberler hat in Prosperity and Depression wiederholt auf den starken Ein- 
flu8 hingewiesen, den Nachfrageverschiebungen auf die Investitionstatig- 
keit ausiiben. 

Ergibt sich beispielsweise eine Nachfrageverschiebung ohne Anderung 
der Gesamtnachfrage bei Nullgewinnlage der Gesamtrechnung aller Be- 
triebe und iiberschreitet nun eben in den von der Nachfragewendung be- 
giinstigten Sektoren die Nachfrage die Kapazitat, das heifSt die optimale 
Kapazitat, so werden hier Expansionsinvestitionen einsetzen, wahrend- 
dem andererseits die benachteiligten Bezirke infolge der sich ergebenden 
Verluste wahrscheinlich einen kleineren oder gréBeren Teil der Ersatz- 
investitionen ausfallen lassen werden. Sehr wahrscheinlich wird dann die 
Expansion der Investitionsgiiternachfrage sehr viel starker ins Gewicht 
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fallen, welche sich in den begiinstigten Gebieten ergibt, als die Einschran- 
kung der Investitionsgiiterbestellungen in den benachteiligten Sektoren, 
Die Nachfrageverschiebung gréfern Umfanges kann deshalb einen sehr 
starken Einflu®B auf den Umfang der Investitionsgiiterproduktion aus- 
iiben, sie wird zu einer starken Steigerung der Bruttoinvestition fiihren 
kénnen. Wir sehen also, da die Faktoren, welche von sehr starkem Ein- 
flu8 auf die Bruttoinvestitionstatigkeit sind, sich teilweise aus Teilbewe- 
gungen, aus Veranderungen der Teilbeziehungen ergeben. Nicht alle der 
wichtigsten Bestimmungsgriinde der Gesamtinvestition ergeben sich also 
aus der Entwicklung der Gesamtgr6Ben. Das heift aber nichts anderes, 
als daB wir die Gesamtinvestition, sei es die Brutto- oder die Nettoinvesti- 
tion, in einem konkreten Modell der Wirtschaft nicht allein oder auch 
nicht in den Hauptziigen allein aus der Bewegung der Gesamtgr6Ben ver- 
stehen kénnen. Vielmehr weist die Erscheinung der Nachfrageverschie- 
bung einen wichtigen Platz unter den Determinanten der Gesamtinvesti- 
tion auf. 

Unsere kurze Betrachtung der Zusammenhange zwischen dem Verhal- 
ten der einzelnen Wirtschaftssubjekte bei Veranderungen ihrer Wirt- 
schaftsrechnung und des Verhaltens der Kollektivitaten bei Veranderun- 
gen der Gesamtgr6fen zeigt also, da hier keine eindeutige Parallelitat 
besteht. Wir kénnen nicht immer, sondern nur unter ganz bestimmten 
Voraussetzungen in gleicher Weise aus der Entwicklung der Gesamtgré- 
Ben auf das Verhalten der Kollektivitat der Unternehmer oder Konsu- 
menten schlicBen, wie wir das bei der Entwicklung der einzelnen Ein- 
kommen oder Gewinne auf das Verhalten der einzelnen Konsumenten 
oder Unternchmer tun. Die Methode der Gesamtgréfen ist eben ein sehr 
grobes Instrument, das vielfach geeignet ist, die grobe Gesamttendenz 
aufzuzeigen, aber auch manchmal zu grofen Fehlschliissen fiihren kann. 
Fiir genauere Untersuchungen sollte deshalb die Gesamtbetrachtung 
durch starkere Aufglicderung der Gesamtgr6Sen zu Gruppengréfen ver- 
feinert werden. Wir haben hier nur diejenigen Schwachen oder Liicken 
der Gesamtmethode darzulegen versucht, welche fiir die von uns darge- 
legten Gesamtmodelle von direkter Bedeutung sind, sich auf die darin 
enthaltenen funktionalen Relationen bezichen. Es gibt daneben noch 
vielerlei andere Momente, welche zum Schlusse fiihren miissen, da® die 
Gesamtbetrachtung ein sehr unvollkommenes Instrument darstellt. 

Beispielsweise wird fiir die Entwicklung der Gesamtinvestition nicht 


nur die Gesamtpreisentwicklung, sondern auch das Verhiltnis der Kon- 
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sumgiiterpreise zu den Investitionsgiiterpreisen von Einflu8 sein. James 
Angell hat diese Relation in seinem mathematischen Konjunkturmodell 
verarbeitet. Fiir die Wohnbautatigkeit wird die Relation des Einkom- 
mensniveaus zu den Baukosten von Bedeutsamkeit sein. SchlieBlich ist 
noch an das Moment der Anpassungsfahigkeit der Produktionsfaktoren 
zu denken. 

Eine Nachfrageverschiebung kann ja nur dann zu einer Anlageexpan- 
sion fihren, wenn ausreichende Arbeitskrafte fiir Mehrbeschaftigung in 
den begiinstigten Produktionsgebieten vorhanden sind. 

Damit haben wir einen kurzen Uberblick iiber die wichtigsten Baucle- 
mente des Keynes’schen Gesamtgr6éSensystems geworfen und dessen Me- 
thode einer kurzen Kritik unterzogen. Doch ist unsere Darstellung dieser 
Bauelemente nicht vollstandig, denn Keynes fiigt noch den Zins bei und 
gliedert diesen in das Beziehungssystem seiner Gleichungen ein. 

Aber auch wenn wir den Zins in das dargelegte Beziehungssystem ein- 
fiigen, werden nicht alle generellen Beziehungen des gesamten Markt- 
systems erfaBt. Das Problem des Gleichgewichtes des Produktionsfakto- 
renmarktes ist nicht darin enthalten. Wir diirfen deshalb sagen, da das 
Keynes’sche System nicht alle Relationen von GesamtgréBen des gesam- 
ten Marktsystems umfafBt, namlich eben die Relation des Produktions- 
faktorenangebotes und der Produktionsfaktorennachfrage nicht. In unse- 
rer Darstellung haben wir grundsatzlich nur die Probleme des Giiter- 
marktes, das Gleichgewicht von Giiterangebot und Giiternachfrage be- 
trachtet. Hier ]aBt sich auch der Zins einfiigen. Aber das Problem des 
Arbeitsmarktes wurde gar nicht beriihrt. 

Daraus ergibt sich, dafs das Keynes’sche Beschaftigungsgleichgewicht, 
wie wir seine Gleichgewichtsbestimmung betiteln kénnen, bei Gleichge- 
wicht und Ungleichgewicht des Arbeitsmarktes méglich ist. Das hei®t, 
es kann bei Arbeitslosigkeit und Vollbeschaftigung zustande kommen. 
Das miissen wir immer im Auge behalten, daB das Keynes-System nur 
ein Teilgleichgewicht bedeutet. 


ETH iirich Hans Bour 








LE PROBLEME DE LA PLANIFICATION 
DANS UNE ECONOMIE COLLECTIVISTE 


V.LA PLANIFICATION CONCURRENTIELLE 
D’UNE ECONOMIE COLLECTIVISTE 
EST-ELLE PRATIQUEMENT REALISABLE? 


Pour examiner si la planification concurrentielle d’une économie collec- 
tiviste est pratiquement réalisable, nous commencerons par rappeler les 
conditions qu’exige son fonctionnement, puis nous montrerons quelles 
difficultés présente la réalisation de ces conditions et nous indiquerons en 
paralléle les avantages que comporte a ce point de vue un systéme de pro- 
priété privée des entreprises. 

Nous aurons alors tous les éléments pour bien poser le probléme du 
choix entre la propriété privée des entreprises et leur propriété collective, 
et nous essaierons de dégager quelles sont, dans l'état actuel des choses, 
les solutions raisonnables. Nous résumerons enfin les résultats essentiels 


de cette étude dans quelques conclusions. 


a) Conditions nécessaires de la planification concurrentielle d’ une économie collectiviste. 


Rappelons tout d’abord que la planification concurrentielle d’une éco- 
nomie collectiviste suppose du pouvoir politique a la fois une maitrise 
absolue de la science économique et une limitation systématique de son ac- 
tion au seul cadre économique général, associée 4 un souci constant de 
non-intervention dans la gestion des entreprises. 

I] est absolument essentiel que la gestion des entreprises puisse effectivement 
se faire suivant les mémes principes que dans une économie d’appropriation 
privée des entreprises. 

Les chefs d’entreprises, seuls responsables, devraient donc étre entiére- 
ment libres dans leur gestion et indépendants de tout pouvoir politique. Leur seul 
souci devrait étre de mettre en ceuvre les combinaisons les plus rentables 
et de réaliser les bénéfices les plus grands possibles, compte tenu des prix 
du marché. Ils ne devraient subir d’autre contréle que celui consistant 4 


vérifier que leur comptabilité est bien en régle. 
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Toutes ces conditions sont fondamentales. Si elles n’étaient pas remplies au- 
cune planification concurrentielle ne serait effectivement réalisable, l’éco- 
nomie ne pourrait atteindre qu’une efficacité diminuée et une production 
serait perdue qui autrement aurait pu étre obtenue. 

Il ne suffit donc pas qu’il existe une régle du jeu permettant d’aboutir 
4 une planification concurrentielle, il faut que cette régle du jeu puisse étre 
effectivement mise en application. 

L’organisation concurrentielle d’une économie collectiviste met ainsi 
en pleine évidence la nécessité pour toute collectivité scientifiquement or- 
ganisée d’assurer l’indépendance du pouvoir économique relativement au pouvoir 
p olitique. 

Une telle indépendance est-elle réalisable? 


b) Difficultés présentées par la séparation des pouvoirs économique et — dans 


une société collectiviste. 


On ne saurait en fait trop souligner combien grandes sont les difficultés 
pratiques de réalisation d’une telle indépendance, quelque possible qu’elle 
apparaisse sur le plan théorique. 

Dans l'état actuel des choses l’indépendance totale des Chefs d’entre- 
prises collectivisées qu’exige la théorie économique ne saurait manquer 
d’apparaitre en effet comme une prétention exorbitante. 

Ainsi, par exemple, pour assurer une orientation des capitaux collec- 
tifs équivalente a celle que donnerait le mécanisme concurrentiel, jouant 
dans un cadre de propriété privée des entreprises, on devrait, comme nous 
avons vu, envisager la création de banques nationales d’investissement, 
analogues aux «Investments trusts» anglais, entre lesquelles les capitaux 
dont disposerait |’Etat, les prélévements nécessaires au secteur étatique 
par nature une fois effectués, seraient également répartis et qui se feraient 
concurrence sur le marché des capitaux, les directions étant rémunérées 
suivant les résultats obtenus. Les dirigeants de ces banques nationales 
devraient ainsi avoir la gestion libre, totale et indépendante de tout pou- 
voir politique des centaines de milliards mis a leur disposition. Une telle 
puissance ne pourrait manquer d’apparaitre actuellement, en France, par 
exemple, comme excessive. 11 est probable qu’il en serait de méme dans un 
pays quelcon que. 

On ne saurait trop le dire les tendances a une planification centrale et autori- 
laire ne peuvent étre que beaucoup plus fortes dans un systéme de propriété col- 
lective des entreprises que dans un systéme ow leur propriété est privée- 


4 
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On ne réalise généralement pas trés bien toute la portée de la condition d’au- 
tonomie des chefs d’entreprises collectivistes et de leur libre disposition 
des biens qu’ils gérent. 

On ne saurait trop surestimer ici les arguments des économistes adver- 
saires de la collectivisation des entreprises (1). 

L’expérience montre incontestablement, en effet, une tendance générale 
de la gestion des affaires a devenir centralisée et bureaucratique dés qu’elles 
atteignent un certain volume. Ces tendances seront dans une organisa- 
tion aussi vaste que celle d’une économie collectiviste extrémement puissantes, 

Pourront-elles étre effectivement surmontées? Laissera-t-on au chef 
d’entreprise collectiviste la totale liberté d’action dont jouit dans un sys- 
téme de propriété privée des entreprises un entrepreneur achetant, pro- 
duisant et vendant a ses risques et périls? 

Evitera-t-on la centralisation? Jusqu’ici toutes les collectivisations loin 
d’aboutir a l’autonomie des entreprises n’ont mené en fait qu’a une centralisation to- 
tale et a la réalisation de trusts extrémement puissants, beaucoup plus puissants 
en raison de la cohésion de leur personnel et de leurs cadres, que ne !’ont 
jamais été les trusts privés. L’exemple en France de la Société Nationale 
de Chemins de Fer Frangais est 4 cet égard probant. Celui de 1’« Electri- 
cité de France» ne le sera pas moins. 

Est-il vraiment possible que des garanties suffisantes soient données aux 
différents agents économiques aux différents échelons pour qu’ ils puissent 
jouer d’une maniére totale la régle du jeu concurrentielle? Si ces garan- 
ties n’existent pas, et elles doivent étre absolues, la prudence remplacera 
initiative et esprit bureaucratique remplacera l’esprit d’entreprise. 

Si indépendance des chefs d’entreprise est assurée, il ne faut pas se ca- 
cher que leurs décisions ne pourront manquer d’apparaitre souvent 
comme injustifiées 4 tous ceux qui n’ont pas en main tous les éléments de 
la question. Le pouvoir politique sera-t-il assez fort pour faire respecter la régle du 
Jeu, pour résister aux demandes d’enquétes ou de contréles? 

N’est-ce pas précisément la caractéristique de l’ entrepreneur de génie que ses entre- 
prises commencent par apparaitre a l’ opinion commune comme utopiques et irréali- 
sables? Pourra-t-on alors éviter que le chef d’entreprises ayant des vues 
vraiment larges, celui qui peut développer son affaire et la mener aux 
plus hautes destinées ne voit son action entravée parce que telle ou telle 
personne politiquement puissante ne sera pas de son avis? 


(1) Voir notamment les articles et ouvrages de Hatm, HAYEK, VON MIsEs et 
Rossins donnés dans la Bibliographie qui suit le présent article. 
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Il faut d’ailleurs bien se répéter que le principe de l’autonomie des 
chefs d’entreprise implique pour eux le droit absolu de se tromper et la totale 
assurance de voir leurs décisions appliquées, méme si elles apparaissent 
erronées a tout autre qu’a eux-mémes. Le principe essentiel étant que 
seule l’expérience doit décider en dernier ressort, aucune intrusion exté- 
rieure dans la vie de l’entreprise n’est admissible. Une telle condition est- 
elle effectivement réalisable? I] faut reconnaitre qu’il existe de puissants 
motifs pour en douter. 

Le meilleur chef d’entreprise peut faire occasionnellement des pertes et méme des 
pertes trés importantes. Pourra-t-on éviter qu’il soit blamé parce que le capi- 
tal de son entreprise s’est démodé a cause d’une invention ou d’un chan- 
gement dans la demande? Ne lui reprochera-t-on pas d’avoir pris des 
risques injustifiés? L’homme qui ne fait jamais de pertes parce qu’il ne 
prend jamais de risques n’apparait-il pas comme homme qui agit au 
mieux des intéréts de la communauté? N’y aura-t-il pas nécessairement 
une tendance a préférer l’entrepreneur prudent a l’entrepreneur aven- 
tureux? 

Cependant les entreprises périlleuses et méme purement spéculatives 
n'auraient pas moins d’importance dans une économie collectiviste que dans 
une économie capitaliste. La spécialisation des spéculateurs professionnels 
sur marchandises dans les entreprises comportant un risque resterait en 
effet une forme de la division du travail aussi souhaitable qu’elle l’est dans 
une Société capitaliste. 

Mais n’y aura-t-il pas des difficultés pour faire admettre qu’un entre- 
preneur puisse spéculer avec le capital de la collectivité? 

« Combien de temps supportera-t-on qu’un entrepreneur jadis heureux 
accumule les échecs? Si la sanction de ces échecs est la perte de la situa- 
tion d’,entrepreneur‘, ne sera-t-il pas inévitable que le risque éventuel des mé- 
comptes paralyse les entrepreneurs a un point tel que la chance des plus grands 
profits en soit annulée?» (1) 

Admettra-t-on enfin qu’un homme puisse, en disposant des capitaux de la collec- 
tivité, réaliser des gains personnels considérables ? Qu’il fasse fortune dans l’ex- 
ploitation des Houilléres Nationales ou de la S.N.C.F., conditions qu’im- 
plique pourtant nécessairement une organisation concurrentielle? Ne 
cherchera-t-on pas a limiter ces gains? Mais cette limitation n’aura-t-elle 
pas pour effet d’empécher la réalisation de certaines entreprises qui autre- 

(1) Ce chiffre constitue la référence de la citation et il renvoie aux tableaux de 
référence joints en Annexe. 
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ment eussent été particuliérement profitables pour la collectivité con. 
sidérée dans son ensemble? 

Pourra-t-on finalement assurer que toute l’organisation du systéme de 
la production échappe totalement (1) a l’autorité politique chargée de la 
direction du pays. Pourra-t-on effectivement assurer que tel produit que 
cette autorité ne jugerait pas a propos de fabriquer le soit néanmoins? 
N’apergoit-on pas ot: finalement ménerait le moindre empéchement, la 
moindre exception initiale faite au principe de l’autonomie des entre- 
prises. 

Comment évitera-t-on effectivement la coalition des entreprises collectivisées d’un 
méme secteur en de puissants trusts? La force des intéressés, cadres et ouvriers, 
ne l’emportera-t-elle pas sur linertie de l’ensemble des consommateurs? 

Comment évitera-t-on enfin que le pouvoir politique ne tende a distri- 
buer la direction des entreprises comme des prébendes a ses créatures? 
que ces derniéres a leur tour ne créent pas pour leurs parents et amis des 
postes bien tranquilles et grassement rémunérés ? 

Et si tous ces manquements a la charte concurrentielle se produisent, si 
ces abus se manifestent, comment pourront-ils étre ef ficacement combattus? Une 
cour économique supréme aura-t-elle suffisamment d’autorité pour ré- 
sister a la pression de tout un corps politique, si ce dernier y trouve son 
intérét ? 

Comment peut-on concevoir que le parti au pouvoir ne tende a mettre 
au service de sa propre cause le puissant appareil économique que quel- 
ques simples décisions peuvent lui asservir? 

Toutes ces réserves, il faut le reconnattre, sont trés fortes. Elles montrent in- 
contestablement, 4 notre avis que, si contrairement a l’opinion de cer- 
tains économistes, comme von Mises par exemple, le fonctionnement 
concurrentiel d’une économie collectiviste est effectivement possible, les 
conditions de sa réalisation ne se trouvent probablement pas remplies dans I’ état ac- 
tuel de l’opinion publique. 

Les risques que nous ferait courir une collectivisation totale sont donc 
économiquement trés grands, mais, soulignons-le, politiquement, ils ne sont pas 
moins considérables. Lorsque |’on examine la question de l’autonomie effec- 
tive de la gestion des entreprises, ce n’est pas en effet seulement notre li- 
berté économique qui est en cause, mais également notre liberté poli- 
tique. 

(1) Le volume total d’investissement et la politique démographique mis a patt, 
comme indiqué dans la quatriéme partie de cette étude. 
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Pour ne prendre qu’un exemple, quelle pourrait donc étre la liberté 
d’opinion dans un pays ot toutes les imprimeries, toutes les maisons d’édi- 
tion, tous les périodiques, tous les journaux seraient sous la dépendance 
directe du pouvoir exécutif, donc de la faction politique dominante. Qui 
ne voit que le probléme qui nous est posé ici dépasse en fait le cadre étroit 
de notre bien-étre et qu’incontestablement il met simultanément en jeu 
les quatre libertés fondamentales d’une société libre que définissait le 
Président Roosevelt en 1942, la liberté de parole et de religion, l’affran- 
chissement de la misére et de la crainte (1). 


c) Avantages présentés par une économie de propriété privée des entreprises. 


A cété des difficultés absolument considérables et que l’on ne saurait 
trop surestimer que présente l’organisation concurrentielle d’une écono- 
mie collectiviste, il convient de mettre nettement en paralléle la facilité et 
le caractére automatique avec lesquels les conditions d’autonomie de gestion des entre- 
prises sont spontanément réalisées dans une économie de propriété privée des entre- 
prises (2). 

Dans un tel cadre l’indépendance de la gestion vis-a-vis du pouvoir po- 
litique est, si les conditions de concurrence sont satisfaites, réalisée par 
définition. La recherche de la rentabilité maximum est la condition méme 
du maintien et du développement de l’entreprise. L’entrepreneur est obligé 
d’en faire sa régle d’or, s°il ne veut pas disparaitre. 

« Considérez un homme qui travaille 4 son compte, agriculteur, indus- 
triel ou marchand, et voyez de quel cceur il s’attache a la besogne. C’est 
que son intérét et son amour-propre y sont engagés; il s’agit de son bien- 
étre et du bien-étre des siens, de son capital, de sa réputation, de son rang 
et de son avancement dans le monde; de l’autre cété sont la géne, la ruine, 
la déchéance, la dépendance, la faillite et ’hépital. Devant cette alterna- 
tive, il se tient en garde et s’ingénie: il pense a son affaire, méme au lit et a 
table; il ’étudie, non pas de loin, spéculativement, en gros, mais sur place, 
pratiquement, en détail, dans ses alentours et ses dépendances, par un 
calcul incessant des difficultés et des ressources, avec un tact si aiguisé et 


(1) «Freedom of speach, freedom of religion, freedom from want, freedom 
from fear.» 

(2) Nous ne disons pas des moyens de production, car ces derniers comprennent 
les biens fonciers dont la propriété peut étre parfaitement collectivisée dans le cadre 
d’une économie de propriété privée des entreprises (voir le chapitre X, n° 163 
notamment, de notre ouvrage Economie et Intérét, note (1) de la page 260 ci-dessus. 
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des informations si personnelles, que, pour tout autre, a cété de lui, le 
probléme quotidien qu’il résout serait insoluble, parce que nul autre n’en pos- 
séde et n’en mesure comme lui les éléments précis» (1). 

Certains soutiennent, il est vrai, qu’un tel jugement ne s’applique 
qu’aux entreprises moyennes et qu’en fait actuellement les grandes entre- 
prises sont dirigées par de véritables fonctionnaires, dont l’administration 
comporte une hiérarchie complete ot tend a disparaitre le rapport direct 
entre la gestion et la propriété du capital. 

Ils oublient ainsi l’intérét personnel direct que gardent les administrateurs 
a la bonne direction de leurs affaires. «Sans doute au point de vue du 
bon rendement des forces productrices, les vastes entreprises des sociétés 
anonymes sont exposées 4 tomber dans les mémes vices que les services 
publics, le formalisme, la complication des rouages, la routine. Mais la 
liberté de la concurrence suffit a empécher des vices de se développer; car, pour 
triompher des entreprises moins vastes, ot: l’oeil du maitre pénétre par- 
tout, et méme simplement pour subsister a cété d’elles, il faut absolument 
que les grands établissements produisent avec un prix de revient inférieur 
ou au plus égal au leur; le jour ou les abus s°y développeraient assez pour com- 
penser les avantages de la concentration, leur extension s’arréterait et les entreprises 
de moindres dimensions reprendraient l’avantage» (2). 

Enfin la propriété privée des entreprises rend l’indépendance plus fa- 
cile, au moins pour un certain nombre d’individus désignés par une sélec- 
tion fort imparfaite, sans doute, mais qui n’en est pas moins réelle » (3). 
Sa suppression risque de diminuer encore l’influence des élites, déja trés in- 
suffisante, et aurait ainsi pour conséquence possible un recul de la civili- 
sation. 

Certes, une telle indépendance est également réalisable en principe, 
ainsi que nous l’avons montré, dans le cadre d’une économie collectiviste, 
si le pouvoir économique est effectivement dissocié du pouvoir politique, 
mais il n’y a 1a, il faut le souligner, qu’une possibilité et non une certitude. 
La probabilité est au contraire trés grande, dans le proche avenir tout au 
moins, pour que cette indépendance ne soit pas réalisée. 

Ainsi il faut comparer d’un cété une organisation owt l’autonomie des chefs d’entre- 
prise est réalisée automatiquement par définition méme et une organisation ou cette 
autonomie n’est probablement dans les conditions actuelles qu’ une possibilité théorique. 


(1) 
(2) 
(3) 
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Que l’on compare alors le chef d’entreprise de l’économie de propriété 
privée qui pense continuellement a son affaire, qui est obligé de lui con- 
sacrer sans cesse le meilleur de ses forces s’il ne veut pas disparaitre, dont 
tous les efforts sont constamment tendus pour satisfaire sa clientéle 4 un 
moindre cout avec l’image probable (1) du chef d’entreprise, ou du chef 
d’atelier d’une entreprise collectiviste. A ’ardeur unique et a la compé- 
tence singuliére du chef d’entreprise, il faut alors opposer la capacité ba- 
nale et la régularité languissante du chef administratif méme expert et 
honnéte. Ce dernier «est stir de toucher ses appointements, pourvu qu’il 
fasse passablement son service et il le fait passablement quand il donne 
ses heures de bureau. Que les écritures soient correctes, conformes aux 
réglements et aux traditions, on n’a plus rien a lui demander; il n’a pas 
besoin de chercher au dela, de se tourmenter la cervelle. S’il imagine une 
économie ou une amélioration, ce n’est pas lui qui en profitera, mais le 
public, étre anonyme et vague. D’ailleurs a quoi bon, puisque l’invention 
ou la réforme risquerait de n’aboutir qu’a un rapport et que ce rapport 
pourrait aller dormir dans un carton ...? Aussi bien se garde-t-il d’y dé- 
vouer ses facultés: il n’y songe plus aprés qu’il a quitté son bureau; il le 
laisse marcher son train automatique, faire, avec une assez grosse dépense 
et un assez médiocre produit, sa besogne routiniére» (2). 

Nous avons eu fersonnellement V occasion de suivre de trés prés deux entre- 
prises tourbiéres. Pour toutes deux la gestion était également autonome et 
assurée par une entreprise privée. Les cadres des deux entreprises (3) 
étaient également sérieux et compétents. La seule différence était que l’une exploi- 
tait a ses risques et périls alors que pour l'autre les risques étaient couverts par I’ Etat, 
mais l’expérience a montré que cette différence était 4 vrai dire essen- 
tielle. Bien qu’a de nombreux points de vue l’entreprise financée par 
PEtat profitait, en raison de lappui de l’administration, de nombreux 
avantages, ses résultats furent dérisoires, sinon nuls, alors que le succés de 
autre fut écrasant. C’est que la prise en charge personnelle des risques crée des 
réflexes incomparables qui jouent a tout instant, et dont l’action continue modifie a la 
longue profondément les situations. Certes, aucune faute n’avait été commise 


(1) Nous soulignons « probable», car encore une fois la possibilité d’une écono- 
mie collectiviste concurrentielle ne doit pas étre exclue. 

Toutefois quiconque a fréquenté des organismes industriels nationalisés en 
France doit reconnaitre que cette probabilité est loin d’étre négligeable. 

(2) 2, 

(3) Il est 4 noter que toutes deux étaient de grosses sociétés anonymes. 
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par l’entreprise dont les risques étaient supportés par l’Etat, mais l’aiguil- 
lon du risque n’avait pas joué. En deux ou trois mois seulement, une telle 
circonstance avait suffi pour créer un écart considérable a partir de deux 
situations sensiblement égales au départ, l’entreprise financée ayant plu- 
tot eu de légers avantages initiaux. 

De telles expériences pour former une opinion sont absolument inappré- 
ciables. Elles montrent que lautonomie administrative ne suffit pas et 
qu’il faut la pleine autonomie de gestion que crée l’existence du risque. 
Nous sommes frappé de la légéreté avec laquelle certaines personnes parlent 
des possibilités d’une organisation administrative ou tous les risques sont 
pris en charge par la collectivité. En fait, la raison en est gu’ils n’ont pas 
plus « vécu» V’ administration que l’entreprise privée. S’il en était autrement, leur 
jugement serait, nous en sommes convaincu, profondément différent. 

Certes, nous ne méconnaissons nullement les vices fondamentaux que 
présente l’économie de propriété privée de «laisser-faire», qui, si elle a 
partiellement réussi dans l’organisation de la production, a complete- 
ment échoué sur ie plan de la stabilité économique et de la répartition 
des revenus, mais la théorie montre que dans le cadre de la propriété pri- 
vée des entreprises, il est possible, tout en maintenant l’efficacité de la 
production et méme en l’accroissant, d’assurer la stabilité économique, 
et de réaliser des conditions de répartition satisfaisant aux aspirations so- 
ciales de tous les temps, savoir la suppression de tout revenu non gagné 
et de tout enrichissement sans cause (1). 


d) Le critérium fondamental du choix entre la propriété collective et la propriété pri- 


vée des entreprises. 


Comme nous l’avons vu, la science économique nous montre que, de 
tous les modes de gestion possibles de l’économie, seule une organisation 
a base parfaitement concurrentielle peut conduire au maximum d’effica- 
cité et qu’ainsi le probléme économique fondamental est l’ organisation de la con- 
currence. C’est la le probléme que se doit de résoudre toute économie col- 
lectiviste aussi bien que toute é¢onomie de propriété privée des entre- 
prises. 

En fait, une telle organisation concurrentielle implique simplement 
lautonomie des agents économiques (individus et entreprises) dans le 
cadre d’une économie de marché et l’application dans ce cadre des prin- 


(1) Voir notre prochain ouvrage Economie et Intérét, note (1) de la page 260 ci- 
dessus, chapitre X notamment. 
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cipes de satisfaction maximum et de revenu maximum; elle exclut donc 
toute action autoritaire de |’Etat par voie de planification centrale et elle 
nécessite une organisation décentralisée concurrentielle. Mais elle n’exige 
en aucune fagon l’appropriation privée des entreprises. 

La seule question qui se pose alors est de savoir si l’organisation de la con- 
currence parfaite se présente d’une maniére plus facile en régime de propriété privée 
des entreprises ou en régime collectiviste. 

Il convient notamment de rechercher: 

a) dans quelle mesure les conditions de concurrence peuvent étre com- 
promises par la puissance financiére résultant de l’appropriation privée 
des entreprises ou par les interventions politiques résultant de leur appro- 
priation collective; 

b) dans quelle mesure l’existence ou non d’un systéme d’appropriation 
collective des entreprises peut faciliter ou non le jeu des mécanismes con- 
currentiels (fixation concurrentielle des salaires sur le marché du travail, 
accession des meilleurs au commandement des entreprises, etc.). 


Le probléme d’aujourd’hui n’est pas de savoir si l’économie de marché 
est nécessaire; la science démontre que cette nécessité est inéluctable pour 
toute économie scientifiquement organisée quelle qu’elle soit. II s’agit 
uniquement de savoir: 

a) si une économie de marché effective, sous une forme ou sous une 
autre, est réalisable ou non, une fois la propriété privée des entreprises abolie; 

b) si une économie de marché collectiviste étant supposée réalisable, 
cette économie est susceptible de s’approcher plus de la maximation du rende- 
ment social qu’une économie de propriété privée des entreprises convenable- 
ment réformée. 

La possibilité théorique d’une économie de marché collectiviste est in- 
contestable, mais il s’agit de savoir sielle est effectivement réalisable et si 
elle est susceptible de fonctionner dans de meilleures conditions au point 
de vue du rendement social qu’une économie de propriété privée des 
entreprises. Il s’agit la non d’un probléme théorique, mais d’un probléme pratique 
auquel seule l’expérience peut donner une réponse en toute certitude (1). 


(1) En ce qui concerne plus particuliérement la situation frangaise actuelle, on 
peut ainsi affirmer que la politique des nationalisations ne pourra réussir a se justi- 
fier que dans la mesure ou elle permettra de mieux réaliser les conditions de l’or- 
ganisation concurrentielle idéale et par 14 méme d’atteindre une efficacité plus 
grande que ne le faisait l’organisation antérieure. Hors de 1a il ne saurait y avoir 
qu’un dur appauvrissement du pays et que d’améres désillusions. 
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Finalement on voit que le critérium essentiel du choix entre la propriété collec- 
tive et la propriété privée des entreprises est ’ examen de la mesure dans laquelle l’un 
et l'autre type d’ économie peuvent arriver pratiquement a s’approcher le plus possible 
des conditions de concurrence parfaite. 

Théoriquement nous avons vu que l'économie collectiviste, 4 supposer 
qu'elle soit effectivement concurrentielle, a pour effet de réaliser une pro- 
motion plus rapide des meilleurs, en dissociant la propriété du capital et 
la gestion des entreprises. I] existe bien dans une économie de propriété 
privée des entreprises des mécanismes assurant la promotion des meil- 
leurs et l’élimination des incapables, mais l’expérience montre qu’en rai- 
son de l’association qui est réalisée de la propriété du capital et de la ges- 
tion des entreprises, ce mécanisme est relativement lent et qu’il en résulte 
d’une part des pertes sur le plan de la production et d’autre part des 
troubles sociaux sur le plan de la psychologie. 

Par contre, sur le plan pratique, le systéme de la propriété privée des en- 
treprises parait avoir, pour l’avenir immédiat tout au moins des avan- 
tages décisifs. Alors, en effet, que la probabilité est actuellement relative- 
ment faible pour que les réflexes concurrentiels puissent étre effective- 
ment assurés a tous les échelons d’une économie collectiviste, un haut 
souci de la rentabilité est automatiquement assuré dans une économie de 
propriété privée. Comme il est par ailleurs parfaitement possible et d’ail- 
leurs facile de corriger l'économie de propriété privée de ses défauts essen- 
tiels (1) et qu’il est aisé d’augmenter considérablement la promotion so- 
ciale tout en gardant un cadre de propriété privée (2), il semble bien que 
dans les conditions actuelles les avantages pratiques d’une économie de pro- 
priété privée des entreprises l’°emportent sur les avantages théoriques d’une 
économie collectiviste, puisque la probabilité de réalisation effective de ces avan- 
tages doit étre considérée comme actuellement assez faible. 

Soulignons d’ailleurs que, lorsque tous les revenus sont des revenus du 
travail, comme ilest possible de le réaliser facilement dans une économie de 
propriété privée des entreprises convenablement réformée, le probléme 
moral de la propriété cesse pratiquement d’exister en tant que tel, toute propriété 
devenant simplement un salaire différé 4 pouvoir d’achat réel constant. 


(1) En réalisant la stabilité économique et la suppression des revenus non 
gagnés (voir notre ouvrage Economie et Intérét, note (1) de la page 260 ci-dessus, 
chapitre X). 

(2) Comme l’expérience des Etats-Unis montre que c’est effectivement pos- 
sible. 
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Dans de telles conditions, le seul probléme qui se pose n’est plus que de 
savoir quel est le systéme de délégation des droits de propriété qui est 
susceptible de réaliser l’organisation la plus efficace de la production. 
Seule V'expérience peut donner a cette question une réponse décisive. 

En tout cas, une certitude est absolument acquise, c’est qu’un seul critérium doit 
guider notre choix, c'est le critérium concurrentiel, le seul probléme étant, nous 
ne saurions trop le répéter, de savoir si l’organisation concurrentielle 
idéale peut étre, ou non, plus facilement réalisée dans le cadre de la pro- 
priété collective des entreprises plut6t que dans le cadre de leur propriété 


privée. 


d) Bases d’une solution raisonnable. 


Ainsi il semble bien que dans |’état actuel des choses la gestion des en- 
treprises dans une économie collectiviste pourrait difficilement étre ren- 
due indépendante du pouvoir politique et que dans ces conditions la pro- 
priété privée des entreprises semble préférable. 

Par ailleurs et de toute fagon la technique de gestion des entreprises 
dans un cadre collectiviste n’est pas encore suffisamment au point pour 
que l’on puisse envisager la collectivisation totale de secteurs économi- 
ques entiers. 

Enfin et dans le cas de la France, par exemple, «on ne peut songer sé- 
rieusement, méme une seconde, a nationaliser ou 4 administrer par sé- 
questre, les centaines de milliers d’entreprises, moyennes ou petites, qui 
constituent le gros de la production frangaise. N’oublions par les résultats 
du recensement de 1931: population active totale, 21 millions d’4mes, 
comprenant 6 232 000 chefs d’entreprise; pour l'industrie seulement, 
4 417 000 ouvriers et 538 000 employés pour 710 000 chefs d’entreprises » 
(1). Le rendement des nationalisations ou séquestres serait déplorable: 
la complication deviendrait insurmontable et enfin la fécondité des ini- 
tiatives individuelles serait rendue impossible par une réglementation en- 
vahissante. 

Répétons-le, la réalisation d’une économie concurrentielle-collectiviste n'est pas 
inconcevable, mais dans l’avenir immédiat, elle n’en apparait pas moins comme ab- 
solument irréalisable. 

Est-ce a dire cependant qu’il faille absolument renoncer a toute organi- 
sation collectiviste, qu’il ne faille lui donner aucune chance bien que sur 
le plan théorique et 4 supposer qu’elle réussisse 4 étre effectivement con- 

(1) 5. 
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currentielle, elle soit incontestablement supérieure, et qu’en raison de la 
supériorité pratique et immédiate de l'économie de propriété privée des en- 
treprises, il faille se refuser pour toujours 4 la réalisation d’une économie 
collectiviste concurrentielle ? Nous ne le croyons pas. 


Portée effective de l’expérience russe. - Rappelons tout d’abord que l’exem- 
ple de l’économie russe, trés inefficace en de trés nombreux domaines, ne 
saurait étre considéré comme une preuve expérimentale de l’impossibilité 
d’une économie collectiviste efficace, car la Russie a évolué dans des con- 
ditions d’ordre politique ot la technique économique n’a souvent eu 
qu’une faible part. 

Par ailleurs, il faut bien le dire, ce n’est que dans les toutes derniéres 
années que la science économique a fait des progrés suffisamment grands 
pour que des certitudes aient pu étre acquises. 

Enfin et par cette habitude déplorable gu’ ont les révolutionnaires de tous les 
temps, les dirigeants russes ont commencé par prendre le contre-pied de 
toute l’organisation économique qui existait dans les pays capitalistes. 
Evidemment et sous la pression des faits cette position simpliste a da étre 
peu a peu et partiellement abandonnée, mais ses effets n’en subsistent pas 
moins. 

Cependant rien ne prouve en fait que les partisans d’un régime collec- 
tiviste ne puissent étre convertis au concurrentialisme, avec tout ce qu'il 
comporte pour la liberté humaine, tant sur le plan économique que sur le 
plan politique. 

L’expérience de ?U.R.S.S. semble plutdét donner des indices en sens 
contraire, encore assez faibles, nous le reconnaissons bien volontiers dans 
certains domaines, mais combien marqués dans d’autres. 


Caractére relatif de lV impossibilité actuelle d’une économie collectiviste concurren- 
tielle et intérét d’une expérience. - A premiére vue, il n’apparait pas évident 
pourquoi un systéme collectiviste admettant la concurrence aussi bien a 
Pintérieur des industries qu’entre elles ne fonctionnerait pas aussi bien 
qu’un systéme compétitif capitaliste. Toutes les difficultés que l’on peut 
s’attendre a voir surgir semblent vraisemblablement résulter, comme nous 
l’avons vu, de la méconnaissance profonde ot se trouvent la plupart des 
dirigeants politiques des connaissances économiques fondamentales. 

Dés lors et a notre avis, ce n’est pas parce que cette méconnaissance, 


essentiellement contingente, risque de compromettre d’une maniére décisive 


le foncticnnement efficace d’une économie collectiviste que toute expé- 








rie 
nor 
coll 
d’e! 


de | 
fait 
lecti 
tain 


fait 


duc 
espo 
mo: 
an 
rier 
n’a) 
des 
dés 


Siqu 
sive 
du ] 
rait 
me! 
lar 
met 
par 


not 
ser ; 
mer 
sati 
pou 
suit 
fave 
gim 





de la 
>S en- 
1omie 


xem- 
es, ne 
bilité 
; con- 
nt eu 


1iéres 
-ands 


us les 
-d de 
istes, 
1 étre 
it pas 


rllec- 
qu'il 


sur le 


sens 
dans 


ivren- 
dent 
iena 
bien 
peut 
nous 
t des 


nce, 
isive 


xpeé- 





LE PROBLEME DE LA PLANIFICATION 61 


rience doit étre rejetée. La théorie montrant que la méme technique éco- 
nomique s’impose, que la propriété des biens de production soit privée ou 
collective, on a en effet la possibilité de réaliser, par le fonctionnement 
d’entreprises-témoins collectivisées, placées dans un cadre concurrentiel 
général de propriété privée, l’expérience progressive d’une nouvelle forme 
de propriété. De méme que l'économie complexe capitaliste ne s’est pas 
faite ni perfectionnée en un jour, de méme il n’est pas inconcevable que la col- 
lectivisation totale des moyens de production, qui dans l’avenir immédiat serait cer- 
tainement trés défavorable au niveau de vie général, ne soit demain au contraire par- 
faitement réalisable. 

Comme il est bien certain que la collectivisation des moyens de pro- 
duction représente pour une grande masse de travailleurs un immense 
espoir, susceptible de leur apporter une amélioration considérable de l’at- 
mosphére économique et sociale dans laquelle ils vivent, il serait dés lors, 
4 notre avis, aussi désastreux de s’opposer systématiquement a une expé- 
rience dans un domaine ow, on ne saurait trop le souligner, la science 
n’apporte aucune certitude a priori, et ou les faits seuls peuvent apporter 
des arguments décisifs, que de s’empresser a réaliser comme certains le 
désirent ou seraient disposés a le supporter, une collectivisation totale. 

Ces positions extrémes se trouveraient également injustifiées du point de vue scienti- 
fique, puisque la science ne permet pas de se prononcer d’une fagon déci- 
sive entre la propriété privée et la propriété collective des entreprises, et 
du point de vue social, puisque d’une part le refus de toute expérience ne pour- 
rait que démoraliser gravement et d’une maniére qui leur serait absolu- 
ment incompréhensible un grand nombre de travailleurs, et que d’autre part 
la réalisation d’une expérience immédiate et totale risquerait de compro- 
mettre gravement, peut étre méme irrémédiablement, le niveau de vie déja 
particuliérement bas ot nous nous trouvons. 

En fait, seule une expérience effective peut montrer si, dans l'état actuel de 
notre éducation économique, le pouvoir politique peut effectivement lais- 
ser aux directeurs d’entreprises d’une économie entiérement ou partielle- 
ment collectivisée la liberté d’action considérable impliquée par la réali- 
sation d’une économie concurrentielle, si pratiquement la séparation des 
pouvoirs économique et politique peut étre effectivement réalisée et si par 
suite le régime de la propriété collective des entreprises est, ou non, plus 
favorable au fonctionnement d’une économie concurrentielle qu’un ré- 
gime ou leur appropriation est privée. 

Une expérience doit donc étre tentée, mais 4 moins de risquer d’abandon- 
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ner un sort mauvais pour un destin encore pire et de courir 4 unéchec 
qui, non seulement retomberait sur notre génération, mais encore risque- 
rait de compromettre la marche méme de la civilisation, nous ne devons 
procéder qu’a des tentatives limitées 4 quelques entreprises-témoins et 
soigneusement préparées et étudiées. Ce n’est que dans le cas ot ces expé- 
riences a échelle réduite prouveraient, d’une manieére décisive, que notre 
évolution politique est suffisante pour qu’une économie concurrentielle 
(au plein sens de ce mot) puisse effectivement fonctionner dans un cadre 
collectiviste que des expériences plus vastes pourraient et devraient étre 
tentées. 

Tant qu’il n’en aura pas été ainsi, des modifications de structure ten- 
dant a réaliser, explicitement ou implicitement et a plus ou moins longue 
échéance, la transformation a grande échelle de la propriété privée des 
entreprises en propriété collective, ne pourraient constituer qu’un pari in- 
humain, ot, dans l’hypothése la plus favorable, ot l’on disposerait sur le 
plan théorique de techniques économiques concurrentielles adaptées au 
cadre de la propriété collective, la grandeur des gains a escompter quant 
a une amélioration possible de la répartition des revenus serait sans rap- 
port avec l’ampleur des risques courus d’un amoindrissement considé- 
rable du revenu moyen et de la perte, peut-étre définitive, des avantages 
inappréciables attachés a la liberté individuelle et 4 notre civilisation 
sous son double aspect matériel et spirituel. 

En fait, toute expérience rationnelle doit laisser une possibilité de comparaison 
entre la propriété collective et la propriété privée des entreprises. Toute collectivisa- 
tion de secteurs entiers doit étre ainst absolument écartée. 

De ce point de vue ¢’a été, a notre avis, une grave erreur que de collec- 
tiviser, comme on l’a fait en France, des industries ent! res (houilléres, 
grandes banques de crédit, etc.). 

La seule solution rationnelle eit été de collectiviser deux ou trois entre- 
prises seulement par secteur et d’observer soigneusement les conditions 
de leur gestion ainsi que leurs résultats comptables. 

Naturellement les critériums d’application d’une telle expérience doi- 
vent étre uniquement économiques et se repérer par rapport aux condi- 


tions idéales d’une économie concurrentielle. 


Création et mise en place dés maintenant des organes susceptibles d’assurer la sé- 
paration des pouvoirs économique et politique. - Naturellement une telle expérience 
n'est effectivement réalisable dans de bonnes conditions que si l’on crée et si l'on met 


dés maintenant en place des organes susceptibles d’ assurer effectivement la séparation 
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des pouvoirs économiques et politiques (tribunaux et cour supréme économiques 
notamment). 

Les événements récents ne l’ont que trop clairement montré en France. Si 
l’on ne veut pas transformer toute l’économie en une vaste bureaucratie 
politique, si l’on ne veut pas transformer les entreprises nationalisées en 
de nouveaux et puissants mandarinats qui deviendront l’enjeu des luttes 
politiques, si l’on veut que l’entreprise ait effectivement pour seul but la 
satisfaction au moindre cout des besoins du consommateur, si l’on veut 
assurer la continuité de sa gestion et affirmer son caractére spécifique, si, 
en un mot, on ne veut pas compromettre l’efficacité du systéme écono- 
mique, et si l’on veut que l’expérience ait une valeur économique et une 
portée effective, il faut organiser a la fois l’indépendance du pouvoir économique 
et son controle par les pouvoirs législatif, exécutif et judiciaire. 

Toute une doctrine d’action pratique de gestion et de contrdle des en- 
treprises nationalisées est ainsi 4 mettre sur pied: il convient notamment 
de définir quels devront étre les principes d’action de leurs dirigeants, 
leur mode de recrutement, de sélection et d’élimination; il convient de 
préciser quels devront étre les avantages et les garanties comme les sanc- 
tions attachées a leurs fonctions. En dehors de telles conditions les natio- 
nalisations n’aboutiront, on peut l’affirmer sans craindre de se tromper, 
qu’a un immense désordre. 

La politique économique doit en fait étre confiée 4 un pouvoir indé- 
pendant du pouvoir exécutif et la dépendance mutuelle de ces deux pou- 
voirs doit étre de méme nature que celle existant dans un régime de liberté 
politique entre l’exécutif et le législatif, ou entre l’exécutif et le judiciaire. 
Suivant un tel point de vue, il y aurait quatre fonctions de I’ Etat: la fonc- 
tion qui consiste a édicter les régles générales présidant au fonctionne- 
ment de la vie publique (pouvoir législatif), la fonction qui permet par 
des actes concrets le fonctionnement général de cette vie publique (pou- 
voir exécutif), la fonction qui assure son fonctionnement économique 
(pouvoir économique), et enfin la fonction qui tranche les différends que 


la vie publique peut soulever (pouvoir judiciaire). 


Portée d’une expérience de bonne foi. — Si une telle expérience était conduite 
objectivement, si les hommes qui visent a réaliser le collectivisme étaient 
pénétrés de la difficulté du probléme autant qu’ils sont épris de la justice 
abstraite, s’ils agissaient 4 la maniére du technicien qui met scientifique- 
ment ses théories al’épreuve des faits, elle serait a la fois particuliérement in- 
structive et pratiquement possible; ses enseignements et sa portée seraient immense. 
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On ne dissimulerait pas les difficultés, on ne maquillerait pas les résul- 
tats, on choisirait quelques entreprises-témoins par industries, on expéri- 
menterait au grand jour et il serait admis que l’on attendrait de l’expérience 
la conclusion permettant de se prononcer sur la possibilité ou non d’une 
économie collectiviste concurrentielle. 

Est-ce 1a une utopie? Nous ne le pensons pas. Une telle suggestion n’est 
pas utopique en soi. Elle n’est utopique que par rapport a la mystique de 
ceux qui veulent absolument qu’il y ait réussite ou échec quels que soient 
les résultats réels. En réalité une telle expérience est parfaitement réali- 
sable, si chacun a parfaitement compris la nécessité du critérium écono- 
mique de la concurrence et si chacun est de bonne foi. Dans de telles con- 
ditions elle ne pourrait que susciter une émulation éducatrice et féconde. 

Avantage de la solution proposée. — Les avantages de la solution proposée 
sautent aux yeux. Elle ne crée rien de définitif ni dans un sens, ni dans un autre. 
Elle est progressive et continue et elle s’en remet a l’expérience. Elle sauve- 
garde enfin le principe essentiel d’une organisation concurrentielle. 

Elle ne s’oppose pas systématiquement 4 un mouvement qui corres- 
pond a une évolution psychologique profonde et qui représente peut- 
étre la voie de l’avenir. Mais elle fait en sorte que cette évolution ne se 
poursuive pas au détriment de la collectivité et n’aille a l’encontre méme 
des buts que I’on poursuit. , 

Nécessité du critérium concurrentiel. — Enfin nous ne saurions trop souligner 
qu’une telle expérience ne peut étre réalisée que si les pouvoirs publics 
quien sont chargés sont préalablement convaincus de l’immense supériorité 
du planisme concurrentiel sur tout planisme autoritaire. 

Une telle condition suppose la diffusion dés maintenant dans les mi- 
lieux administratifs, politiques et syndicaux des connaissances économi- 
ques nécessaires 4 toute planification concurrentielle. Hors de 1a toute 
expérience méme limitée de nationalisation ne peut que nous conduire a 
un développement accru du planisme autoritaire, et par 14 méme 4 la 


misére (1). 


VI. CONCLUSIONS GENERALES 


Les conclusions générales de cette étude nous paraissent pouvoir étre ré- 
sumées ainsi qu’il suit. 


1°) Les conditions de l’optimum intrinséque d’une économie collecti- 


(1) Voir notre ouvrage Abondance ou Misére. Librairie de Médicis, 1946. 
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viste sont exactement les mémes que pour une économie de propriété privée 
des entreprises. Elles correspondent: 

a) a une situation de concurrence parfaite; 

b) a la réalisation de optimum capitalistique (taux d’intérét pur nul) 
et de optimum démographique; 

c) a la répartition des revenus /a plus égale parmi toutes celles qui ne 
compromettent pas l’optimum économique de gestion, de capitalisation 
et de population. 


2°) Aucun mode d’atteinte de cette solution optimum n’est concevable 
en dehors d’une résolution expérimentale des conditions correspondant a 
cette situation a l’aide du mécanisme des prix jouant dans une économie 
concurrentielle d’agents économiques (individus et entreprises) absolument 
autonomes et libres. 


3°) Le planisme autoritaire est une méthode économique particuliére- 
ment néfaste, et cela tout aussi bien dans le cadre d’un systéme de propriété 
collective que dans celui d’un systéme de propriété privée des entreprises. 


4°) C’est une erreur de soutenir, comme I’a fait Ludwig von Mises (1), 
qu’une économie collectiviste ne saurait en tout état de cause réaliser la 
situation d’optimum intrinséque en raison de l’impossibilité théorique de 
son organisation concurrentielle et par suite de tout calcul économique 
efficace. 

Une telle organisation est en fait parfaitement concevable. 


5°) Toutefois elle suppose du pouvoir politique a la fois une maitrise ab- 
solue de la science économique et une limitation systématique effective de son 
action au seul cadre économique général (planification des structures), associée 
& un Souci constant de non-intervention dans la gestion des entreprises (pas de plani- 
fication de l’action). 


6°) Une économie collectiviste, a supposer qu'elle soit effectivement concurrentielle, 
réaliserait probablement mieux et plus rapidement les conditions économiques de ren- 
dement social maximum que notre société capitaliste actuelle méme réformée. 

Elle présenterait notamment l’immense avantage de dissocier le droit 
a la gestion des entreprises de la propriété du capital, dont l’association 
constitue incontestablement, 4 partir du moment ot le maintien d’un 
droit d’héritage est jugé désirable, un des vices fondamentaux de l’écono- 


mie actuelle de propriété privée des entreprises. 


(1) Lupwic von Miss, Le Socialisme. Librairie de Médicis. 
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7°) Pratiquement le critére de départage entre la propriété collective et la 
propriété privée des entreprises est la réalisation d’une économie de marché. 

Il s'agit de savoir si P organisation concurrentielle idéale peut étre, ou non, plus 
facilement réalisée dans le cadre de la propriété collective des entreprises plutét que 
dans le cadre de leur propriété privée. 

8°) Tout esprit réaliste doit reconnaitre que la réalisation effective de 
Yorganisation concurrentielle d’une économie totalement collectivisée 
rencontrerait des difficultés considérables que l’on peut vraisemblablement 
considérer, dans l'état actuel de l’éducation économique et politique des peuples, 
comme insurmontables. 

Elle nécessiterait en effet une indépendance des agents économiques 
vis-a-vis du pouvoir politique certainement irréalisable dans les conditions 
présentes. 

9°) Par contre, si la propriété privée des entreprises ne peut étre con- 
sidérée comme une condition absolument nécessaire du fonctionnement 
concurrentiel de l’économie, elle doit étre regardée comme une condition 
de structure qui lui est éminemment favorable (notamment au point de vue du 
principe absolument essentiel de l’autonomie de gestion des entre-prises). 


10°) Il en résulte que st sur le plan théorique la propriété collective des entre- 
prises ’emporte sur leur proprieté privée, cette derniére apparait par contre sur le plan 


, 


pratique et dans l'état actuel des choses comme bien supérieure. 


11°) Le fait que dans les conditions actuelles le fonctionnement correct 
d’une économie collectiviste concurrentielle apparait comme impossible 
ne permet pas de conclure qu’une évolution de l’éducation économique et po- 
litique ne permettrait pas de le rendre possible dans le futur. 

En tout état de cause la supériorité pratique actuelle, du point de vue con- 
currentiel, de la propriété privée des entreprises sur leur propriété collec- 
tive n’est que hautement probable; ce n'est pas une absolue certitude. 

Pour ces deux raisons on ne saurait valablement se refuser a des expériences de 
collectivisation partielle. 

12°) Les seules conditions rationnelles d’une telle expérience sont: 

a) la limitation de la collectivisation a des entreprises témoins dans chaque 


industrie 

b) le recours au critérium concurrentiel de économie de marché pour orga- 
niser les conditions de la collectivisation et en apprécier les résultats; 

c) la subordination étroite dans chaque secteur de toute collectivisa- 
tion nouvelle a la réussite économique préalable des entreprises témoins. 
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13°) Dans l’état actuel de la science il est absolument impossible en 
toute conscience de prendre position a priori pour ou contre la collectivi- 
sation des entreprises. 

En fait, seul le recours a l’expérience peut décider en dernier ressort et en 
toute certitude de la possibilité effective d’une économie concurrentielle 
collectiviste. 

Toutefois et tant que des expériences décisives n’auront pas été effectuées en faveur 
d’une économie collectiviste, on devra considérer l’efficacité d’une économie de pro- 
priété privée des entreprises convenablement réformée comme pratiquement bien supé- 


rieure. 


14°) En tout état de cause le probléme du choix entre le capitalisme et le collecti- 
visme nest en lui-méme qu’un probléme secondaire. Le probléme essentiel, c'est celui 
de l’organisation concurrentielle de I’ économie. 


15°) Tant que les pouvoirs politiques et syndicaux n’auront pas compris l’im- 
mense supériorité du systéme concurrentiel, il est absolument vain d’espérer de la col- 
lectivisation de I’ économie une augmentation de son efficacité. 

Tout au contraire, toute collectivisation nouvelle faite dans de telles con- 
ditions ne pourrait, en développant les tendances centralisatrices et les 
méthodes bureaucratiques et autoritaires, avoir d’autre effet qu’un abais- 
sement considérable de notre niveau de vie. 

La condition préalable absolument nécessaire pour qu’une expérience quelconque de 
collectivisation puisse étre tentée avec quelque chance est le remplacement par une 
planification concurrentielle de la planification autoritaire actuelle. 


Telles sont les conclusions qui nous paraissent devoir absolument s’impo- 


ser 4 tous les esprits de bonne foi, a la foi généreux et réalistes. Elles seules 
peuvent leur fournir des bases solides pour une action pratique efficace. 


ANNEXE 
PROBLEMES POSES PAR L’ORGANISATION 
D’UNE ECONOMIE PLANIFIEE CENTRALE MENT (1) 
Généralités. 
1°) Définition du Planisme Central. 
L’économie planifiée centralement peut-elle étre définie comme un sys- 
téme qui substitue 4 la détermination concurrentielle des prix et des quan- 


tités leur détermination autoritaire par des organismes centraux? 


(1) Voir la note 1 (page 20) ci-dessus et le passage correspondant du texte. 
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Suivant une telle définition on est partisan d’une planification auto- 
ritaire, ou non, suivant qu’on refuse de faire appel, ou non, au principe 
concurrentiel des prix pour organiser l’économie. 

2°) La théorie du rendement social est-elle applicable, ou non, a une 
économie planifiée centralement? 

Dans la négative préciser pourquoi; dans l’affirmative préciser les con- 
ditions dans lesquelles cette applicabilité est possible. 


Main-d’ euvre. 

3°) Comment peut-on apprécier dans une économie planifiée centrale- 
ment que tel travailleur est mieux utilisé dans tel emploi que dans tel 
autre? 

Quelles sont les modalités de fixation des salaires? 

4°) Quels sont, en économie planifiée centralement, les moyens mis en 
ceuvre pour orienter la main-d’ceuvre en fonction des objectifs du plan, 
et quelle en est l’efficacité? 

5°) Dans quelles limites la liberté de choix des travailleurs, tant en ce 
qui concerne la salaire que la nature de l’emploi, est-elle assurée ? 


Terres. 


6°) Comment peut-on apprécier que telle terre est mieux utilisée dans 
tel emploi que dans tel autre? 


Capitaux. 

7°) Comment peut-on apprécier qu’un capital donné (machines, équi- 
pement, etc.) est mieux utilisé dans telle usine que dans telle autre. 

8°) Comment sont décidées les créations de nouvelles industries, qui 
peuvent étre rendues éventuellement possibles par les nouvelles décou- 
vertes techniques ou nécessaires par suite de la modification des goits des 


consommateurs. 


Gestion des entreprises. 
9°) Comment peut-on apprécier qu’une usine travaille mieux qu’une 


autre? 


Biens non reproductibles. 


10°) Comment se détermine dans une telle économie la valeur d’un 
bien non reproductible (tableaux de maitres, pierres précieuses, etc.) ? 
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Objectifs généraux du Plan. 

11°) En vertu de quels critéres sont fixés les objectifs généraux du plan? 

12°) Un régime planifié centralement suppose une adaptation par ap- 
proximations successives. Peut-on démontrer que l’application de cette 
méthode doit nécessairement conduire a un état d’équilibre? Quels cri- 
téres permettront de reconnaitre que l’on ne s’écarte pas sans s’en douter 
de l’optimum de gestion, danger qui pourrait devenir d’autant plus grand 
encas d’erreur que l’action des agents économiques est plus coordonnée ? 

13°) Le reproche classique adressé a la thése de l'économie concurren- 
tielle réside dans le fait que celle-ci ne serait pas capable d’assurer une 
répartition satisfaisante du pouvoir d’achat, c’est-a-dire une répartition 
qui soit a la fois juste et efficace. 

En quoi l’économie planifiée centralement pourrait constituer sur ce 
point un progrés par rapport a l’économie planifiée suivant le principe 


concurrentiel. 


Recrutement et aptitude des chefs. 

14°) Quels sont les critéres de sélection des chefs qui ont la charge de 
l’élaboration du plan et de son application? 

15°) Comment le principal mobile d’action des hommes, l’intérét indi- 
viduel, peut-ilse concilier avec la mise en ceuvre du plan au niveau du 
personnel dirigeant? Est-il possible de faire coincider l’intérét personnel 
des dirigeants et la prise comme objectif de la réalisation du plan? 

16°) L’économie planifiée centralement n’implique-t-elle pas la substi- 
tution aux sanctions économiques de sanctions politiques ? 


Planification centrale et Démocratie. 

17°) Comment au niveau des gouvernés la mentalité des individus 
peut-elle étre adaptée aux incidences résultant de la substitution de l’Etat 
aux individus pour l’appréciation de leurs besoins? 

18°) Le succés de tout plan économique ne peut, a l’évidence, résulter 
que d’une continuité totale dans son application: il postule donc l’exis- 
tence d’une autorité stable agissant au nom de critéres objectifs et totale- 
ment indépendante de tout pouvoir politique de caractére mouvant. 

Comment dés lors, l’existence d’une économie planifiée centralement 
peut-elle se concilier avec un régime de démocratie, qui implique par 
définition des changements plus ou moins fréquents dans le pouvoir poli- 
tique et dans la ligne politique elle-méme ? 
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19°) Si ’on admet que toute souveraineté provient du suffrage univer- 
sel, c’est-a-dire en définitive si l’on admet que la direction de l’économie 
planifiée doit étre subordonnée au pouvoir politique, quelle garantie 
peut-on avoir, 4 supposer méme que ce pouvoir politique puisse assurer 
la continuité de la direction économique, quant au choix judicieux des 
objectifs du plan économique? 
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GLEICHGEWICHTSGEDANKE 
UND KONJUNKTURPOLITIK 


Die Betrachtung eines Marktes in einer Verkehrswirtschaft lehrt, da8 
durch das Steigen oder Fallen des Preises Kaufer oder Verkaufer abge- 
schreckt oder angelockt werden, bis die zunachst ungleichen Mengen des 
Angebotes und der Nachfrage gleich geworden sind, bis sie im Gleich- 
gewicht sind. Diese Beobachtung laBt sich vielfaltig wiederholen auf den 
Markten anderer Giiter. Wer tiefer dringt, sieht, dafB die Einzelmarkte 
voneinander abhangen, weil ihre Giiter entweder bei der Produktion 
ineinander eingehen oder beim Verbrauch sich erganzen oder ersetzen 
lassen. So 1aBt sich zeigen, dafs das Gleichgewicht des Einzelmarktes 
keine isolierte Erscheinung ist, sondern Teil eines grofen, alle 6konomi- 
schen Tatsachen einbegreifenden Gleichgewichtes. Dieses groBe Gleich- 
gewicht ist dadurch gekennzeichnet, da® alle Produktivkrafte in die fiir 
die Befriedigung der menschlichen Bediirfnisse wichtigsten Verwendun- 
gen geleitet sind in dem Rahmen, den die rechtliche und soziale Ordnung 
und das technische Wissen stecken. 

Schon die Klassiker der nationalokonomischen Theorie waren von dem 
Gedanken des grofen Gleichgewichts durchdrungen. Um ihn darzule- 
gen, um ihn zu beweisen, hatten sie ein eigenes Instrument erdacht: das 
Saysche Theorem. Es besagt: Produkte werden immer mit Produkten 
gekauft. Deshalb ist jedes Angebot gleichzeitig auch eine Nachfrage und 
deshalb kann es kein allgemeines Uberangebot, keine allgemeine Uber- 
produktion geben. Nur partielle Uberproduktion ist denkbar, der par- 
tielle Unterproduktion an anderer Stelle entspricht. 

Die Méglichkeit des Ungleichgewichts wird also nicht geleugnet, aber 
es wird gezeigt, daB das Ungleichgewicht von ganz bestimmter Art ist: 
in demselben Augenblick, in dem die Stérung auftritt, beginnen auch 
schon die Gegenkrafte zu wirken, die ein neues Gleichgewicht zu bilden 
trachten; und je starker die Stérung, desto starker die Reaktion. 

Die Modernen unserer allgemeinen Theorie haben vollkommenere 
Mittel; vielleicht die eleganteste Methode ist die mathematische, die Sy- 
steme von Gleichungen beniitzt, um das grofe Gleichgewicht auf dem 
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Hintergrund der allgemeinen Interdependenz darzustellen. Es ist ein groB- 
artiges Bild, dieses Gleichgewicht von Millionen von unabhangig schei- 
nenden Einzelkraften, die in den verschiedensten Starken und Richtun- 
gen auftreten, dieses Gleichgewicht, das sich in automatischem ProzeB 
sofort neu bildet, wenn es durch eine Datenanderung gestért wurde, in 
einem ProzeB, der theoretisch auch den entferntesten Punkt des Systems 
beriihrt und in dem gleichzeitig mit der Stérung die zum neuen Gleich- 
gewicht fiihrenden Gegenkrafte wirksam werden. 

In diesem letzten Punkt, dem des Uberganges von einem Gleichge- 
wicht zum anderen, stimmen die klassische und die moderne allgemeine 
Theorie iiberein: Die Stérung ruft gleichzeitig gleichwertige Gegenkrafte 
auf den Plan, und es spielen sich nur diejenigen Veranderungen ab, durch 
die sich das neue von dem alten Gleichgewicht unterscheidet. Der Uber- 
gang von einem Gleichgewicht zum andern erfolgt gewissermaBen auf 
dem kiirzesten Weg. 


Das Gleichgewicht auf Einzelmarkten 1aBt sich beobachten, das groBe 
Gleichgewicht jedoch ist ein Produkt der Deduktion, unzweifelhaft wahr, 
aber in unserer Wirklichkeit nicht auffindbar, weil in ihr die Daten sich 
unablassig andern. 

Die Wirklichkeit zeigt uns dafii eine andere Erscheinung, die man das 
groBe Ungleichgewicht nennen koénnte: der vielfaltigen Anpassung an 
veranderte Daten im einzelnen ist namlich eine allgemeine Ab- und 
Aufwartsbewegung iiberlagert, welche die gesamte Wirtschaftstatigkeit 
ergreift und insbesondere das Ergebnis dieser Tatigkeit fiihlbaren 
Schwankungen unterwirft. Diese Schwankungen der Konjunktur, wie 
man sagt, sind in mindestens 100 Jahren der neuesten Zeit in den moder- 
nen Verkehrswirtschaften immer wieder aufgetreten. Immer wieder, je- 
doch nicht wie Erdbeben ungleichmafig lange Zeitraume der Ruhe 
unterbrechend, sondern sich ablésend, so daB eine Schwankung unmittel- 
bar an die andere sich anschlo8, daB auf eine Aufwartsbewegung ein 
Abstieg folgte, jedoch nie eine langere Fortentwicklung auf gleichbleiben- 
der Héhe. Und bei jeder der zahlreichen Abwartsbewegungen, die von 
immer wieder anderen Ereignissen ausgelést zu werden scheinen, und die 
im einzelnen so verschieden sind, kann man nicht nur zu Beginn des Ab- 
stiegs, sondern auf seiner ganzen Strecke keine oder keine auch nur ent- 
fernt gleichwertigen Gegenkrafte wahrnehmen. Ja, man hat den Ein- 
druck, da8 der ganze Wirtschaftsmechanismus geradezu vom Gleich- 
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gewicht weglauft, um dann erst nach einem groBen Umweg ihm wieder 
zuzustreben. 

Dagegen arbeitet, wie gesagt, unsere allgemeine Theorie mit der Vor- 
stellung der Annaherung an das neue Gleichgewicht auf dem kiirzesten 
Weg, mit der Vorstellung, daB gleichzeitig mit der Stérung gleichwertige 
Gegenkrafte wirksam werden. 


Diese Diskordanz von Theorie und Wirklichkeit ruft geradezu nach 
dem Theoretiker. Der Ruf wurde natiirlich beantwortet: sehr verschie- 
den — es gibt Dutzende von Konjunkturtheorien — und im ganzen sehr 
merkwiirdig. Merkwiirdig, denn die modernen Forscher gingen auf den 
verschiedensten Wegen, nur nicht in der geraden Fortsetzung der Linie, 
die sie bei ihrer Arbeit an der allgemeinen Theorie verfolgt hatten. 

Dort hatten sie namlich aus den Pramissen ihres Systems ihre theo- 
retischen Satze abgeleitet, und die Fortsetzung dieser Linie wiirde be- 
deuten, daB nach derselben Methode in liickenlosem Anschlu8 weitere 
Instrumente der allgemeinen Theorie gewonnen werden, weitere In- 
strumente, deren Anwendung auf den konkreten Fall eine sich enger an 
die Wirklichkeit anschmiegende Erklarung liefern wiirde, als die blofe 
Verwendung der bisherigen allgemeinen Theorie, einschlieflich der 
Geldtheorie. 

Die modernen Forscher haben aber andere Wege eingeschlagen und 
ganz allgemein die entgegengesetzte Richtung: sie haben gleichsam am 
anderen Ende begonnen; sie sind nicht von den Pramissen ausgegangen, 
sondern von der zu erklarenden Erscheinung, namlich den Konjunktur- 
schwankungen, und hatten nun nach riickwarts den Anschlu® an die 
vorhandene allgemeine Theorie finden miissen. Das aber ist nicht ge- 
lungen. Es klafft eine Liicke. Und so stehen jetzt, wie zwei isolierte 
Blécke, allgemeine und Konjunktur-Theorie nebeneinander. Eine pein- 
liche Situation, denn die Wirklichkeit ist natiirlich eine Einheit. Irgend- 
wo muB also ein Fehler sein. Es gibt bedeutende Theoretiker, die ihn in 
unserer allgemeinen Theorie zu finden glauben, namlich in deren zen- 
tralen Gedanken, dem des Gleichgewichtes, den sie fiir unhaltbar erkla- 
ren. Andere nicht weniger bedeutende machen dagegen die Konjunktur- 
theorie verantwortlich. So wird das Konjunkturproblem zum Priifstein 
fiir die moderne Theorie. 

Wenn der Fehler nicht bei ihr, nicht beim Gleichgewichtsgedanken 
liegen soll, dann mu® es gelingen, in gerader Fortsetzung ihrer Linie, in 
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liickenloser Ableitung noch weitere theoretische Werkzeuge zu gewinnen. 
Zu diesem Versuch soll im folgenden beigetragen werden. 


Auszugehen ist von einer geschlossenen Verkehrswirtschaft im Gleich- 
gewicht, einem Wirtschaftssystem also, das aus einer groBen Zahl von 
Betrieben und Haushalten besteht, von denen jeder seinen Wirtschafts- 
plan aufstellt, in dem alle diese Einzelplane von dem Preissystem koordi- 
niert werden, so daf} ein groBer, von den sechs Daten des Systems be- 
stimmter Gesamtplan sich ergibt. Zur Vereinfachung nehmen wir vor- 
laufig an, die Geldmenge sei unveranderlich und der kurzfristige Kredit 
unbekannt. Die Datenkonstellation bleibe lange genug konstant, um die- 
sen Gesamtplan, in dem Gleichgewicht herrscht, Wirklichkeit werden zu 
lassen, eine Wirklichkeit, zum groBen Teil aus Stein und Eisen. 

Und nun soll ein Datum sich andern, wodurch das Gleichgewicht zer- 
stért wird, z.B. so: die 6ffentlichen Bauauftrage werden gekiirzt und um 
ebensoviel die Steuern, aus denen sie bezahlt wurden. An die Stelle der 
staatlichen Bestellungen tritt nun die Nachfrage einer sehr groBen Zahl 
von Einzelwirtschaften nach — sagen wir — VerLrauchsgiitern. 

Durch die Veranderung des Auftragseinganges wird die Bauindustrie 
gezwungen, sich einzuschranken, die Fertigung von Verbrauchsgiitern 
aber wird ausgedehnt. Ganz entsprechend werden die Zulieferer auf bei- 
den Seiten sich verhalten miissen, so lange, bis der Druck oder der Anreiz 
aufhéren. Dann namlich wird das neue Gleichgewicht erreicht sein, das 
der neuen Datenkonstellation entspricht. Wenn bei diesem Umbau des 
Wirtschaftsapparates genau in dem MafBe wie bei der Bauindustrie und 
den Zulieferern Leute entlassen und Kapitalien herausgezogen wurden, 
wenn in genau dem Mafse in der Verbrauchsgiiterindustrie Arbeiter ein- 
gestellt und Kapital neu investiert wurden, dann ist das Gleichgewicht 
auf dem kiirzesten Weg zustande gekommen, der Ubergang von einem 
Gleichgewicht zum anderen vollzog sich in klassischer Weise. 

Die Frage ist nun, ob dieser Ablauf unter den angenommenen Bedin- 
gungen méglich ist. Wird die Fertigung von Verbrauchsgiitern ausge- 
dehnt, in dem Mafe wie die Bauindustrie sich verkleinert? Betrachten 
wir zuerst die absteigende Seite. 

Der Auftragsriickgang wird die betroffenen Betriebe veranlassen, so- 
fort die Erganzung der Vorrate und Anlagen zu drosseln. Das heiSt: man 
vermindert die Lager und lat Abschreibungsquoten in Geld auflaufen. 
Wenn beides im ganzen auch nur proportional dem Riickgang der Be- 
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stellungen geschieht, wird dadurch eine sehr bedeutende Nachfrage nach 
Geld entwickelt, wie man an folgendem Beispiel sehen kann: In der Bi- 
lanz der Betriebe der Bauindustrie seien Vorrate und Anlagen eine Mil- 
lion, Geld 100000, ein haufiges Verhaltnis. Der Auftragseingang falle um 
10%. Nach der Drosselung der Erganzung um ebenfalls 10% stehen die 
Vorrate und Anlagen mit go0000 in der Bilanz, Geld mit 200000, dem 
Doppelten. Kapital, das bisher in den verschiedensten Giitern in Kom- 
bination mit Arbeit investiert war, ist jetzt fiir 100000 zusatzlich in Geld 
investiert. Der nicht mehr beschaftigte Teil des Betriebes ist verfliissigt 
worden. Das Aufgeben der Kombination zugunsten der fliissigen Posi- 
tion bedeutet also eine potenzierte Nachfrage nach Geld. 

Gemildert wird die Nachfrage nach Geld durch Betriebsverluste oder 
durch sofortige Neuinvestition in andere Giiter als Geld. Im Anfang 
eines Beschaftigungsriickganges aber sind Betriebsverluste verhaltnisma- 
Big leicht zu vermeiden. Sie drohen jedoch, und allein deshalb ist die 
sofortige Neuinvestition in anderen Giitern unvorsichtig und daher prak- 
tisch unwahrscheinlich. Es bleibt also dabei, daB schon ein kleiner Riick- 
gang im Auftragseingang eine relativ viel gréfere, eine potenzierte Nach- 
frage nach Geld automatisch auslést. 

Wird nun, das ist jetzt die Frage, die andere Seite, die aufsteigende, in 
unserem Beispiel die Verbrauchsgiiterindustrie, den Ausgleich bringen 
durch ein entsprechend grofes Geldangebot? Jeder von der gestiegenen 
Nachfrage begiinstigte Betrieb wird sofort, dem Auftragseingang ent- 
sprechend, gréBere Bestellungen auf Roh- und Hilfsstoffe machen, er 
wird die Verkaufspreise erhéhen und vielleicht langer arbeiten, aber 
seine Anlagen erweitern wird er erst zuletzt, dann namlich, wenn er von 
der Dauerhaftigkeit des erhéhten Auftragseinganges tiberzeugt ist. Bis 
dahin wird er erhéhte Gewinne ansammeln, und zwar zunachst in Geld. 

Die beiden Seiten, die auf- und die absteigende, héren also auf, genau 
seitenverkehrt zu sein, wie es sich im ersten Stadium aus der Nachfrage- 
verschiebung ergab. Sie héren auf, weil die absteigende, in unserem Bei- 
spiel die Bauindustrie, sich sofort in die fliissigere Position begibt, die 
aufsteigende aber, die Verbrauchsgiiterindustrie, zégert sie aufzugeben. 
Das ist das rein rationale Verhalten einer ungewissen Zukunft gegeniiber, 
vergleichbar dem der Schnecke, die langsam vorfiihlt, aber schnell sich 
zuriickzieht. Durch die Hervorhebung dieser normalen Vorsicht wird 
das Bild des Unternehmers und damit eine unserer Grundhypothesen 
nicht geandert. Selbst die Klassiker hatten dem nicht widersprochen. 
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Also auch die aufsteigende Seite, weit davon entfernt, den Ausgleich 
durch Geldangebot herbeizufiihren, entwickelt zusatzliche Nachfrage 
nach Geld. Das aber ist gleichbedeutend mit einem Uberwiegen der fal- 
lenden Preise in der ganzen Verkehrswirtschaft, da annahmegemaB die 
gesamte Geldmenge gleichbleibt. Wenn aber die Preise iiberwiegend fal- 
len, dann gilt fiir die iberwiegende Zahl der Betriebe und bald fiir alle, 
da8 von samtlichen Posten der Aktivseite ihrer Bilanz Geld der einzige 
ist, der nicht an Wert verliert. Jeder Betrieb sieht sich nun vor der Auf- 
gabe, Kapital von der sinkenden Seite auf die relativ steigende hiniiber- 
zuretten und vor der Frage: wieviel. Umschichten lassen sich Vorrate 
und die anfallenden Abschreibungsquoten. Wenn die Vorrate kleiner 
werden, mu es auch der Betrieb als Ganzes, wodurch sich die Verfliissi- 
gung der Anlagen verlangsamt. Die Aufgabe ist, den Punkt zu ermitteln, 
an dem der Verlust durch Weiterarbeit einerseits, durch WerteinbuBe 
an dem nicht in Geld investierten Kapitalteil andererseits der kleinst- 
mégliche ist. Durch das Anstreben dieses Punktes wird der Betrieb klei- 
ner, aber auch fliissiger, und zwar aus doppeltem Antrieb: sowohl wegen 
des Tausches von Vorraten und Abschreibungsquoten gegen Geld, als 
auch wegen der Wertminderung des in Giitern investierten Kapitalteiles 
mit Bezug auf den in Geld investierten Teil. 

Der allseitige Wunsch, Geld einzutauschen durch Hingabe von Giitern 
scheint sinnlos zu sein, weil ja die gesamte Geldmenge gleichbleibt. Er 
ist es aber nicht, denn er hat zur Folge, zwar nicht, daB die Geldmenge 
absolut steigt, aber daf ihr Wert relativ zunimmt, relativ zu allen andern 
Giitern, deren Preise sinken. Jeder Betrieb, dem es gelungen ist, sein 
Bankguthaben auch nur zu halten, und im ganzen gesehen ist es allen 
gelungen, ist doppelt so fliissig wie zuvor, wenn die Preise auf die Halfte 
gefallen sind. 

Je mehr nun die Fliissigkeit zunimmt auf Kosten der Vorrate und An- 
lagen, desto mehr schwindet die Méglichkeit und der Wunsch weiterer 
Umschichtung der Investition von Giitern zu Geld hin. Die Bewegung, 
auch der Preise, kommt allmahlich zum Stillstand. Der Tiefpunkt der 
Depression wird erreicht. Dort befindet sich das ganze System in einem 
groBen allgemeinen Ungleichgewicht, denn es gibt arbeitslose Menschen 
und Anlagen. Aber in einem Ungleichgewicht besonderer Art: Es be- 
findet sich in der fliissigen Position. Es befindet sich, um ein Bild zu ge- 
brauchen, in Sprungstellung. Es ist fliissig und deshalb fir Richtungs- 
anderungen geriistet, weit besser geriistet als bei Vollbeschaftigung. Es 
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hat freie Kapazitaten und ist deshalb fiir ungleichmafige Beanspruchung 
unempfindlicher. Wahrend bei Vollbeschaftigung Nachfrageverschie- 
bungen Engpdsse erzeugen mit schwerwiegenden Stérungen, verlaufen 
sie bei freien Kapazitaten st6rungslos. Kurz, das System ist auch weit 
elastischer als bei Gleichgewicht. 

Das fliissige und nur teilweise geniitzte System ist zwar beweglich und 
elastisch, aber sein Ertrag ist klein. Alles drangt nach voller Kombination 
der Produktivkrafte und nimmt gerne jede Anregung auf. Es gibt kaum 
eine Datenanderung, die neben ihrer negativen Seite nicht auch eine 
positive, eine anregende hatte, einfach dadurch, da® sie eine Anderung 
des Aufbaues verlangt. Wahrend die negative Seite im Abschwung ge- 
wissermaBen abgemacht wurde, kommt die positive, und sei sie auch 
noch so klein, jetzt im Tiefpunkt zur Geltung, der damit zum Wende- 
punkt wird. Und nun beginnt die entgegengesetzte Umschichtung der 
Kapitalinvestition. Jeder Betrieb tauscht ertragloses Geld gegen Kom- 
binationen von Giitern mit Arbeit und Boden, seien es nun neue Kom- 
binationen oder wiederholte alte. Das aber ist der Aufschwung der unter 
steigenden Preisen dem neuen Gleichgewicht zustrebt, das sich aus der 
veranderten Datenkonstellation ergeben mu8 und bei dem nun die Bau- 
industrie kleiner, die Verbrauchsgiiterfertigung gréfer ist entsprechend 
der urspriinglichen Nachfrageverschiebung. 

Diesen Ablauf, bei dem eine Datenanderung das ganze System auf die 
fliissige Position treibt, aus der als Wendepunkt ein allgemeiner Auf- 
schwung zum neuen Gleichgewicht hervorgeht, diesen Ablauf kénnte 
man den zyklischen Ubergang von einem Gleichgewicht zum andern 
nennen. Im Unterschied zu dem klassischen Ubergang, bei dem nur die- 
jenigen Veranderungen eintreten, durch die das neue Gleichgewicht sich 
vom alten unterscheidet, in unserem Beispiel eben die Einschrankung der 
Bauindustrie, die Ausdehnung der Verbrauchsgiitererzeugung. 


Die Datenanderung unseres Beispieles entwickelte, wie jede Nachfrage- 
verschiebung im Anfang gleichwertige Auf- und Abstiegskrafte. Erst in- 
folge der Vorsicht der Unternehmer des aufsteigenden Industriesektors 
einer nicht ganz iibersehbaren Zukunft gegeniiber bekamen dann die 
Abstiegstendenzen das Ubergewicht, zunachst schwach, dann sich selbst 
verstarkend, bis zur allgemeinen Depression. Bevor es dahin gekommen 
war, hatten verhaltnismafBig kleine zusatzliche Aufstiegskrafte geniigt, 
um das Uberwiegen der Abstiegstendenzen zu verhindern, damit das 
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Ausbiegen auf den zyklischen Ubergang zu verhiiten und die Entwick- 
lung auf den klassischen Ubergang zu leiten. Das letztere ware z. B. einge- 
treten, wenn unsere Datenvariation nicht im Gleichgewicht eingetroffen 
ware, sondern wahrend eines Aufschwunges. Daraus ergibt sich, daB die- 
selbe Datenanderung verschieden wirkt, je nach der Phase, in welcher 
sich das System befindet, oder was dasselbe ist: das System ist verschieden 
empfindlich in seinen einzelnen Phasen, insbesondere weit empfindlicher 
im Gleichgewicht als im Aufschwung. 

In den modernen Verkehrswirtschaften, wie sie in den letzten hundert 
Jahren in Europa und Amerika verwirklicht waren, ereignen sich fort- 
gesetzt Datenanderungen in grofer Zahl. Das ist vielleicht eine histori- 
sche Besonderheit dieser Epoche. Diese enge Streuung der Datenande- 
rungen aber hat zur Folge, daf wahrscheinlich eine das Gleichgewicht 
zerstérende und damit den zyklischen Ubergang auslésende Datenande- 
rung eintreten wird, kaum daf das System das Gleichgewicht erreicht 
hat, oder sich ihm auch nur nahert. Das ist um so wahrscheinlicher, als 
bei der hohen Empfindlichkeit des Systems im Gleichgewicht die An- 
spriiche an die Starke der Variationskraft klein sind. So reiht sich ein 
zyklischer Ubergang unmittelbar an den anderen in ununterbrochener 
Folge, eine Kette bildend. 


Die Kette von zyklischen Ubergangen wurde abgeleitet aus den un- 
veranderten Pramissen des Systems der Verkehrswirtschaft unter Beibe- 
haltung des Gleichgewichtsgedankens einerseits, einer geniigend eng be- 
setzten Reihe von Datenanderungen beliebiger Zusammensetzung und 
selbst von minimaler Starke andererseits. Mit dieser Kette zyklischer 
Ubergange 1a8t sich erklaren: das eingangs als Hauptproblem genannte 
Weglaufen des ganzen Wirtschaftsapparates vom Gleichgewicht, das 
Ausbleiben von gleichzeitigen und gleichwertigen Gegenkraften, die nach 
der Theorie des klassischenUberganges auftreten miiBten. Es la8t sich 
erklaren: die dann folgende Umkehr und der allgemeine Aufschwung. 
Ferner: die Wiederholung der Schwingungen, ohne daf eine auBerdko- 
nomische Periodizitat gewisser Datenanderungen, wie z. B. Ernteschwan- 
kungen, nétig ware. Es laBt sich erklaren: die Beobachtung, daf eine Da- 
tenanderung einmal einen zyklischen Ubergang auslést, ein anderes Mal 
aber nur einen klassischen, je nach dem sie in der einen oder anderen 
Phase auftritt. Und es erklart sich endlich die Uberlagerung eines zykli- 
schen Uberganges iiber eine Vielzahl von klassischen Ubergingen auf 
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Teilgebieten im Falle des Auftretens vieler Datenanderungen wahrend 
des Ablaufes eines zyklischen Uberganges. Alle diese Erscheinungen tra- 
gen allgemeinen Charakter und kénnen deshalb zum Gegenstand der 
reinen Theorie, im Gegensatz zur angewandten, gemacht werden. 

Der zyklische Ubergang ist, wie wir gesehen haben, die notwendige 
Folge der Existenz von Vorrdten verschiedenen Fliissigkeitsgrades und einer 
Datenanderung. Einer Datenanderung heift: eines Zwanges zum Um- 
bau des Wirtschaftsapparates, bei dem wahrend der Wirkung dieses 
Zwanges von den Unternehmern nicht genau zu iibersehen ist, wie weit 
endgiiltig zu gehen sein wird. Vorrate verschiedenen Fliissigkeitsgrades, 
worunter wir auch produzierte Produktionsmittel verstehen wollen, also 
Maschinen, Gebaude usw., eben Dinge, die abgeschrieben werden, sind 
also gleichsam das Medium, das eine solche allgemeine Schwankung, 
wie sie der zyklische Ubergang darstellt, erlaubt. Zu den Vorraten gehért 
auch Geld. Es ist normalerweise der Vorrat mit dem héchsten Fliissig- 
keitsgrad. Aber Geld ist nicht die Existenzbedingung des zyklischen Uber- 
ganges, was man an folgender Uberlegung verdeutlichen kann: eineVer- 
kehrswirtschaft ohne Geld, also eine Naturaltauschwirtschaft, habe die 
Gewohnheit, groBe Vorrate von Getreide zu halten, etwa das Vielfache 
einer Jahresernte und Getreide sei die fliissigste Kapitalsanlage. Auf eine 
geniigend tiefgreifende Datenanderung miissen die Unternehmer durch 
Umschichtung ihrer Investition von Vorraten in Kombination mit Ar- 
beit und Boden zu Getreide hin antworten. Das heiSt zu einem Vorrat 
ohne Kombination, der aber dafiir flissiger ist. Alles andere ist gleich wie 
in der Geldwirtschaft. 

Weil der zyklische Ubergang unabhangig ist von der Existenz von 
Geld, weil er auch in der Naturaltauschwirtschaft auftreten wiirde, ist er 
ein Instrument der allgemeinen Theorie, und zwar des Teiles von ihr, der 
sich mit dem Ubergang von einem Gleichgewicht zum andern befaft. 
Dieser Teil verfiigt somit iiber drei Werkzeuge: den klassischen Uber- 
gang, den zyklischen und die Kette zyklischer Uberginge. 

Beim klassischen Ubergang sind, um es zu wiederholen, alle durch die 
Datenvariation verursachten Veranderungen des Wirtschaftsapparates 
aus dem Vergleich der beiden Querschnitte zu erkennen, die uns die all- 
gemeine Theorie fiir die beiden Gleichgewichtspunkte liefert. In der Zeit, 
die zwischen den Gleichgewichten ablauft, passiert nichts, was nicht im 
neuen Gleichgewicht zu finden ware. In unserem Beispiel: die Ein- 
schrankung der Bauindustrie, die Ausdehnung der Verbrauchsgiter- 
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erzeugung. Ein Querschnitt an beliebiger Stelle zwischen den Gleich- 
gewichten hatte genau dasselbe gezeigt wie dei Querschnitte der Gleich- 
gewichtspunkte, nur eben in der Teilentwicklung: die Bauindustrie noch 
nicht so klein, die Verbrauchsgiiterfertigung noch nicht so groB wie end- 
giiltig im neuen Gleichgewicht. 

Beim zyklischen Ubergang sind die Querschnitte an den Gleichge- 
wichtspunkten zwar genau dieselben wie beim klassischen Ubergang. Ihr 
Vergleich zeigt wieder Verkleinerung der Bauindustrie, Vergré8erung 
der Verbrauchsgiiterfertigung und sonst nichts. Aber in der Zeit, die 
zwischen den Gleichgewichten ablauft, ereignet sich viel mehr als beim 
klassischen Ubergang. Inzwischen bilden sich nicht nur die beiden un- 
mittelbar und endgiiltig betroffenen Teile um, sondern es wird der ge- 
samte Apparat auf die fliissige Position getrieben, um erst von dort in das 
neue Gleichgewicht hineinzuwachsen. Ein Querschnitt zwischen den 
Gleichgewichten hatte viele und wichtigste Ziige gezeigt, von denen nicht 
die geringsten Spuren in den Gleichgewichtsquerschnitten zu finden sind. 

Die Theorie des Uberganges von einem Gleichgewicht zum andern 
verfiigt tiber drei Werkzeuge, durch deren Anwendung wir die Konjunk- 
turschwankungen einigermafen verstandlich machen kénnen. Die Klas- 
siker hatten nur das kleine, ungeniigende Instrument des klassischen 
Uberganges. Es ist nicht verwunderlich, da sie an dem Problem der 
Konjunktur gescheitert sind. Ob unsere drei Werkzeuge geniigen wer- 
den, oder ob noch weitere nétig sind, ob aus der Kette noch die Welle 
abzuleiten sein wird, ist eine Frage, die wir jetzt offen lassen wollen, um 
uns noch weiter mit dem zyklischen Ubergang zu beschaftigen, und zwar 
in einer Art, welche die Zuspitzung zu einer Ordnungsfrage nahelegt. 


Wichtig am zyklischen Ubergang ist seine Schwingungsweite. Sie ist 
abhangig von dem Verhalten der Vorrate, somit auch von dem fliissig- 
sten unter ihnen, in der Regel also vom Gelde. Wir hatten bisher unter 
der Annahme argumentiert, daf die Geldmenge unveranderlich sei, daB 
sie also weder durch Krediteinschrankung kleiner oder unwirksamer, 
noch durch Produktion gré8er werden kénne. Nun wollen wir unterstel- 
len, die gesamte Geldmenge bestehe aus Gold, das im Inland selbst ge- 
férdert wurde und wird, und nur aus Gold. 

In dem Augenblick nun, da unter dem Antrieb einer Datenanderung 
die Investitionsumschichtung nach Geld hin beginnt, da also die Giiter- 
preise zu fallen beginnen, sinken die Kosten der Goldminen, steigen ihre 
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Gewinne. Die Minen dehnen ihre Erzeugung aus, kaufen mehr Maschi- 
nen als den Ersatzbedarf, stellen Arbeiter ein, die Verbrauchsgiiter nach- 
fragen. Es entsteht ein Mittelpunkt, von dem zusatzliche Nachfrage nach 
Giitern ausgeht, zu einer Zeit, da in der iibrigen Wirtschaft zusatzliches 
Angebot von eben diesen Giitern auf den Markt kommt infolge der In- 
vestitionsumschichtung nach Geld hin. Und so wie die Goldproduzenten 
Giiter nachfragen, genau das, was die anderen zunichst iibermaBig an- 
bieten, so erzeugen sie und bieten an, genau das, was jene wiinschen im 
Austausch fiir ihre Giiter, namlich Geld, in diesem Falle Gold. Es treten 
also nahezu gleichzeitig zwei groBe gegenlaufige Bewegungen auf, die 
sich in ihrer Wirkung kompensieren. 

Damit soll freilich nicht gesagt sein, dafB die Mengen sich auf beiden 
Seiten die Waage halten. Sie werden es nicht tun, die Giiterseite wird 
viel starker sein, die Preise werden fallen und das zusatzliche Angebot 
von Geld wird diesen Fall nicht verhindern, denn die laufende Produk- 
tion ist hier beim Gelde von untergeordneter Bedeutung. Im Mittelpunkt 
der Vorgange stehen vielmehr riesige Vorrate und steht die Umschich- 
tung der Kapitalinvestition von Vorraten in Kombination mit Arbeit 
und Boden zu Geld hin, d.h. zu einer Art von Vorraten hin, die nicht 
mehr Glied einer Kombination sind, welche aber den Zweck der In- 
vestition in sie isoliert zu erfiillen vermégen, namlich allein durch ihre 
Fliissigkeit. Das zusatzliche Angebot von Geld aus den Minen wird also 
den Fall der Giiterpreise nicht verhindern, aber es wird ihn mildern. 

Der Unterschied unserer beiden Annahmen ist deutlich: unter einer 
durch Produktion zu den vollen Kosten vermehrbaren Geldmenge tritt 
automatisch mit dem Beginn der Depression eine Gegenwirkung auf, die 
mit der Depression an Starke zunimmt und die deren Wirkung dampft. 
Unter der gleichbleibenden Geldmenge hingegen fehlt diese Gegenwir- 
kung ganzlich. Wahrend der ganzen Depression tritt keine zusatzliche 
Nachfrage nach Giitern in Form eines zusatzlichen Geldangebotes auf. 
Erst am Ende der Depression am unteren Wendepunkt kommen die er- 
sten Aufwartstendenzen zum Vorschein. Mit andern Worten unter einer 
durch Produktion zu vollen Kosten vermehrbaren Geldmenge ist die 
Schwingungsweite des zyklischen Uberganges kleiner als bei gleichblei- 
bender Geldmenge. 

Nehmen wir nun an, die Geldmenge sei zwar vermehrbar, aber sie sei 
ganz auf dem Wege iiber kurzfristige Wirtschaftskredite in den Verkehr 
gelangt. Die Geldproduzenten sind in diesem Falle nicht mehr Minen, 
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sondern Banken: Zentralbank und Depositenbanken. Aber diese Geld- 
produzenten nehmen eine merkwiirdige Haltung ein. Wenn unter dem 
Antrieb einer Datenanderung die Nachfrage nach Geld steigt, verkérpert 
in zusatzlich angebotenen Giitervorraten aller Art, dann ist keiner von 
ihnen bereit, Geld gegen Giiter zu tauschen, wie es die Goldproduzen- 
ten des vorigen Beispiels taten. Sie, die Banken, bieten zwar alle Geld an, 
aber ihr Angebot ist an eine in der herrschenden Lage unmégliche Be- 
dingung gekniipft: das neue Geld kann nicht gekauft, es kann nur ge- 
lichen werden. Das aber wiinscht niemand, denn eine Geldschuld wiirde 
ja jeden Tag driickender werden. Es ist, wie wenn der Fahrmann, vom 
Wanderer gebeten, ihn iiber den Strom zu setzen, sagen wiirde: «Gerne, 
und es ist heute besonders billig, aber du muft mit mir gleich wieder zu- 
riickkehren.» 

Die Geldmenge kann also trotz intensivster Nachfrage und meistens 
auch intensivsten Angebotes nicht vermehrt werden. Doch nicht genug 
damit. Weil Geldschulden bei fallenden Giiterpreisen driickender wer- 
den, miissen die Unternehmer Giiter gegen Geld tauschen, um ihre 
Schulden bei den Geldproduzenten zuriickzuzahlen. Weil diese Schul- 
den kurzfristig sind, miissen sie den zeitlich ungelegenen Zwang der 
Glaubiger befiirchten, deren Interessen nicht genau gleichlaufen mit den 
ihren. Und in dieser Furcht werden sie mehr zuriickzahlen wollen als frei 
von ihr. In dem MafBe aber, wie sie es tun, vermindert sich die gesamte 
Geldmenge; und jeder gelungene Versuch erschwert den nachfolgenden. 
Das hei®t, daB die Schwingungsweite des zyklischen Uberganges gréBer 
ist als bei gleichbleibender Geldmenge ohne kurzfristige Kredite. 

Die Erfindung, Geld fast kostenlos zu produzieren, brachte zwar groBe 
Vorteile, aber sie hat, so wie bisher angewendet, ein Loch in das Gleich- 


gewichtssystem gerissen. 


Universitat Freiburg i. Br. - K.F. Mater 
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Problémes d’ économie internationale. Les échanges du capitalisme libéral. Par 
JEAN WEILLER. Presse Universitaire de France. 1946. 


Professor Weiller deliberately restricts himself in this book to the problems of 
liberal capitalism up to the beginning of the second world war. The manuscript 
for his book was already finished before the outbreak of the war. These two points 
have to be kept in mind. As to the first, Professor Weiller promises a later treat- 
ment of the most recent phenomena and structural changes—although one may 
suspect that there will be not much difference between what the present and the 
future hold and the monstrosities of international exchange with which the nine- 
teen thirties have made us familiar. As to the second, Professor Weiller cannot 
possibly have had the time to integrate the newest theoretical developments into 
his theoretical framework. True, he mentions the fundamental contributions of 
Machlup and Metzler to foreign trade multiplier theory. But they are not really 
made use of in the explanation of the historical events. For, in his theoretical 
framework, the author remains classical from Ricardo to Ohlin, giving a slight 
preference to Ohlin’s views as to the ways in which a balance of payments dis- 
equilibrium is corrected. 

This preference for Ohlin with his stresses on income adjustments explains per- 
haps the authors interpretation of the foreign trade multiplier as simply an ex- 
tension of this approach. His treatment of the multiplier is not quite clear. The 
“leakages” for example, have nothing to do with the length of time it takes for 
the multiplier effects to exhaust themselves, as Professor Weiller seems to suggest. 
(p.113). And similarly exception must be taken to Professor Weiller’s statement 
that «... on pourrait construire un modéle simple qui nous raménerait a des 
conclusions voisines de celles de la théorie classique: l’accroissement du revenu 
national devant se poursuivre jusqu’a ce que l’importation dérivée en vienne 4 
égaler l’exportation primitive, on retrouverait bien mécaniquement |’équilibrede la 
balance des comptes (alors seulement le multiplicateur cesserait de jouer) » (p. 114). 
For, Professor Machlup has shown that by multiplier effects alone a new equilibrium 
of the balance of payments will come about only under very special assumptions. 
The income changes and the marginal propensities to import have to be just right for 
equilibrium to be reached. A model such as the one suggested by Professor Weiller 
would be either too simple to be useful or it would have to be rather complicated. 

These objections, which a conscientious reviewer has to voice, should not, how- 
ever, be taken too seriously. For the core of the book is not affected by them. On 
the theoretical level, the author points out that there exist equilibrating factors, 
both through the adjustment of prices 4 la Ricardo, and through income adjust- 
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ments a la Ohlin. Both have their part to play, though a preference is given to the 
views of Ohlin. However, Professor Weiller stresses that in the real world these 
forces will not lead a disturbed world back to the old equilibrium as is all too 
often implied in classical models, but to a new equilibrium. This, at least, is how 
the reviewer interprets in theoretical terms Professor Weiller’s insistence on struc- 
tural changes. For any one familiar with the Schumpeterian theoretical frame- 
work, this is selfevident. But it must be admitted that for any one brought up in 
a more orthodox classical tradition, this point may not only not be selfevident but 
taste even slightly of heresy. 

On the factual level, the author wants to sketch the actual picture and historical 
development of the “‘liberal’’ capitalist economy, to which the theoretical frame- 
work is applicable. It is inevitable that certain misgivings should arise in so short 
a treatment as Professor Weiller is able to give this subject matter. For example, 
although Professor Weiller believes that the exchange of goods against goods is 
infinitely complex as determined by comparative cost, yet the advanced countries 
exchange’ frequently among themselves «matiéres nécessaires a l'industrie de 
transformation» (p.25), while with the other countries they trade mostly finished 
products against raw materials. In this connection the important book of Hirsch- 
mann must be mentioned which, after a thorough a detailed statistical study gives 
a slightly different picture of the structure of international commodity trade (1). 

In the chapter on “‘Crise Monétaire et Balance des Paiements’’ (p.154—167), 
it seems unfair only to quote Cassel and not to mention, for example, the most 
significant contribution of Pigou’s to the purchasing power parity doctrine (2). 
And an unbalanced balance of payments may, of course, return to equilibrium 
either at a higher or at a lower volume of trade, as Professor Weiller suggests. 
But surely the classical views on the way in which the balance of payments is cor- 
rected is compatible with either. The classical theory is not in itself ‘‘optimistic”’ 
as Professor Weiller’s critique seems to imply. 

Other criticisms could be voiced. Some of them would be rather trivial, others 
less so. Yet the book, which has suggested these criticisms, is a competent study. 
Its main purpose,—to show up and understand the capitalist development as a 
development rather than as a static construction—deserves not only all sympathy 
but is has, on the whole, been successfully achieved. In a small book on a big 


subject, ambiguities are bound to arise. It would have seemed impolite to the 
author, to have read his book less critically. 
Swarthmore College, Swarthmore, Pa. W.F.STOLPER 


Wartime Food Developments in Switzerland. By J. Rosen. War-Peace Pam- 
phlets No.g. Food Research Institute Stanford University, California. 
May 1947. 104 p. 50 cents. 


Man hatte in den letzten Jahren im Ausland nicht viel Zeit fiir die Schweiz. 
So wird der Verfasser mit dem, was er in dieser Broschiire von der schweizeri- 


(1) A.O. Hirschmann. National Power and the Structure of Foreign Trade, University of California Press, 1944. 
(2) A.C. Pigou, The Foreign Exchanges, Quarterly Journal of Economics 1922. 
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schen Kriegswirtschaft berichtet, vielen etwas zu sagen haben. Und vielleicht ist 
da und dort im auslandischen Leserkreis auch das etwas Neues, was eingangs des 
Apercus an Allgemeinem iiber das Wesen des kleinen Landes und seine Volks- 
wirtschaft bemerkt wird. Diese hochindustrielle, dichtbevélkerte Gebirgsprovinz 
im Herzen Europas hat fir ihre vier Millionen Einwohner wenig fiir den Anbau 
geeigneten Boden zur Verfiigung. Und dabei hatte die wirtschaftliche Entwick- 
lung seit Jahrzehnten dahin gefiihrt, daB ein groBer Teil ehemaligen Ackerlandes 
an die immer mehr bevorzugte Gras- und Viehwirtschaft verloren ging. Es war 
daher keine kleine Aufgabe, die Wirtschaft dieses Landes so umzustellen, da8 
iiber die Kriegszeit die Gefahr einer Hungersnot abgewendet war. Der Verfasser 
schildert in den einleitenden Kapiteln die MaBnahmen, die man klugerweise 
schon geraume Zeit vor dem Krieg zur Ausdehnung des Ackerlandes getroffen 
hatte. Dann umreiSt er den Plan Wahlen. Das Programm Dr. Wahlens sah fiir 
den Fall einer ganzlichen Abriegelung der Schweiz eine schweizerische Acker- 
flache von reichlich 500 ooo Hektaren und eine entsprechende Reduktion des 
Viehbestandes auf 114, Millionen Rinder und 500 000 Schweine vor. Die Er- 
fillung dieses Kriegsprogramms hatte eine eigentliche Umwalzung im schweize- 
rischen Wirtschaftskérper bedeutet. Es kam dann gliicklicherweise nicht zum 
AuBersten. Aber schon die 370 000 Hektaren, die in einem dieser schweren Jahre 
unter den Pflug genommen worden waren, hatten einschneidende Umstellungen 
und groBe Opfer der Bauersame und oft genug auch der zum Landdienst auf- 
gebotenen nichtbauerlichen Bevélkerungsteile erheischt. 

Alles Wissenswerte iiber die Zeit der Kriegswirtschaft und das, was sie fiir den 
Wirtschaftskérper und die Bevélkerung der Schweiz mit sich brachte, ist in ein- 
pragsamer Form in sechs kurzen Kapiteln zusammengefaBt: «Wartime Expan- 
sion of arable farming», «Changes in animal husbandry 1939-45», «Wartime 
prices and value of farm production», «Domestic and import contributions to 
wartime food supplies», «Regulation of food consumption», «Wartime changes 
in food consumption.» In diesen Kapiteln wird auch der schweizerische Leser 
gern blattern. Dies und das liest er in der inhaltsreichen Riickschau vielleicht 
zum ersten Male so eindriicklich nebeneinandergeriickt. Man wird auf diesen 
Seiten an die rasche Ausdehnung des Anbaus sekundarer Nahrpflanzen und an 
die bedeutsame Rolle erinnert, die in jenen Jahren neben dem Getreide die Kar- 
toffel spielte, die ein wichtiges Aushilfsmittel auch zur Aufrechterhaltung eines 
beschrankten Viehbestandes bildete. Man folgt mit Interesse natiirlich auch den 
Ausfiihrungen des Verfassers iiber das schweizerische Rationierungssystem und 
vernimmt, da es in mancher Hinsicht, so in der Differenzierung der Rationen- 
empfanger nach ihrem besonderen Bedarf, bemerkenswert originell und prak- 
tisch war. Von den schweizerischen Mahlzeitencoupons heiBt es da beinahe 
schmeichelhaft: ‘“‘The Swiss contrived a unique and expedient solution of this 
technically complicated problem—the meal-ticket card which contained only 
coupons for meals.” 

Im abschlieBenden Kapitel « Postwar problems of food and Nutrition» werden 
Fragen von Tragweite aufgerollt. Die Kriegswirtschaft hat in der Schweiz eine 
auBerordentliche Steigerung der pflanzlichen und eine entsprechende Einschran- 
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kung der tierischen Nahrungsproduktion herbeigefiihrt. Der Anteil der tieri- 
schen Erzeugnisse war allerdings vor dem Krieg offenkundig zu hoch, und man 
wird kaum mehr zu jener einseitigen und in unruhigen Zeiten fiir die Landesver- 
sorgung riskierten Bevorzugung der Gras- und Viehwirtschaft zuriickkehren. 
Aber man wird wohl ebensowenig den forcierten Ackerbau der Kriegsjahre in die 
Nachkriegszeit heriibernehmen wollen. Wo nun liegt die verniinftige Mitte? Man 
steht aber auch noch vor einer anderen bedeutungsvollen Frage. In den Kriegs- 
jahren wurde — dank dem gréBern Friichte- und Gemiiseverbrauch und nament- 
lich dank dem viel starker ausgemahlenen Brotgetreide — eine gesiindere, vita- 
minreichere Nahrung genossen. Soll man nun wieder weiBes Mehl und an Stelle 
der rauheren Kost das altgewohnte und liebgewonnene verfeinerte, aber weniger 
wertvolle Menii der Vorkriegszeit einfiihren? Der Verfasser spricht im SchluB- 
wort seine eigene Meinung dazu aus. Er schreibt: ‘Wartime expansion of open 
plowland to and beyond the 300 o00-hectare level officially approved for the post- 
war period resulted in a sharp increase of domestically produced food calories, 
but it resulted also in the diversion of manpower and capital to the production of 
commodities of relatively lower real value than could be produced under peace 
time conditions ... Finally, plans to perpetuate the main features of the war diet 
appear inadvisable in that they run counter to the longexpressed desires of con- 
sumers. Agricultural producers and consumers both will be best served by a 
nutritional policy which accepts as its aim the maintenance of a diet, rich yet in- 
expensive, in keeping with an improving plane of living.” 
Kiirich R. K1iRCHGRABER 
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